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Introduccion.

El comercio Intraindustrial o de doble via, es una variante del comercio internacional,
qgue contradice lo planteado por la teoria clasica, por lo que podria entenderse como un
hito en la teoria econdmica del comercio internacional, la cual surge en la primera mitad
de la década de los 60°s y que se define como aquel tipo de comercio en el que de
forma simultanea se exporta e importan bienes pertenecientes a un mismo capitulo y/o

fraccidon arancelaria.

En lo que compete a la investigacion aqui presentada, la teoria econdmica en materia
de comercio internacional, sienta sus bases en las explicaciones planteadas por la
teoria clasica de finales del siglo XVIIl y principios del siglo XIX con los trabajo pioneros,
por una parte de Adam Smith (1776) y su teoria de la Ventaja Absoluta y por el otro

lado el trabajo descrito por David Ricardo (1817) y su teoria de la Ventaja Comparativa.

Asimismo, el comercio internacional descrito por la teoria clasica, explica los
intercambios internacionales, a partir de tales ventajas marcadas por las diferencias
entre los paises, centrando una especial diferencia en la dotacion de los factores
productivos propuesta por el modelo Heckscher y Ohlin' que posee cada nacion. Por lo
tanto, pareceria obvio que los flujos de comercio estén marcados por tal disyuntiva, esto
es, que las naciones, exporten aquellos bienes y/o servicios que incorporen de forma
intensivamente los factores productivos con una mayor abundancia relativa y en
consecuencia se observable un comercio de caracter Interindustrial, o en otras palabras

un Comercio de una via.

Ergo, a mitad de los ainos 60°s, con las practicas del comercio entre los paises de
Europa, se presentd un creciente intercambio comercial entre paises con un similar
desarrollo, y mas aun, de bienes pertenecientes a un mismo capitulo y/o fraccion

arancelaria, rama o grupo de actividad. Esta nueva practica de comercio entre los

' La esencia del modelo H-O, con base en los principales dos supuestos de los que parte, postula que un pais exportara aquellas
mercancias que utilizan intensivamente una cantidad importante del factor de produccion relativamente abundante (barato) del pais
e importaran aquellas mercancias en las que para su produccion se utilice en forma intensiva el factor de produccion relativamente
escaso (caro) del pais (Appleyard y Field, 2003).



paises de Europa, era un tipo de comercio de doble via o mejor conocido como
comercio Intraindustrial, esta aparente “nueva” forma de hacer comercio, fue estudiada
en sus inicios principalmente por Bela Balassa (1966), quien entendié que era una
practica de comercio que rompia con las teorias clasicas del comercio internacional, y
que no podia ser explicada sobre la base de la teoria tradicional ya que si las
diferencias entre los paises eran las que generaban el comercio, el intercambio entra

las naciones, en ese momento no se estaba reflejando tal diferencial.

Sin embargo, seria hasta afios mas tarde, gracias al trabajo de Grubel y Lloyd (1975)
quienes expondrian un Indicie que permitiria cuantificar la intensidad del comercio
Intraindustrial entre los paises, que se reconoceria formalmente dentro de la teoria
econdmica, en donde el comercio internacional estaba cambiando y siendo testigo de
nuevos planteamientos tedricos que modificaban la vision ortodoxa? de entender al

comercio mundial.

Si bien a la fecha existen estudios del comercio Intraindustrial en México, son pocas las
investigaciones que dan importancia al tema, y mas aun, un nulo interés, sobre la
incidencia que tiene este tipo de comercio sobre los capitulos 84, 85 y 87 del Sistema
Armonizado de Designacion y Codificacién de Mercancias para el periodo 2000-2015.
Los previamente mencionados, son los principales capitulos que se toman a bien
considerar dentro de la investigacion aqui presentada, por el hecho de presentar un alto
indice de comercio Intraindustrial, aunado a ser los principales capitulos de mayor
participacion relativa al total de importaciones y exportaciones en la relaciéon comercial

bilateral entre Estados Unidos y México.

Cabe resaltar que si bien el comercio Intraindustrial, en sus inicios surge como un tipo
de comercio que parece aceptar la idea que unicamente se presenta en paises de
Europa con un mismo nivel de desarrollo y curvas de demanda similares, es posible
inferir que practicamente se generalizo la idea de que este tipo de comercio parecia ser

exclusivo entre paises con un mismo nivel de desarrollo econdmico y poder adquisitivo.

2 Se entiende asi, a la Teoria Clasica del comercio internacional, la cual esta basada en las Teorias de la Ventaja Comparativa de
David Ricardo y la Teoria de la Ventaja Absoluta de Adam Smith, la cual genera la teoria del valor trabajo, la cual afirma que el
unico elemento generador de la produccion es la division del trabajo.
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La internalizacion de los mercados ha propiciado curvas de oferta y demanda a escala
global, aunado a las economias de escala que han permitido incrementar la produccion
de bienes y servicios, asi como al hecho de que Estados Unidos y México ostentan un
Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) (uno de los tratado
comerciales mas importantes del mundo). Por esta razdn, es que esta tesis se plantea
analizar a los paises previamente sefialados, a partir del indice Grubel Lloyd del
comercio Intraindustrial, debido a que son paises disimiles en cuanto a sus niveles de
crecimiento y nivel de desarrollo econdomico asi como comercial, esto es con el objetivo
de contribuir a las investigaciones existentes sobre el comercio Intraindustrial en
México, al tiempo de dejar en claro que ademas éste tipo de comercio no es exclusivo
de paises en igualdad de condiciones en términos de crecimiento y/o desarrollo

econdmico o ingreso.

En concreto, el trabajo que se presenta se ha estructurado con el objetivo de dar al
lector una perspectiva de como el comercio Intraindustrial esta presente en la relacion
comercial entre México y Estados Unidos, se enfoca en el periodo 2000-2015, al tiempo
de que se presta especial atencién en los capitulos 84, 85 y 87, por ser los de mayor

indice de comercio Intraindustrial®.

La estructura de este trabajo de tesis esta integrada en tres capitulos. En el primer
capitulo por una parte se exponen las principales aportaciones tedricas clasicas y
neoclasicas en torno al comercio internacional asi como los aspectos previos que en
esencia “se oponen” a las practicas derivadas del comercio Intraindustrial, asimismo se
presenta, el surgimiento y concepto formal del comercio Intraindustrial, enfatizando

tanto en sus variantes como en sus determinantes.

Por otra parte, en el segundo capitulo se analiza la relacién bilateral entre México y los
Estados Unidos a partir de una breve revision y critica del TLCAN, asi como de los

indicadores de inversion extranjera directa por parte de Estados Unidos en México en

3 El indice de comercio Intraindustrial cuantifica en términos monetarios, la actividad comercial entre dos paises, a partir de los
niveles de exportacion como de importacion simultanea de mercancias que estan agrupadas en una misma actividad industrial o
clasificacién arancelaria del Sistema Armonizado de Designacion y Codificacion de Mercancias.



los tres sectores productivos (Primario, Secundario y Terciario), al tiempo que se

expone el nivel de exportaciones e importaciones que existe entre ambos paises.

Finalmente, en el tercer y ultimo capitulo, se presenta la metodologia necesaria que se
aplico para llevar a cabo la elaboracion del indice Grubel Lloyd, enfocado a la relacién
comercial entre México y Estados Unidos, posteriormente se realiza una seleccion de
las diez principales capitulos arancelarios de mayor exportacién e importacién hacia y
desde Estados Unidos por parte de México, tomando como consideracion, que una
evidencia del comercio Intraindustrial dentro de los capitulos 84, 85y 87, es plausible,
debido a que los mismos, comprenden bienes de capital, al tiempo que se realiza un

breve analisis de cada uno de estos principales capitulos.



1. Capitulo 1: Fundamentos del Comercio Internacional y el Comercio
Intraindustrial.

En este primer capitulo, se presentan los principales aspectos tedricos previos que
histéricamente permitieron dar lugar al comercio Intraindustrial los cuales se encuentran
enmarcados en la teoria clasica y neoclasica del comercio internacional. Asimismo, se
formalizara el concepto del comercio Intraindustrial (también conocido como comercio
de una doble via) y su diferencia con el comercio Interindustrial (también conocido como
comercio de una sola via), al igual que se hace un reconocimiento de las dos vertientes,
es decir, horizontal y vertical del comercio Intraindustrial, al tiempo que se exponen los
principales determinantes de este tipo de comercio, finalizando este apartado con la
metodologia necesaria para medir la intensidad del comercio Intraindustrial, planteada
por Grubel y Lloyd (1975).

Paul Bairoch (2001) afirma que el comercio internacional en los ultimos 100 anos ha
alcanzado niveles record respecto al tamafio de la economia mundial, en buena medida
a que las economias son mas dinamicas hacia el exterior, gracias a la disminucion de
los costos de transporte y las comunicaciones que ha generado los avances industriales
en términos tecnoldgicos y de informacion. Dominando la industria al comercio
internacional moderno. Sin embargo, la expansién del comercio internacional no ha sido
creciente de forma lineal en el ultimo siglo, debido en buena medida a las tensiones
politico-econdmicas y sociales que trajeron consigo la gran depresion econdmica de

1929, el proteccionismo comercial y las dos grandes guerras mundiales.

De acuerdo con Krugman, Obstfeld y Melitz (2012) el comercio internacional es donde
en esencia comenzo formalmente el estudio de la disciplina de la economia tal y como
la conocemos hoy en dia. Asimismo argumenta que los historiadores del pensamiento
economico suelen colocar el ensayo sobre la balanza comercial? el economista y

filésofo David Hume como la primera exposiciéon real de un modelo econémico.

4 De titulo Original en Inglés “Of the Balance of Trade”. el cual se publicé en 1758, casi 20 afios antes de la publicacion de “La
Riqueza de las Naciones” de su amigo Adam Smith.



Por su parte Villareal (1989) considera que las economias de los paises en desarrollo y
de Latinoamérica en particular sélo pueden entenderse durante el siglo XX en el campo
internacional mediante la teoria econdmica ortodoxa, la cual estudia exclusivamente el

comercio internacional.

Sin embargo, en lo particular, las relaciones comerciales de México con el mundo asi
como el contexto en que se desenvuelve actualmente el comercio internacional han
cambiado, siendo el proyecto neoliberal en los ultimos 30 afos uno de los aspectos que
han marcado tales hechos, no unicamente en nuestro pais sino alrededor de todo el

mundo.

Asimismo, las practicas, tanto como las teorias del comercio internacional no quedan
exentas de la transformacion que trae consigo el progreso y desarrollo humano,
teniendo que, frente a la teoria ortodoxa clasica del comercio internacional, surgen
aportaciones alternativas que colaboran en dar respuesta a nuevos fenémenos y
formas de hacer comercio bilateral entre paises, aportaciones tedricas de aparicion

reciente y que en cierta medida quedan exentas del marco ortodoxo tradicional.

1.1. EIl Comercio Internacional como base del Comercio Intraindustrial.

Aunque este escrito se aboca al Comercio Intraindustrial, no es posible hablar de éste
sin hacer una mencion formal de lo que es el comercio internacional, aspecto

fundamental en el que se desarrolla el comercio Intrafirma.

...De acuerdo con (Méndez, 2012, p.308), “Comercio Internacional puede ser entendido
igualmente como comercio exterior, el cual, es el conjunto de transacciones de bienes y
servicios que realizan los paises del mundo entre si, algunos lo hacen de forma
preferente, estableciendo socios comerciales a partir de convenios o acuerdos
multilaterales en materia de relaciones economicas internacionales. Basicamente el
estudio del comercio entre paises esta dado por todas las causas y consecuencias que
derivan de las exportaciones y las importaciones. Algunos aspectos destacados en

ambas situaciones son las industrias manufactureras participantes de los paises, la
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division internacional del trabajo, cuestiones de politica fiscal como los aranceles, y

aspectos de la politica monetaria como el tipo de cambio”...

De acuerdo con Lugones (2008) hasta la aparicion de la escuela clasica, hacia fines del
siglo XVIII, cuyos representantes mas destacados fueron Adam Smith, David Ricardo y
John Stuart Mill, las ideas dominantes en materia de comercio internacional eran las
mercantilistas. Tal enfoque, expresaba que una nacion se beneficia del comercio
internacional s6lo cuando tiene un saldo favorable en su balanza comercial, es decir,

cuando el nivel de sus exportaciones supera al de sus importaciones.

Dicho precepto llevaba a que entre los paises comercialmente relacionados
prevalecieran practicas proteccionistas, con propensiones sumamente marcadas a
limitar o reducir en lo posible los flujos de importaciones y a generalizar la aceptacion de
politicas de subsidios a las exportaciones. A la vez que se gravaba la importacion de
manufacturas y se prohibia la exportacion de materias primas, se procuraba estimular
las exportaciones de productos manufacturados de mayor valor relativo y concentrar las
importaciones en las materias primas de menor valor, que alimentaban el desarrollo

industrial interno.

Por otra parte, Paul Krugman junto con Obstfeld y Melitz, (2012) argumentan que las
naciones generan relaciones de comercio internacional por dos razones basicas. En
primer lugar, los paises comercian porque son diferentes entre si, ya sea en su
productividad o dotacion de factores, es decir, tanto los individuos como las naciones se
benefician de sus particularidades Unicas mediante relaciones en las que cada uno
hace aquello que saber hacer relativamente bien. En segundo lugar los paises
comercian para conseguir economias de escala en la produccién® y la diferenciacion de
productos que les permitan una diversidad de satisfactores a los consumidores de cada

pais.

5 Es decir, si cada pais produce solo una gama limitada de bienes, puede producir cada uno de esos bienes a una escala mayor y,
por tanto, de manera mas eficiente que si intentara producir de todo.



Asimismo, Krugman (1994) argumenta que la teoria ortodoxa del comercio internacional
plantea que éste se determina por la dotacion relativa de factores con que cuentan los
paises involucrados en el comercio. Supone que hay competencia perfecta y ausencia
de economias de escala; de tal forma que un pais se especializara en la produccion y
exportacion de bienes en los que posee una ventaja comparativa® respecto a sus socios
comerciales; e importara los bienes en lo que tiene desventaja, dada su dotacién de
factores, debido a que le sera mas rentable comprarlo en el exterior que producirlos

internamente.

1.1.1. Teorias Clasicas del Comercio Internacional:

1.1.1.1. Teoria de la Ventaja Absoluta.

A finales del Siglo XVIII y principios del XIX, Adam Smith, centré su trabajo en las
causas del comercio internacional de su época, tratando de demostrar los beneficios del
libre comercio. Smith sostenia que, con el libre comercio internacional, se propiciaba la
divisién internacional del trabajo, con lo que cada pais podria especializarse en la

produccion de aquellos bienes en los cuales tuviera una ventaja absoluta’.

Adam Smith supone que el comercio internacional ocurre soélo cuando existe una
ventaja absoluta, es decir, cuando el pais que exporta un bien produce con el mismo
numero absoluto de hora-hombre un volumen mayor de produccion que cualquier rival
(Villarreal, 1989).

La piedra angular del analisis de la Ventaja Absoluta se presenta en el argumento que
Adam Smith (1776) postularia en su libro “Una investigacion sobre la naturaleza y las

causas de la riqueza de las naciones™:

8 Mankiw (2012) argumenta que es la capacidad que tiene un primer productor de producir un bien con un costo de oportunidad mas
bajo que un segundo productor.

7 Mankiw (2012) sefiala que este concepto, no es otra cosa mas que la habilidad que se tiene de producir bienes con menos
insumos que otro productor.

8 Su titulo Original en Inglés es: “An Inquiry into the Nature and Causes of the Wealth of Nations”, Nueva York, G.P Putnam’s Sons,
1877 p. 19, publicada originalmente en 1776. Mas conocido por su nombre abreviado en inglés “The Wealth of Nations” y en
espafiol “La Riqueza de las Naciones”.
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... Todo padre de familia pudiente tendra como méaxima nunca producir en su casa un
bien que sea mas barato comprar. El sastre no tratara de fabricar su propio calzado Yy,
en cambio, se lo compraréa al zapatero. Este, por su parte, no trataré de confeccionar su
propia ropa y recurrira al sastre. El campesino, a su vez, no tratara de elaborar ropa ni
calzado, pero dara trabajo a estos artesanos. Todos ellos estan interesados en producir
aquello en lo que tienen ventaja frente a los otros y en comprar, con una parte de su
producto, o lo que es lo mismo, con el precio de una parte de dicho producto, lo que

tengan ocasion en comprar”... (Mankiew, 2012, p.57).

Por otra parte de acuerdo con Chacholiades (1980) la ventaja absoluta se puede definir
como la capacidad de un pais de producir una unidad de un bien a un costo

absolutamente menor en términos de unidades de trabajo que otro pais.

Es decir, Smith argumentaba que cada pais podra exportar de manera mas eficiente
que otros paises aquellos bienes en los que tenia una ventaja absoluta e importar
aquellos otros en los que tuviera una desventaja absoluta, o que produjera de manera

menos eficiente (Carbaugh, 2004).

Para Ibarra y Gonzalez (2012) Adam Smith el afable y brillante fundador de la escuela
clasica, en 1776, incorpora los efectos reales del comercio internacional sobre el
funcionamiento de la economia, valorando el bienestar que pueda reportar a los
ciudadanos y asi aumentar la riqueza nacional, consideran que Smith se bas6 en uno
de los conceptos clave de todo su analisis, la division del trabajo con lo que se logra un
abatimiento de los costes productivos y economias de escala. Esto significa que cada
individuo se especializa en la produccidon de ciertos bienes o servicios que,
posteriormente, intercambiara por otros bienes y servicios para satisfaccion de sus

necesidades.

Sin embargo, los beneficios de la especializacién quedan limitados por la dimension del
mercado y por ello propone la liberalizacion del comercio internacional, con el objetivo
de lograr la mayor amplitud posible del mercado y permitir, asi, un proceso de division

internacional del trabajo mas intenso.



En el primer capitulo del libro de Adam Smith “Una investigacion sobre la naturaleza y
causa de la riqueza de las naciones” se titula “De la Division del trabajo”, del cual en

sus primeras lineas se puede leer:

...”El mayor mejoramiento en los poderes productivos del trabajo y la mayor parte de la
habilidad, destreza y criterio con los cuales se dirige o se aplica en cualquier parte,

parecen haber sido los efectos de la division del trabajo”... (Brue y Grant, 2009, p. 66)

Con lo cual de acuerdo con para Smith la divisién del trabajo incrementa la cantidad
producida por tres razones. En primer lugar, cada trabajador desarrolla una creciente
destreza en el desempefo de una sola tarea al hacerla repetidas veces. En segundo,
se ahorra tiempo si el trabajador no necesita pasar de una clase de trabajo a otra. En
tercero, es posible, mediante la innovacién tecnoldgica, inventar maquinaria necesaria
para incrementar la productividad una vez que las tareas se han simplificado y se han

vuelto rutinarias mediante la division del trabajo

En conclusién, Smith propone que es lo que debe y no debe producir cada nacién, en
consonancia con el comportamiento eficiente de una economia doméstica. De esta
manera, Smith establece /a teoria de la ventaja absoluta, bajo la cual un pais exportaria
(importaria) aquellas mercancias en las que tuviera ventaja (desventaja) absoluta de
costos respecto a otro pais. Esta ventaja vendria dada por un menor costo laboral en el
primer pais, asumiendo que el trabajo es el unico factor productivo empleado y que es

homogéneo internacionalmente.

1.1.1.2. Teoria de la Ventaja Comparativa.

Existe un concepto sobre el cual practicamente en los ultimos dos siglos la teoria
economica y las practicas de comercio internacional se han sustentado, un concepto
que aunque respecto a lo que se cree, es sumamente facil de entender, para mucha

gente la Teoria de la Ventaja Comparativa no resulta ser un principio econémico obvio.

10



Esta teoria fue desarrollada por David Ricardo® en su libro “Principios de Economia
Politica y Tributacion'®”, el cual constituye la base sobre la que se ha entendido el
comercio internacional por mas de un siglo. De acuerdo con esta teoria, el comercio
internacional se debe unicamente a las diferencias internacionales en la productividad

del trabajo, dadas por la especializacion del trabajo.

La especializacién internacional o division internacional del trabajo que en primer lugar
propuso Adam Smith conduciria innegablemente a un incremento de la produccion
mundial, y un beneficio del Comercio Internacional. Pero, ¢ Qué sucederia si un pais no
posee una ventaja absoluta en ningun producto, ya que una nacion produce todos los
bienes con mas eficiencia que su socio comercial? Cesaria, en tal caso, el comercio
entre ellos?, dichos cuestionamientos en la Teoria de Smith encuentran solucién en la
Teoria de las Ventajas Comparativas de David Ricardo, demostrando que a pesar de
gque una nacion sea mas eficiente para producir todas las mercancias, en términos

absolutos, puede haber un comercio benéfico para las dos partes (Carbaugh, 2004)

Por otra parte Appleyard y Field (2003) consideran que David Ricardo empezd por
tomar en cuenta que la idea de Adam Smith sobre la Ventaja Absoluta determinaba el
patron del comercio y de la produccién interna de un pais cuando los factores eran
perfectamente moviles. Aunque el comercio Internacional puede operar con base en la
ventaja absoluta, dada la inmovilidad internacional del factor de produccion, las

ganancias del comercio también pueden ser fruto de la ventaja comparativa.

La esencia del argumento de David Ricardo esta en que el comercio internacional no
requiere de ventajas absolutas diferentes y que es posible y deseable comerciar cuando
existen ventajas comparativas. La ventaja comparativa existe siempre que difieran los

requerimientos relativos de trabajo entre los dos bienes (Appleyard y Field, 2003).

9 De acuerdo con Brue y Grant (2009) Ricardo, amigo de James Mill (1773-1836) era un pensador sobresalientemente deductivo, y
fiel creyente de demostrar teorias econdémicas desde el razonamiento abstracto por lo que nunca utilizé el método inductivo, nunca
recopild datos histéricos o experimentales, nunca razonaba desde la parte hasta el todo, desde lo particular hasta lo general, por el
contrario formulaba sus propias generalizaciones a las que consideraba “leyes econdmicas” y pensaba que esto era tan valido como
lo son las leyes de la fisica y las matematicas.

0 El Titulo Original en inglés es: “ The Principles of Political Economy and Taxation” publicado en 1817
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La Ley de la Ventaja Comparativa, es explicada por Ricardo mediante un sencillo
ejemplo mediante dos paises (Portugal e Inglaterra), dos bienes (el vino y el pafio) y un
soélo factor de produccion (mano de obra) mostrando que aunque un pais produzca los
dos tipos de bienes (pafio y vino) a precios “mas baratos” en términos absolutos que el
resto del mundo, se puede beneficiar con el comercio internacional si los precios
relativos de los bienes difieren entre paises antes de que se establezca el comercio y
cada pais exportara el bien cuyo costo de produccion relativo al otro bien, o

comparativo, es menor que en el otro pais (Villarreal, 1989).

Sin embargo Carbaugh (2004) sefiala que de acuerdo al principio de la ventaja
comparativa, aun cuando una nacion tenga una desventaja absoluta en los costos de
produccion de las dos mercancias, se puede lograr un comercio beneficio para las dos
partes. Ya que quizas una nacion no tenga ventaja comparativa en nada, pero es

imposible que tenga una ventaja comparativa en todo y que la otra no tenga en nada.

Lo anterior es entendible, debido a que la ventaja comparativa depende de los costos

relativos entre naciones.

David Ricardo para profundizar en las teorias de comercio internacional, al igual que
Smith, establece la validez de la teoria del valor-trabajo, es decir, el valor de las
mercancias depende directa e indirectamente de la cantidad del factor trabajo que
estos incorporan; ademas el trabajo se considera movil dentro de un pais, pero inmovil
entre paises, es decir, los precios relativos del trabajo difieren entre paises porque los
costos relativos del trabajo difieren entre ellos. De tal manera que la doctrina de la
ventaja comparativa viene a ser la doctrina se los costos relativos del trabajo en el

modelo Ricardiano.

De acuerdo con Villarreal, (1989), el Teorema Ricardiano del comercio internacional
afirma que el pais exportara aquel bien en el que la productividad del trabajo, en
términos relativos al otro bien sea mayor que la del otro pais. En otras palabras, las
diferentes tecnologias y la cantidad de trabajo incorporado en determinado bien

producido entre paises causan las diferencias en los precios relativos y por lo tanto son
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el determinante de la direccion del comercio. De igual modo la Teoria Ricardiana de los
determinantes del comercio internacional postula que un pais exportara aquellos bienes
en cuyos costos relativos de trabajo en un bien sean mas bajos comparativamente a

otros paises.

Villarreal, (1989) sefiala que la teoria Ricardiana de la productividad relativa del trabajo

se deriva, de un modelo de comercio internacional con los siguientes tres supuestos:

En primer lugar se parte de las condiciones de mercado, en donde se sabe que existen
dos paises y dos bienes; se reconoce la existencia de competencia perfecta; la
inmovilidad internacional del trabajo y perfecta movilidad interna; asi como la ausencia

tanto de los costos de transporte como de los obstaculos al comercio internacional

En segundo lugar las condiciones de oferta estan determinadas por; un sélo factor de
produccion (trabajo que implica la teoria del valor trabajo); funciones de produccién
diferente entre paises con coeficientes fijos de produccién y rendimientos constantes
escala; una dotacion dada del factor trabajo, es decir la oferta de trabajo es inelastica;

por ultimo pleno empleo del factor trabajo.

En tercer lugar, respecto a las condiciones de demanda; se considera a la demanda
dada.

David Ricardo ofrecia un poderoso posicionamiento a favor del libre comercio con base
en el argumento mas completo que integra su famosa la Ley de la Ventaja

Comparativa:

...”"Bajo un sistema de comercio perfectamente libre, cada pais dedica naturalmente su
capital y su trabajo a aquellos empleos que sean mas benéficos para cada uno. Esta
busqueda de la ventaja individual esta admirablemente relacionada con el bien
universal del todo. Al estimular a la industria, al recompensar el ingenio y al utilizar en
una forma mas efectiva y mas econémica; al mismo tiempo que, al incrementar la masa

general de producciones, difunde el beneficio general y une, mediante un lazo comun
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de interés e intercambio, a la sociedad universal de las naciones en todo el mundo
civilizado. Este principio es lo que determina que el vino se hara en Francia y Portugal,
que el maiz se cultivara en América y Polonia y que los articulos de ferreteria y otros

bienes se fabricaran en Inglaterra”... (Brue y Grant, 2009, p 114).

De esta forma Ricardo hizo una contribucion brillante y perdurable al pensamiento
econdmico al mostrar que, incluso si un pais es mas eficiente que otro en la produccion

de todos los bienes, el comercio entre los dos puede ofrecer un beneficio mutuo.

David Ricardo suponia explicitamente en su prueba tedrica de las ganancias del
comercio, que el capital y el trabajo no fluian entre los paises. Suponia implicitamente
que el costo se mantenia constante a medida que se incrementaba la produccion. De lo
contrario la especializacidon no se llevaria hasta su grado maximo. Al tiempo que todos
los costos se median en términos de horas de trabajo, un enfoque congruente con la
Teoria del Valor Trabajo (Brue y Grant, 2009).

Sin embargo Mankiew (2012) considera que fue Adam Smith quien en primer lugar hizo
mencion a las ventajas de la especializacion del trabajo, aunque es la Teoria de
Ricardo la que se lleva el reconocimiento, al punto de considerarse como la base de la
economia internacional actual, quiza porque a diferencia del primero su idea sobre el
libre comercio no se limité a un simple ejercicio académico, puesto que Ricardo fue
miembro del Parlamento Britanico y puso en practica sus creencias al oponerse a las
‘Leyes del maiz” en 1819, las cuales restringian la importacion de dicho grano a

territorio inglés.

David Ricardo, considerd siempre que el comercio entre paises, seria viable gracias a
las Ventajas Comparativas'!, sosteniendo que esto es posible a partir de un solo factor
de produccion, el trabajo, el cual es homogéneo e inmovil internacionalmente, el cual
conllevara a la especializacion del trabajo en la produccion de bienes especificos dentro

del comercio, beneficiando a dos naciones, ya que permitiria una situaciéon en la que se

1 Se considera el mayor aporte de David Ricardo (1772-1823) a la Teoria Econémica Ortodoxa, aunque es una extension de los
estudios de la Division del Trabajo de Adam Smith (1723-17790). Mankiw (2012) la define como la capacidad de un individuo o
nacion de producir bienes con un costo de oportunidad mas bajo que otros productores.
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podrian conseguir mercancias entre paises al precio mas barato posible puesto que
dicha especializacion disminuye los costos de produccidén. El concepto de Ventaja
Comparativa por si sélo no se lograria ser explicado sin el concepto de Ventaja
Absoluta’ y el concepto del Costo de Oportunidad'®. Gracias al comercio, las
posibilidades de consumo en los dos paises exceden a las posibilidades de produccion
en cada uno, beneficiando a la economia en su conjunto (Krugman, Obstfeld y Melitz,
2012).

De acuerdo con Mankiw (2012) El Teorema Ricardiano de la Ventaja Comparativa’
para explicar el comercio internacional se sustenta sobre la base de la especializacidn
del trabajo en la produccion de bienes, afirmando que un pais exportara aquellas
mercancias en el que la productividad del trabajo dada por la especializacion en
términos relativos al otro bien sea mayor que la del otro pais, (significaria lo mismo
considerar que el costo relativo respecto a otros bienes en el propio pais sea menor al
correspondiente costo relativo existente en otro pais) teniendo como resultado de la
especializacion un incremento en el total de la produccién de la economia, lo que
significara un aumento en el tamafno del pastel econdmico, el cual puede utilizarse para
mejorar el bienestar de todos. En otras palabras, la cantidad de trabajo incorporado en
un determinado bien manufacturado entre paises es uno de los factores determinante

de la dinamica del comercio internacional asi como de los precios relativos™.

Poniendo de evidencia que las diferencias entre los paises son un parteaguas que dara

origen al comercio internacional.

2 Propuesto por Adam Smith (1723-1790) en su libro de titulo original en inglés, “An Inquiry into the Nature and Causes of the
Wealth of Nations”, traducido como “Una investigacién sobre la naturaleza y causas de la riqueza de las naciones” conocido dentro
de la academia simplemente como “La Riqueza de las Naciones” publicado el 9 de Marzo de 1776. Es la capacidad de una nacién
de producir bienes de exportacion en un gran volumen con el mismo numero absoluto de horas hombre (minimo de insumos) que
cualquier rival. En términos mas simples, de acuerdo con Mankiw (2012) es la habilidad que se tiene para producir un bien usando
menos insumo que otro productor.

3 Es aquello que se esta dispuesto a sacrificar por obtener una segunda mejor opcién que garantice una mayor utilidad.

4 Esta teoria apela a la productividad de trabajo para que cada pais pueda exportar a otros paises aquellas mercancias que mejor
produce y de esa manera importar lo necesario sin necesidad de dafiar la produccion nacional.

S Estos se explican a partir de la comparacién de los precios nacionales y los precios mundiales, teniendo como resultado una
ventaja comparativa. Es decir, un precio nacional bajo en un determinado bien, indica que este pais tiene una ventaja comparativa
en la produccién de ese bien y que este pais tiene posibilidades de ser exportador de ese producto. Ahora bien, en un pais
cualquiera, un precio nacional alto en un determinado bien, indica que el resto del mundo tiene una ventaja comparativa mayor en
la produccién de ese bien, lo que puede generar que el pais se convierta en importador de ese bien.
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Tales diferencias se exponen sobre la dotacion de factores de cada pais, siendo el
principal, el factor de produccion trabajo, el cual se imprimira sobre los bienes que se
quieren manufacturar, teniendo asi, que los paises exportaran los bienes que de forma
relativa producen eficientemente, e importaran aquellos productos en lo que su
produccion es ineficiente, ambas cuestiones evidentemente en funcion de la

especializacion que se tenga o no del trabajo.

Fundamentalmente, Ricardo estudia las ganancias que por conducto del comercio
internacional puede obtener una nacién y los factores que determinan la especializaciéon
del comercio de un pais con respecto a otros, basicamente por el tipo de bienes que

exportara o importara dicha nacion.

Sin embargo, este es un modelo sencillo y muy simple que demuestra que las
diferencias entre paises dan origen al comercio, puesto que no toma en consideracién
otro tipo de variables basicas que minimizan el valor la especializacion. Por ejemplo, la
existencia de mas de un factor de produccion en la economia mas alla de Uunicamente
considerar el factor trabajo, la proteccion aduanera y los costos de transporte. Estos
ultimos pueden anular una ventaja comparativa dado que pueden hacer desaparecer la
ventaja en costos, haciendo que un bien se transforme en no transable. Aunque es
innegable que las predicciones del modelo Ricardiano son en la practica actual poco
realistas, su prediccidon basica de que los paises tenderan a exportar los bienes en que
su produccion relativa es elevada, ha sido confirmada por varios estudios a lo largo de
200 afos (Krugman, Obstfeld y Melitz, 2012).

En linea con lo anterior, pese a ser el primer modelo formal de comercio internacional
tiene varias fallas significativas a considerar. En primer lugar, predice un grado de
especializacion sumamente definido que en la realidad del mundo competitivo y
globalizado no existe. En segundo lugar, las ganancias del comercio que calcula son
para el pais en su conjunto, sin tomar en cuenta la distribucidn del ingreso al interior del
mismo. En una tercera desconsideraciéon del modelo, (y entendible respecto a su

época) no toma en cuenta a las economias de escala como causa del comercio, por lo
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cual no puede explicar el comercio existente entre paises similares y por tanto mucho

menos explicar el Comercio Intraindustrial.

1.1.2. Teorias Neoclasicas del Comercio Internacional.

Los avances en las teorias del comercio internacional y en particular con la nueva teoria
del comercio internacional han permitido dar explicaciones tedricas adecuadas a un
fendmeno que se presentd durante finales de la década de los sesenta y principios de
los setenta en algunos analisis empiricos. Este fendmeno se le conoce como comercio
Intraindustrial (Caisedo, 2010).

Por otra parte el trabajo desarrollado por Antonio (2004) considera que el comercio
internacional hoy en dia va mas alla de las ideas que enarbola la teoria clasica, ya que
la gran mayoria del comercio entre paises, hoy en dia se practica en circunstancias en
las que no es facil observar practicas en las que se practique la competencia perfecta, o
situaciones en las que los rendimientos a escala no sean constantes, o simplemente,
existen barreras que frenan el comercio. De igual forma considera que por tal motivo es
que surgen nuevas teorias que incorporan los elementos observados de la realdad

practica del comercio internacional.

De igual forma Cardenas (2009) considera que el comercio internacional ha
evolucionado de forma inesperada, al tiempo que precisa que la teoria clasica llega a
sus conclusiones bajo supuestos de competencia perfecta y una particular distribucion
de los factores de la produccion entre paises, determinando los esquemas de
especializacion comercial. De igual forma apunta que a mitad del siglo XX algunos
analisis empiricos obtuvieron resultados que se alejaban de los postulados clasicos y
sus predicciones. Con base en dichos estudios durante los afios 60°s se formularon
nuevas teorias al rededor del comercio internacional, entre ellas la teoria del ciclo del
producto de Vernon, la teoria del comercio Intraindustrial de Helleiner y de la brecha

tecnolégica de Hufbauer.
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Aunque como consideran Krugman, (1981) y Lancaster, (1980) citados en Cardenas
(2009) no seria sino hasta la década de los setenta y ochenta cuando se plantearon
nuevas teorias del comercio internacional. Algunos de los nuevos elementos de esta
teoria fueron las economias de escala, la diferenciacion del producto y la competencia
monopdlica, los cuales sentaron las bases tedricas para explicar el nuevo patrén de

comercio conocido como comercio Intraindustrial.

La teoria clasica del comercio internacional parte de supuestos de competencia
perfecta, en este sentido al dejar de lado tales supuestos y reconocer la no
homogeneidad de los bienes, la influencia de los productores sobre los precios y la
elasticidad imperfecta de la demanda, entre otros, se estaria partiendo de un modelo de

competencia imperfecta (Cardenas, 2009).

Fontagné y Freudenberg, (1997) citado en Cardenas (2009), sugieren que una de las
primeras explicaciones para la existencia del comercio Intraindustrial, es precisamente
la existencia de competencia monopdlica, la cual conduce a mayores variedades de un
producto y a mayor competitividad. La segunda explicacién, es la diferenciacion del
producto, la cual puede ser vertical u horizontal, es decir comercio en dos direcciones
de productos similares; o verticalmente diferenciados, segun la variedad o calidad del
mismo. La tercera explicacion es la existencia de economias de escala, asociada al

incremento de la produccion debido a la caida de los costos medios.

Sin embargo, la nueva teoria del comercio internacional fundamentalmente plantea que
los paises comercian por dos razones. Primera, debido a las diferencias en sus
recursos y en su tecnologia y se especializan en las cosas que hacen relativamente
bien. Segunda, las economias de escala en la produccion (o rendimiento crecientes)
hacen ventajoso que cada pais se especialice so6lo en la produccion de un rango
limitado de bienes y servicios, aunque ésta junto a la diferenciacion del producto, la
segmentacion de mercados y la discriminacion de precios, proporcionan los principales

factores explicativos del comercio Intraindustrial (Krugman, Obstfeld y Melitz, 2012).
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Debido a la cantidad de planteamientos que existen en la nueva teoria del comercio
resulta un trabajo dificil de integracidn. Asi pues para objeto de analisis de este estudio,
a grandes rasgos se analizan tres explicaciones tedricas, parteaguas del comercio
Intraindustrial, la competencia monopolistica, las economias de escala y la

diferenciacién del producto (Cardenas, 2009).

1.1.2.1. Teoria Heckscher y Ohlin.

Desde la perspectiva de la historia de las doctrinas econdmicas, el modelo clasico de
comercio internacional de David Ricardo, sobrevivié practicamente sin cambios
importantes hasta el advenimiento del estudio de la dotacién de factores en el comercio
internacional, el cual seria analizado por los trabajos del modelo Heckscher-Olhin'®,
(quienes han sentado la base del modelo neoclasico “moderno” del comercio
internacional) el cual postula que un pais exportara aquellos bienes en el que se
emplea intensamente el factor que es relativamente mas abundante en un pais, con

respecto a los otros paises con quienes comercia (Villarreal, 1989).

Este modelo de mitad de siglo XX se orientdé sobre todo hacia la oferta, ya que se
concentraba en la dotacién e intensidad de los factores, asi como a demostrar que las
diferencias en las dotaciones relativas de factores son suficientes para generar una
base del comercio internacional. Ademas ayudd a demostrar que el comercio conduciria
a una igualacion de precios de factores entre paises que comercian en el mercado

internacional.

Appleyard y Field (2003) argumentan que el modelo Heckscher-Olhin (H-O) ' del

comercio internacional parte de dos supuestos basicos. El primero radica en que la

6 Este modelo se denomina asi, por la fusién de los dos economistas que lo desarrollaron, aunque cabe sefialar que no fue
materializado por los dos al mismo tiempo. En primer lugar Eli Filip Heckscher (1879-1952) estableceria las bases del modelo en
1919 sin mayor reconocimiento alguno. Posteriormente Bertil Ohlin (1899-1979) en 1933 en su libro COMERCIO INTERREGIONAL
E INTERNACIONAL, desarrollaria en base a lo propuesto por Heckscher una modificacion a la teoria de los costes comparativos en
la que afirmaba que cada nacion se especializa en la exportacion de bienes en lo que esta mejor dotada desde el punto de vista de
los factores de la produccion utilizados para la fabricacidon de un determinado bien. Por lo que Bertil Ohlin obtendria el Premio Nobel
de Economia en 1977.

7 Para 1948 Samuelson propondria una extension del modelo H-O, generando asi el modelo H-O-S el cual también se llamaria
Teorema de Igualacion de los precios de los factores, ya que Samuelson comprob6 la igualacién de los precios de los factores en el
comercio internacional a partir de las remuneracion relativas y absolutas de los factores homogéneo de las naciones. Aslmismo
proponia un modelo de dos factores y de dos sectores y que en términos de formalizacion resultaba mas manejable convirtiendo en
la base sobre la cual hasta principios de la década de los 70’s se explicarian los flujos del comercio mundial (Krugman, 2012).
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dotacion de factores es diferente para cada pais. El segundo considera que los bienes
son siempre intensivos en un factor dado independientemente de sus precios

relativos’s.

El Teorema de Heckscher—Onhlin en su hipétesis basica expresa lo siguiente:

...’Un pais exportara aquellas mercancias producidas que utilizan intensivamente el
factor de produccion que es relativamente abundante en ese pais”... (Villareal, 1989, P.
15)

Asi, el pais con una abundancia relativa de capital tendra una ventaja comparativa y
exportara el bien intensivo en capital. Y por tanto el pais con una abundancia relativa de
trabajo tendra una ventaja comparativa y exportara aquellos bienes intensivos en factor

trabajo.

La teoria de la proporcién de factores de H-O como determinante de la especializacion
internacional constituye la consecuencia légica de un modelo de comercio que esta

basado en los siguientes tres supuestos:

En primer lugar, considera la condiciones de mercado bajo los siguientes aspectos; se
consideran dos paises, dos bienes y dos factores de produccion (capital y trabajo);
competencia perfecta en los mercados; libre comercio en los bienes y completa
inmovilidad internacional de los factores; y por ultimo la no existencia de costos de

transporte en el ambito del comercio internacional.

En segundo lugar, desde el punto de vista de las condiciones de la oferta considera;
funciones de produccion idénticas para la elaboraciéon de un mismo bien en todos los
paises; funciones de produccion de rendimientos constantes a escala (para un proceso

productivo, el doble de insumo genera el doble de produccion) y cada factor presenta

8 De acuerdo con Carbaugh (2004) los precios relativos varian de una nacién a otra por dos razones. En primer lugar los paises
tienen distintas dotaciones relativas de insumo. En segundo lugar, las mercancias requieren que los insumos se usen en distinta
medida para su produccion. Dada estas circunstancias, una naciéon exportara esa mercancia para la que se usa una cantidad
importante del insumo relativamente abundante (barato) e importara (caro) la mercancia que en su produccién use el insumo
relativamente escaso.
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rendimientos decrecientes cuando este aumente y los factores permanecen constantes;
y por ultimo una ausencia de reversibilidad en la intensidad del uso de los factores en

todo el rango relevante de precios relativos.

En tercer lugar, considerando la condiciones de demanda; toma en cuenta patrones de
consumo idénticos (todos los bienes se consumen e proporciones iguales) entre paises

a cualquier conjunto de precios internacionales de los bienes.

En este sentido Carbaugh (2004) considera que Heckscher-Ohlin formularon una teoria
que tomaba a consideracion dos aspectos que David Ricardo nunca consideré. En
primer lugar, consideraron cuales eran los determinantes de la ventaja comparativa. En
segundo lugar, tomaron en cuenta los efectos que produce el comercio internacional en
los ingresos resultantes de varios factores de la produccion (distribucion del ingreso) del
comercio entre naciones. Ya que Heckscher y Ohlin sostenian que la dotacion de
factores sustenta la ventaja comparativa de una nacion, su teoria se llama Teoria de la

Dotacién de Factores pero también se le conoce como la Teoria Heckscher-Ohlin.

En esencia, la Teoria de la Dotacion de Factores postula que las diferencias en las
condiciones relativas de la oferta de las naciones son las unicas que explica la ventaja
comparativa. En concreto, la teoria destaca que un bien es producido con las mismas
técnicas y la misma relacion que desempena la dotacion relativa de recursos (capital y
trabajo) como determinante basico de la ventaja comparativa. La unica diferencia entre
ellos es la dotacidn relativa de estos dos factores de produccion. La abundancia relativa
esta dada por la relacion capital-trabajo existente en una economia y no por la cantidad
absoluta de cada factor (Carbaugh, 2004).

Igualmente Appleyard y Field, (2003) sefalan que los paises mas ricos en capital
evidentemente exportaran bienes intensivos en capital (paises industrializados, que
utilizan relativamente mas inversidon extranjera directa que trabajo para sus
manufacturas) y los paises ricos en factor trabajo exportaran bienes intensivos en

trabajo (paises en vias de desarrollo o subdesarrollado, debido a la utilizacion
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relativamente mas alta del trabajo que de capital necesario para producir bienes vy

servicios).

Es decir, en esta medida las transacciones internacionales que se realizaran seran de
una sola via, hacia el exterior, es decir funcionara el Comercio Inter-Industrial (las
exportaciones e importaciones de un pais seran en categorias de clasificacion de
producto diferentes). Mientras que el pais se vera obligado a importar aquellos bienes
en lo que se utilice de forma intensiva un factor de produccion relativamente escaso al

interior del pais.

El Comercio Internacional, (bajo la propuesta de la Ventaja Comparativa) asi como los
cambios que trae consigo, consecuencia de una distribucién que se adapta a las
necesidades de la sociedad tiende natural e inmediatamente a incrementar el valor de
una parte del ingreso nacional, que consiste en utilidades sin ninguna otra disminucién

proporcional en otro sector.

El aumento inmediato del ingreso nacional proviene del intercambio de los bienes y
servicios que tienen menos valor al interior del pais (debido a su abundancia)'® por
productos que tienen un mayor valor, lo que proporciona el poder y la voluntad de
emplear mayores cantidades de trabajo, ocasionando una demanda activa del factor
trabajo, produccién y capital, aspectos que casi universalmente generan una pauta para
el comercio internacional, asi como para el crecimiento y desarrollo econémico
(Krugman, Obstfeld y Melitz, 2012).

1.1.2.2. La Paradoja de Leontief.

Aun cuando la teoria H-O se conserva dentro de la ensefanza académica, hay una

porcidon sustancial del Comercio Internacional que tanto el modelo H-O como la teoria

9 Sin embargo hay que dejar muy en claro que una excesiva abundancia de mercancias hace que el valor de estas en los
mercados internacionales disminuya.
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ricardiana de las Ventajas Comparativas no pueden explicar. Tal y como lo demostraria

el economista de origen ruso Wassily Leontief (1953)%°.

Carbaugh (2004) considera que los afios previos a la Segunda Guerra Mundial Estados
Unidos innegablemente fue un avido exportador intensivo en bienes de capital e
importador de bienes intensivos en trabajo. Sin embargo, durante los 25 afos
posteriores a la guerra, y tiempo en el que Leontief presentara su analisis, tal

aseveracion no fue asi.

Por otra parte Appleyard y Field, (2003) consideran que la primera prueba en refutar la
validez de la Teoria H-O en el mundo real fue realizada por el economista Leontief,
quien en su analisis de 1953 y mediante un método que él mismo desarrollo, la matriz
de insumo-producto?’, encontré como resultado sorprendente que el comerciante mas
grande del mundo, Estados Unidos, no comerciaba de acuerdo al patron del modelo H-
0.

Del mismo modo, Bajo (1991) plantea que los principales estudios empiricos sobre el
modelo H-O del comercio internacional que se han realizados son basicamente de dos
tipos. Por una parte, son estudios de contenido factorial del comercio basados en la
metodologia input-output consistentes en el calculo de los requerimientos totales de los
distintos factores productivos incorporados en las exportaciones e importaciones de un

pais.

Y por otra parte, son estudios de la composicidon del comercio mediante la regresion de
alguna medida representativa del comercio exterior de un pais sobre una serie de

posibles determinantes.

Para efectos de este escrito, Unicamente nos abocaremos al estudio de contenido
factorial, siendo el trabajo pionero en esta area el de Leontief, quien calculé las

cantidades requeridas de capital y trabajo para producir un millén de dodlares de

20 En su articulo de titulo original “Domestic Production and Foreign Trade: The American Capital Position Reexamined”.
21 Es una tabla que indica el origen y destino de cada producto en la economia. El propio Leontief hizo importantes contribuciones al
desarrollo de esta nueva técnica analitica, las cuales lo hicieron acreedor al premio nobel de economia en 1973 (Salvatore, 2005).
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exportaciones de los Estados Unidos y un millon de dolares de bienes que competian

con las importaciones de Estados Unidos.

Sin embargo, el resultado obtenido del tratamiento de dichos datos, no fue el esperado,
ya que para la economia en su conjunto cada millébn de dolares de exportaciones
incorporaba menos capital y mas trabajo que cada millon de ddlares de importaciones
competitivas; en concreto la relacion capital-trabajo de la importaciones competitivas y
la relacion capital-trabajo de las exportaciones estaba en suma contradiccion con lo que
se creia esperar acorde al modelo H-O. Esto debido a que se suponia que Estados
Unidos, el pais con la mayor abundancia relativa de capital de todo el mundo, por lo que
en linea con el modelo H-O sus exportaciones deberian ser relativamente mas

intensivas en capital que sus importaciones.

Tal hallazgo implicd, que de ser valido el teorema H-O en primer lugar, se colocaba a la
nacion mas poderosa del mundo y rica en factor capital en un pais relativamente
abundante del factor de produccidn trabajo, y en segundo lugar los resultados de su
analisis eran claramente una contraposicion a dicha teoria. Pese a ello, la aceptacion
del resultado por la mayoria de economistas, se conocié pronto como “La Paradoja de

Leontief”.

De acuerdo con Carbaugh (2004) Leontief, analizé el modelo H-O en dos ocasiones. El
primer estudio lo desarrollo con base en datos de 1947, publicando su investigacion en
1954, en donde analizd las relaciones de capital a trabajo de 200 industrias de
exportacion estadounidense, asi como de importacion que competian con ellas, como

muestra en la Tabla 1.
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Tabla 1

Factores del comercio de Estados Unidos: Capital y trabajo requerido por millén de

ddlares de exportaciones estadounidenses e importaciones sustitutivas.

Factor de produccion Importaciones Sustitutas Exportaciones
Capital (en dolares) 3091339 2550780
Mano de obra (afos-hombre) 70 182
Relacion capital-mano de obra 18184 14015
(ddlares por afio-hombre)

Fuente: Libro de Economia Internacional Robert J. Carbaugh, 2004 p.84.

En la Tabla 1 las exportaciones incorporan ligeramente mas mano de obra que los
sustitutos de las importaciones de igual valor, y los productos de las importaciones
sustitutas incorporan considerablemente mas capital, de tal forma que la relacién

capital-trabajo es mas alta en éstas que en las exportaciones; de ahi la Paradoja.

En su segundo estudio, con base en datos de 1951, Leontief con la intencién de callar a
sus criticos, que argumentaban que los datos de 1947 eran atipicos por no ser un afio
“‘normal”, debido a la reconstruccién de la economia global después de la Segunda

Guerra Mundial, repitié su investigacion publicando sus resultados en 1956.

Sin embargo Leontief se ocupd del tratamiento de los datos que se consideraban
atipicos y, demostr6 de nueva cuenta que, por imperfectos que fueran los datos, los
alcances de la paradoja no podian menospreciarse ya que una vez mas el resultado
determindé que los bienes de importacion eran mas intensivos en capital que las

exportaciones estadounidenses.

Posterior al segundo trabajo de Leontief en 1956, se han publicado una multitud de

articulos y libros que han tratado implicita o explicitamente de explicar o descartar la
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paradoja, aunque en el proceso, quizas sin saberlo han contribuido a mejorar el

conocimiento tedrico y empirico del comercio internacional.

1.1.2.3. Economias de Escala.

Un aspecto significativo hoy en dia, que bien vale la pena tomar a consideracion al
momento de explicar el comercio internacional moderno, son las economias de
escala??, ya que una gran cantidad de industrias hoy en dia se caracterizan por esta
practica que en lo particular contribuye a la generacion de rendimientos crecientes a

escala®.

De acuerdo con Salvatore (2005) uno de los supuestos del modelo H-O era que las
mercancias se producian en condiciones de rendimientos constantes a escala en las
dos naciones. Sin embargo en presencia de rendimientos crecientes a escala®* puede
haber un comercio con beneficios mutuos incluso cuando las dos naciones sean por
completo parecidas en todos los aspectos. En esencia es un tipo de comercio que el

modelo H-O no puede explicar.

De igual manera, Krugman, Obstfeld y Melitz (2012) aclaran que el comercio
internacional no tiene por qué surgir precisamente siempre de la ventaja comparativa o
la dotacion de factores, por el contrario, puede ser consecuencia de rendimientos

crecientes o economias de escala.

Para analizar los efectos de las economias de escala sobre la estructura de mercado,

es importante dejar en claro que existen dos tipos de economias de escala. Por una

22 Aunque este concepto sera desarrollado en torno a una explicacién macroeconémica del comercio internacional, en términos
microeconémicos de acuerdo con Mankiw, (2012) las economias de escala, en términos simples es la tendencia del costo total
promedio a disminuir en el largo plazo conforme incrementa eficientemente la produccion, esto en términos de una sola empresa.
de igual forma considera que se presentan, debido a que mayores niveles de produccion permite la especializacion de los
trabajadores, lo que permite a su vez, que cada trabajador sea cada vez mas competente en un trabajo especifico. Cabe resaltar
que Schettino, (1996) se las considera como una de las principales fuentes de imperfeccién de los mercados.

2 A diferencia de los planteamientos de los modelos clasicos, que en esencia parten del supuesto que se obtendran rendimientos
constantes a escala. Al duplicar los factores de produccién de una industria, también se duplicaria la produccién de la industria.
Implican una produccién mas eficiente en tanto mayor sea la industria.

24 Este término hace referencia a aquella situacion de produccion en la que los bienes obtenidos crecen en mayor proporcion que el
incremento en los insumos o en los factores de la produccion en general. En otras palabras, si se duplican todos los insumos, la
produccion crece en mas del doble; si se triplican, incremente en mas del triple. Los rendimientos crecientes a escala pueden
lograrse debido a que en una escala mayor de operacion, es posible lograr una mayor division del trabajo y un mayor grado de
especializacién (Salvatore, 2005).
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parte, las economias de escala externas, aparecen en el momento en el que el coste
unitario depende del tamario de la industria®®, pero no necesariamente del tamafio de
cada una de sus empresas. Las economias de escala internas se producen cuando el
coste unitario depende del tamafio de una empresa individual, pero no necesariamente

del tamafo de la industria.

Las economias de escala ya sean externas o internas, tienen particulares
repercusiones en lo que concierne a la estructura del mercado. Por un lado, una
industria con economias de escala externas (es decir, en la que no hay ventajas
asociadas al gran tamafo de las empresas) estara formada generalmente por muchas

empresas pequefas que actuaran en un mercado dentro de la competencia perfecta.

Por otra parte, las economias de escala internas tienden a generar estructuras de
mercado en competencia imperfecta, debido a que las grandes empresas proporcionan
una ventaja de costos sobre las pequefias por lo que los mercados tienden a estar
dominados por una empresa, es decir, un monopolio, 0 mas aun, por un grupo
determinado de empresas, en tanto que se estaria hablando de oligopolios (Krugman,
Obstfeld y Melitz, 2012).

De acuerdo con Krugman, Obstfeld y Melitz, (2012), existen principalmente tres
aspectos que permiten la generacion de economias de escala en una cierta industria: el
tamano de las plantas, la extension del proceso productivo y el tamafo de las
empresas. Sin embargo, si bien la escala puede medirse a partir del niumero de

empleados o del tamafio de la planta estos elementos no son suficientes.

Con base en Cardenas (2009) sefiala que Grubel y Lloyd (1975) explican que dentro de
una industria se ha encontrado que coexisten plantas de distintos tamarnos. Esto nos

permite inferir que el tamano de planta no es determinante para las economias de

% Appleyard y Field, (2003) aclaran que, dentro de las economias de escala, éste término esta relacionado con el nivel de la
industria, es decir, el conjunto agregado de empresas individuales que se encuentran operando dentro de un pais en particular. A
medida que la industria crece (independientemente de que si una empresa en particular esta creciendo), las empresas individuales
se encuentran asociadas a experimentar una disminucion de los costos medios por unidad de producto, ya que el crecimiento de la
industria (agregado) esta atrayendo un grupo de trabajo especialmente capacitado.
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escala. Del mismo modo el autor afirma que el determinante mas importante de la
productividad o de los costos unitarios es la manera en que se organiza la produccion al
interior de la planta. Esta caracteristica permite un patrén de especializacion

internacional distinto al que se daria con base en el tamafo de planta.

De acuerdo con Antonio (2004) es importante sehalar que bajo el supuesto de
competencia imperfecta, la produccion de mercancias diferenciadas tanto en calidad
como en estilo por la misma planta esta directamente relacionada con la oportunidad de
lograr economias mediante la especializacion y la mayor extensién del proceso
productivo. Por lo que si bien, no es una ley, casi por lo regular las economias de
escala tienden a generar estructuras de mercado en competencia imperfecta, y es aqui
donde adquieren una relevancia empirica mayor las industrias monopdlicas y
oligopdlicas en donde la competencia conduce a cambios frecuentes en la calidad o

estilo de los productos.

Un producto diferenciado da lugar a que haya comercio entre una misma industria v,
como ya se menciond, teniendo que la variedad de los productos se genera en
estructuras de mercado imperfectas, puesto que, las empresas, al tener que competir
entre si buscan diferentes opciones para sobresalir del resto, y una de ellas es
diferenciar su producto. De lo anterior se observa que la imperfeccion de los mercados
es otro elemento de suma importancia para entender el comercio internacional, y en

particular, el comercio Intraindustrial, planteado por Grubell y Lloyd.

Sin embargo, de acuerdo con lo sefialado en el trabajo de Caicedo (2010) la existencia
de las economias de escala esta fuertemente relacionada con las ganancias
monopdlicas, y las repercusiones que ello representa en los mercados, ya que suponen
una estructura de costos tal, que los costos medios son mayores que los costos
marginales (CMe > CMg) lo que implica que la produccién a gran escala sea mejor
debido a que los costos medios decrecen a medida que aumenta las escala de la
produccion. Asi, cuando hay economias de escala, se hacen presentes las asimetrias
del mercado, debido a que las empresas grandes (Monopolios u Oligopolios) tienen

ventajas sobre las empresas pequefias, con lo que las grandes empresas tienen la
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capacidad de influir sobre el precio de los productos, y por tal afectar las transacciones

del comercio internacional.

Aunque Krugman, Obstfeld y Melitz (2012) plantean que las economias de escala
proporcionan a los paises un incentivo para especializarse en la produccion de un
numero menor de bienes, pero a mayor escala, y asi poder vender el excedente de
produccién y comprar aquellos bienes que no producen?®, en otras palabras, dar paso al
comercio internacional, aunque no existan diferencias entre paises en cuanto a
recursos y tecnologia, reconocen que las economias de escala hacen ventajoso que

cada pais se especialice en la produccion de un rango limitado de bienes y servicios.

La eficiencia de la produccion a gran escala, ofrece otra perspectiva de los patrones del
comercio internacional, la cual aminora los costos por unidad, dentro de la produccion
de la industria. En la practica, las economias de escala tienden a ser una herramienta
muy utilizada por aquellas industrias en las que se usa equipo de capital y técnicas de
produccidon masivas y que en términos econémicos teoricos, se explican debido a una
organizacion grande que permite bajar sus costos cuando su maquinaria y trabajo son
especializados, aunado a que la produccion de su linea de montaje usa sus productos
derivados y obtiene descuentos por volumen en la compra de insumos (Carbaugh,
2004).

Por lo general, las economias de escala tienden a sustentarse en la ventaja
comparativa de una nacién. En 1776, lo dej6é en evidencia Adama Smith en su obra
clasica, La Riqueza de las Naciones, al afirmar que el tamafo de mercado limita la
division del trabajo. En tanto que el comercio internacional amplia el tamafio del
mercado de la industria del pais y le permite sacar provecho de series de produccion

mas grandes, que llevan a una mayor eficiencia.

De acuerdo con Mankiw, (2012) una explicacion de por qué algunas industrias tienen
economias de escala se encuentra en un famoso dicho “aprendiz de todo, maestro de

nada’”. En otras palabras, una persona que intenta hacer todo, normalmente termina por

% Excedente de otros paises.
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‘no hacer bien nada”. Por lo que una empresa debe asignar a cada trabajador una
actividad limitada y especifica que pueda dominar, si es que una empresa busca que
sus trabajadores sean lo mas productivos posible. Pero esto unicamente viable y
deseable en tanto la empresa emplee a muchos trabajadores y genere grandes

cantidades de produccién.

Asimismo, Smith impresionado por la especializacion de los trabajadores y las

economias de escala resultantes sefialé en su obra:

...”Un obrero estira el alambre, otro lo endereza, un tercero lo corta, un cuarto hace la
punta, un quinto esta ocupado en limar el extremo donde se colocara la cabeza; a su
vez, la confeccion de la cabeza requiere do o tres operaciones distintas: fiarla es un
trabajo especial, esmaltar los alfileres, otro, y aun colocarlos en el papel es un oficio
distinto”... (Mankiw, 2012, p.273).

Es por tal especializacién descrita, que Smith concluia que la fabrica producia miles de
alfileres por trabajador al dia y conjeturo que si los trabajadores trabajaran por
separado, en lugar de hacerlo como un equipo especialista, “es completamente seguro
que ninguno de ellos hubiera logrado fabricar 20, o incluso ni un sdlo alfiler en todo el
dia”. En otras palabras, debido a la especializacion, una fabrica grande podia lograr
una mayor produccion por trabajador y reducir los costos promedio por alfiler que una

fabrica pequefa (Mankiw, 2012).

Igualmente Mankiw (2012) apunta que la especializacion observada por Adam Smith en
aquella fabrica de alfileres, hace 240 anos, predomina hoy en nuestros dias en la
economia moderna en la explicaciéon mas simple que se pudiera pensar. Si uno quiere
construir una casa, por ejemplo, casi nada impediria que uno realizara todo el trabajo
solo, y que quizas quedara bien hecho. Pero, generalmente, una gran mayoria de
personas optan por acudir a algun tipo de arquitecto, contratista, constructor etc., una
persona conocedora del ramo de la construccion e integrar a su vez un determinado
grupo de personas especializadas, como lo son: albafiles, plomeros, electricistas,

carpinteros, pintores y muchos otro tipo de trabajadores que se especializan en trabajos
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especificos, con lo que ello les permite cada vez ser mejores en lo que hace cada uno,

que si se dedicaran a hacer de todo.

El uso de la especializacién que permite lograr las economias de escala, es una de las
razones fundamentales por la que las sociedades modernas, y en particular aquellas en
las que estan presentas las economias del primer mundo son tan prosperas (Mankiw,
2012).

Con lo que Carbaugh, (2004) contempla que las economias de escala representan mas
incentivos de costos para especializarse en la produccion de mercancias, en lugar de
producir unicamente unas cuantas unidades de todos y cada uno de los productos que
los consumidores nacionales demandan. El pais se especializara en manufacturar
volumenes grandes de una cantidad limitada de mercancias y comprara los otros. La
especializacion en unos cuantos productos da lugar a los productores a obtener el
beneficio de generar series de produccidn mas grandes, con lo que disminuiran los

costos promedio.

En resumen, la parte medular que implica para el analisis del comercio Intraindustrial
hablar de las economias de escala, se encuentra en lo que Antonio (2004) sefala,
respecto a que las economias de escala dentro del analisis del comercio Intraindustrial
constituyen un aspecto teorico elemental, sobretodo en Grubel y Lloyd (1975), quienes
hacen la explicacion del comercio Intraindustrial basandose en tres modelos
basicamente, siendo el mas importante de ellos el de las economias de escala,
reconociendo que los bienes producidos con los mismos insumos, maquinaria, etc., son
sujetos a este tipo de comercio gracias a aspectos como la reduccion del tiempo de
paro de las maquinas o especializacion del factor trabajo; es decir, debido a las

economias de escala del propio proceso productivo.
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1.1.2.4. Competencia Monopolistica.

De acuerdo con Ledn Gonzalez (2000) es el trabajo de Chamberlin (1956) el que
plantea en primera instancia el concepto de competencia monopdlica?’, afiadiendo que
el estudio de éste surge precisamente de considerar la diferenciacion del producto y la

competencia imperfecta.

Sin embargo, Caicedo (2010) considera que dentro del comercio internacional el
modelo de la competencia monopolistica®®, encuentra como los principales factores
explicativos de dicho modelo a la competencia imperfecta y el aprovechamiento de las

economias de escala.

En linea con lo anterior de acuerdo con Antonio, (2004) la competencia monopolistica
basicamente parte de dos supuestos principales. El primer supuesto es que existe
diferenciacion de productos, lo que significa que cada empresa asume que puede
diferenciar su producto respecto del de sus competidores®®. La diferenciacién del
producto permite a cada empresa tener un cierto tipo de monopolio en ese producto en
especifico al interior de una industria determinada, lo que de alguna manera isla a la
empresa de la competencia. El segundo supuesto, plantea que las empresas
consideran como dados los precios de sus competidores, lo que implica que no toman
en cuenta el impacto de sus propios precios sobre los precios de sus competidores. Es
asi que de este par de supuestos surge la estructura de mercado, competencia
monopolistica, ya que una empresa en éste tipo de competencia en apariencia actua en
forma competitiva, es decir, es precio aceptante, pero en la realidad se comporta como

un monopolista.

27 También es llamada “Competencia Chamberliana” en honor al economista estadounidense Edward Hastings Chamberlin (1899-
1967), profesor de la prestigiosa Universidad de Harvard y quien fuese el que propuso teéricamente el modelo de la competencia
monopdlica en su obra Teoria de la Competencia Monopdlica en 1956. Es el tipo de mercado imperfecto utilizado por Chamberlin
para explicar el comportamiento de los bienes diferenciados (Leon Gonzalez, 2000).

2 De acuerdo con Mankiw (2012) es una estructura de mercado en la que existen muchas empresas en la industria, y en la que se
venden productos similares pero no idénticos.

2En este sentido Caicedo, (2010) sefiala que la empresa lleva a cabo esta estrategia, ya que si bien puede significar un precio
ligeramente mayor para su producto en comparacién con el de sus competidores, este ligero incremento en el precio de los bienes
podria derivar en que los clientes adquieran el productos rival, aunque esto no siempre suele suceder asi, ya que los consumidores
han asociado diferentes particularidades a dichos productos, ya sea que los consideran de mejor calidad o de mejor color, es
decir, cualquier rasgo asociado a su preferencias particulares. . Este hecho permite que la empresa tenga un monopolio en su
producto.
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Ergo, la diferenciacion del producto en torno a disefio, calidad, estilo etc., es de suma
importancia dentro de la competencia monopolistica ya que convierte a un producto en
unico y particular debido a las ligeras modificaciones que realizo una empresa con el fin
de diferenciarlo un poco respecto al de sus rivales, de ahi que la empresa que lo
produzca tendra un monopolio de dicho bien, puesto que hay sustitutos en el mercado
para dicho producto en lo que representa en general pero no en lo que lo vuelve
precisamente un producto diferenciado. Aunado a que hay que considerar
primordialmente que el elemento monopdlico de tal empresa radica en el hecho de la

posibilidad de diferenciar sus bienes manufacturados.

Sin embargo, como ya se menciond, el producto diferenciado es exclusivo por las
caracteristicas que lo hacen diferente (como su disefo), pero al poder ser sustituido por
productos semejantes, inevitablemente no puede escapar de la competencia. Por lo
tanto, es en este punto podemos decir que las cualidades de la competencia perfecta
se hacen presentes, ya que la empresa manufacturera de un determinado producto,
debera asumir el hecho de enfrentar a sus rivales aun a pesar de la diferenciacion del

producto que llevé a cabo (Antonio, 2004).

Asi pues, Varian (1996) citado en Antonio (2004) y de acuerdo con éste, reconoce la
situacion de que la competencia monopolistica involucra a la competencia pura y el

monopolio puro en un solo aspecto ya que sefiala que:

..."Incluso aunque una empresa tenga el monopolio legal de sus marcas y las demas no
puedan producir exactamente el mismo producto, normalmente si pueden producir

articulos similares”... (Antonio, 2004, p. 32).

Para una empresa, la decision de produccién de sus competidores es fundamental para
su propia determinacion de que cantidad producir y a qué precio ofertar dicha
produccién. Por lo que, la curva de demanda a la que se enfrente esta empresa
dependera de las decisiones tanto de produccion como de precio de sus competidores,
y la pendiente de tal curva estara influenciada por el grado de similitud de los productos

de las demas. Cuando muchas empresas en la industria producen bienes idénticos, su
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curva de demanda sera practicamente horizontal. En este caso, si una empresa eleva
demasiado su precio en comparacion del resto, perdera a sus clientes. Mientras que si
una empresa tiene derechos exclusivos sobre un producto, no perdera a sus clientes si

eleva el precio (Antonio, 2004).

En este mismo sentido Cardenas (2009) apunta que si la empresa tiene patentes,
marcas o derechos sobre un producto que se torna “exclusivo”, la demanda por el bien
puede mantenerse a pesar de un incremento de su precio por encima del de sus
competidores. Aunque aclara que esta situacién no dura mucho tiempo, ya que cada
vez entraran mas empresas al mercado queriendo producir un bien similar, es decir,
tratando de diferenciar el producto, lo que lo coloca en un mundo competitivo. Asi, el
poder monopdlico de una empresa en una industria dependera de qué tanto éxito tenga
la colocacion de su producto entre los consumidores. Cada firma tendra cierto poder de
mercado de acuerdo al numero de competidores intentando diferenciar sus productos, o
bien en otras palabras, la cantidad de “seguidores” que genere en el mercado. En este
sentido, la existencia del comercio Intraindustrial dependera de la capacidad del

productor de llevar productos diferenciados a diversos mercados.

Asimismo, basicamente la competencia monopolistica al tratarse de productos
diferenciados genera una base para que los consumidores marquen sus gustos y
preferencias sobre las cuales ejerceran una demanda, de tal manera que a diferencia
de la competencia perfecta, existiran mercados aislados pero con estrecha relacion
entre ellos, y no un unico mercado donde se conjugan todos los vendedores como en la
competencia perfecta. Esto resulta esencial para justificar la existencia de comercio
internacional a raiz de la diferenciacion del producto, ya que cada productor sin importar
el pais en que se ubique, tiene su propio mercado que su competidor no podra alcanzar
sino parcialmente, resulta ser el unico abastecedor de dicho mercado. En la mediad en
que su mercado individual o parcial puede traspasar fronteras® el productor exportara
incluso tratandose de un clase de bienes o servicios que ya se produzcan en el pais
importador, lo cual nos coloca en el punto central de este analisis, el comercio

Intraindustrial (Ledn Gonzalez, 2000).

30 Mas aun cuando los medios de comunicacion y transporte facilitan cada vez mas el acceso a otros paises.
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Esencialmente de acuerdo con Caicedo, (2010) cuando se supone la competencia
monopolistica en algun sector, una de las principales consecuencias que se originan es
la presencia de dos tipos de comercio. En primer lugar el sector donde existe
competencia monopolistica se presenta un comercio de doble via, pues se realizan
exportaciones e importaciones simultaneas de productos perteneciente a una misma
rama industrial, admitiéndose posibles diferenciaciones (manufacturas por
manufacturas). A este tipo de comercio se le conoce como comercio Intraindustrial®’. El
segundo tipo de comercio se da cuando se intercambia una parte de las manufacturas
por bienes de otros sectores de la economia, a lo cual es tipo de comercio se denomina

comercio Interindustrial.

Se ha estado haciendo mencion a la diferenciacion del producto, y aunque no se ha
puesto sobre la mesa la explicacion de ésta, es necesario hacerlo para comprender en

un aspecto mas formal el comercio Intraindustrial.

1.1.2.5. Diferenciacion del producto.

De acuerdo con Cardenas (2009), argumenta que Chamberlin (1956) plantea la idea de
que en esencia la diferenciacion de los productos® esta intimamente relacionada con la
competencia monopolistica y las economias de escala. Al tiempo que deja en claro que
los productos son diferenciados cuando existe una condicién, apreciable, real o
imaginaria, que permita al producto de un oferente ser distinto al de los demas, de tal
forma que permita a los consumidores elegirlo sobre cualquier otro producto, con lo que

la clave de estas decisiones, en esencia son las preferencias de los consumidores®.

31 El comercio Intraindustrial refleja la presencia de rendimientos crecientes a escala en la produccion, de tal manera que los
rendimientos crecientes en las manufacturas permiten que cada pais produzca y exporte una determinada variedad de mercancias,
en otras palabras, que se comercia en “dos vias”. Po otra parte, la importancia relativa del comercio Intraindustrial dependera de las
semejanzas o diferencias de los paises que comercian. Si los paises que comercian son similares las ventajas comparativas seran
casi nulas y por lo tanto el comercio Interindustrital sera minimo, en tanto que el comercio Intraindustrial sera predominante
(Caicedo y Mora, 2011) p.89

32 La principal razén por la que una empresa busca esta herramienta dentro de la teoria de la empresa, es convertirse en un
pequefio monopolista. De esta forma, la empresa puede cobrar el sobreprecio del monopolista. En realidad, no tan grande porque
este pequefio monopolio tiene sustitos muy cercanos, que, en caso de subir el precio exageradamente, le harian perder mercado
Schettino (1996) pp.59

3 Por lo general, aunque la teoria econdmica dicta que los gustos y preferencias de los consumidores son bajo eleccién racional, en
opinion personal, éstas tienden a ser cambiantes con el tiempo, asi como subjetivas e incluso en momentos, irracionales. Este
argumente personal, se encuentre en sintonia con lo dicho por Mankiw (2012) en este escrito mas adelante.
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En respaldo a lo anterior Antonio, (2004)* en su investigacién hace referencia a

Chamberlin (1956), quien plantea que:

..."Una clase general de un producto se encuentra diferenciada cuando existe una base
apreciable para distinguir el bien (o servicio) de un vendedor del de otro vendedor
cualquiera. Esta base puede ser real o imaginaria en tanto que induzca a los
compradores a preferir determinada variedad del producto. Cuando tal diferenciacion
existe, aunque sea ligera, los compradores se acoplaran con los vendedores no por
suerte o al azar (como en condiciones de competencia pura) sino de acuerdo con sus
preferencias”... (Antonio, 2004, p. 33-34).

La diferenciacién del producto®por variedad o por calidad sera determinante para
analizar y determinar el tipo de comercio Intraindustrial en estos bienes. Cuando se
comercian variedades de un mismo bien, el comercio Intraindustrial es comercio en dos
direcciones de bienes, similares u horizontal. Mientras que la diferenciacion por calidad,
conduce a un tipo de comercio Intraindustrial vertical. Esta afirmacion es fundamental
para comprender como es que no soélo las economias con un nivel de desarrollo similar
comercian de forma Intraindustrial, sino que también lo hacen aquellas que presentan
un nivel de desarrollo diferencialmente marcado, contrario a la creencia tradicional de
que es unicamente en el primer caso el tiende a presentarse en la realidad (Antonio,
2004).

De igual manera Antonio, (2004), argumenta que en aquellas economias involucradas
que presenten un desarrollo similar se comercian bienes variados, ya que ante niveles
de ingreso parecido, los individuos de los distintos paises pueden adquirir la misma
calidad de un producto, aunque los bienes que busquen o prefieran estan marcados por
una mayor variedad. En tanto que, las economias con ingresos distintos que presentan
una diferencia econdémica entre si, pero que practican el comercio Intraindustrial,
comerciaran productos diferenciados en base a su calidad, pues la poblacién del pais

con mayor ingreso preferira y podra adquirir bienes de una mayor calidad que los

34 Antonio, (2004) sugiere para una mayor comprension del lector, ver el Capitulo IV "Diferenciacion del Producto: Competencia
Monopdlica" en Teoria de la Competencia Monopdlica de Chamberlin.

35 Conduce a que el trabajo de la publicidad y a la promocion de ventas de las marcas se encuentre centralizado en generar dentro
de los consumidores, “lealtad” de marca (Appleyard y Field, 2003).
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individuos del pais con un ingreso menor, quienes podran adquirir bienes de una menor

calidad pero de una mayor variedad.

Una vez mas Chamberlin (1956) citado por Antonio, (2004) aclara formalmente que:

..."La diferenciacion del producto puede basarse en ciertos rasgos del producto mismo,
como: caracteristicas patentadas exclusivas, marcas registradas, marcas industriales,
forma de presentacion, o particularidades de calidad, disefio, color o estilo. Incluso
puede existir diferenciacion del producto en las condiciones en que se venden las

mercancias”... (Antonio, 2004, p. 35).

Evidentemente, como acertadamente puntualiza Chamberlin (1956) existen mas de una
forma en que se puede presentar en el mercado un producto diferenciado, y si bien no
es necesario que implique todas y cada una de estas formalidades, unicamente con una
bastara para su diferenciacién. Por otra parte, las condiciones en que los productos
sean vendidos se refieren a aspectos como una ubicacion o localizacidon conveniente de
la tienda, que resulte comoda para el consumidor, la imagen que maneje la tienda, la
amabilidad de sus empleados, etc. Todos esto son elementos que pueden hacer que un
consumidor compre un producto en vez de otro parecido, por lo que, de cierta forma,
seran aspectos que aunque no "pertenezcan" al bien en si, lo estaran diferenciando de

otros bienes similares (Antonio, 2004).

En linea con lo anterior, Ledn Gonzalez (2000) apuntala la aseveracién previa ya que
dentro de su estudio considera que los aspectos que también dan lugar a la
diferenciacion del producto pueden provenir de otro tipo de ciertos criterios del producto
mismo como; caracteristicas patentadas exclusivas, marcas registradas, marca
industriales, forma de presentacion, o particularidades de calidad, disefo, color o estilo.
La otra fuente de diferenciacion surge de las condiciones en que se vende la mercancia
como pueden ser la localizacion del vendedor, el aspecto, reputacidén y atencion del
establecimiento, las facilidades de pago que se presten, la falta de informacién sobre
otros productos sustitutos, entre otras, incluso la tradicion o la costumbre. Todos los

rasgos de diferenciaciéon pueden presentarse en productos tanto de consumo final,
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como intermedios, lo cual lleva a clasificar a los bienes sustitutos como: sustitutos en el
consumo (la diferenciacion es en el producto final), en la produccién (la diferenciacion

es en el producto intermedio) o en ambos®®.

Cabe mencionar que Mankiw (2012) senala que la diferenciacion de productos
inherente a la competencia monopolistica lleva al uso de la publicidad y el bombardeo
de marcas. Con lo que argumenta que algunos criticos de la publicidad y las marcas
consideran que las empresas las usan para “manipular” e “influir’ en los gusto de los
consumidores y reducir la competencia, ya que promueven una lealtad irracional hacia
las marcas e impiden la competencia. Sin embargo los partidarios de la publicidad y las
marcas sostienen que las usan para ‘informar”y “no coaccionar” a los consumidores a
comprar determinados bienes. A favor o en contra, el argumento del autor se centra en
el hecho de que la unica finalidad de la publicidad y las marcas es una competencia

mas vigorosa en tanto al precio y la calidad de los bienes ofertados.

Para finalizar este apartado cabe mencionar que cuando hay competencia
monopolistica, generalmente la intensidad de diferenciacion del producto puede ser tan
excesiva como demasiado baja. Cuando la diferenciacion del producto es excesiva, las
empresas invierten esfuerzos en hacer pensar a los consumidores que su producto es
realmente diferente al de sus competidores lo que, en caso de tener éxito, le podria
permitir incrementar sus precios. Sin embargo, si se esta en el caso de que el nivel de
diferenciacién es bajo, una empresa de una determinada industria tratara de que su
producto sea lo mas similar posible al de otra empresa en casi igualdad de condiciones

para ganarse a los consumidores de esta ultima (Antonio, 2004).

1.1.2.6. Teoria de Linder.

El Comercio Intraindustrial sienta sus bases en 1961 con el estudio propuesto por el

economista sueco Staffan Burenstam Linder.

3% La clasificacion entre sustitutos en el consumo, en la produccion o en ambos no tienen relevancia alguna, por ahora, para el
analisis que aqui se desarrolla, pero si sientan las bases para una explicacién al comercio Intraindustrial.
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De acuerdo con Appleyard y Field (2003) la Teoria de Linder constituye un alejamiento
significativo del modelo H-O puesto que esta practicamente orientado hacia la
demanda. Linder postula que los gustos de los consumidores estan condicionados

fuertemente por sus niveles de ingreso.

El nivel de ingreso pre capita de un pais genera un patron particular de gustos (cabe
aclarar que lo propuesto por Linder se ocupa unicamente de los bienes
manufacturados, mientras que el modelo H-O es explicado mediante el comercio de
bienes primarios). Estos gustos de “consumidores representativos” en el pais a su vez
generaran demanda de productos, las cuales ocasionan una respuesta de produccién
por parte de las firmas en ese pais. De este modo, las clases de bienes producidos en
un pais reflejan su nivel de ingreso per cépita. Este conjunto de bienes particulares

forma la base de la cual surgiran las exportaciones.

En el modelo de Linder en su totalidad, la implicacién mas importante es que:

...”El Comercio Internacional de bienes manufacturados sera mayor entre paises con
niveles de ingreso per capita similares que entre paises de ingreso per capita
disimiles”... (Appleyard y Field, 2003, p.162).

Linder propondria que en las relaciones comerciales entre paises la intensidad del
comercio Intraindustrial es negativa cuando mayor sea la diferencia entre los ingresos
per capita de los socios, puesto que, menos intensamente comercian los paises entre
ellos. Igualmente, Linder argumentaria empiricamente que el crecimiento mas rapido
del comercio internacional de bienes manufacturados durante el periodo posterior a la

Segunda Guerra Mundial ha sido entre paises desarrollados (Appleyard y Field, 2003)
Sin embargo Appleyard y Field (2003) argumentan que trabajos como los de Sailors,

Usman Quereshi y Edward Cross (1973) en contraparte a Linder observaron que el

Comercio Intraindustrial, no precisamente era de tendencia positiva entre paises de
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ingreso per capita iguales®. Argumentaron que entre paises diferenciados (por el
ingreso per capita) puede ser posible un amplio Comercio Internacional, principalmente
cuando ambos paises se encuentra geograficamente cercanos, de manera que la
intensidad del comercio Intraindustrial tendera a ser positiva debido a que ambos
pueden generar zonas economicas estratégicas, que puedan definir un bajo costo que
implican el transporte de la mercancias, asi como otros determinantes de politica de

comercio internacional.

Linder en conclusion a su modelo aclaro que un determinado bien podria ser exportado
e importado en “ambas” direcciones (fendmeno que no tiene cabida en los modelos
clasicos del comercio internacional), es decir, ser exportado e importado por un mismo
pais, teniendo al mismo tiempo una ventaja como desventaja comparativa en el mismo

bien.

1.2. El Comercio Intraindustrial.

Pese a que en el entorno del comercio internacional actual, tiene una mayor
importancia significativa el comercio Intraindustrial (Cll), cabe aclarar que surgidé en
oposicion al comercio Interindustrial el cual esta fundamentado en las ventajas

comparativas y la dotacion de factores de la teoria clasica del comercio internacional.

De igual modo, Pugel (2004) considera que el comercio Intraindustrial viene a ser
aquella parte del comercio total que no corresponde al comercio Interindustrial, es decir,
aquella parte del comercio internacional que no es explicado por las ventajas
comparativas. Es decir, en el comercio Intraindustrial toman importancia tanto las

exportaciones como las importaciones de una misma industria.

1.2.1. Diferencias entre el Comercio Interindustrial y el Comercio Intraindustrial.

De acuerdo con Lucangeli (2007), una de las contribuciones mas grandes de Krugman

(1980) al estudio del comercio internacional, se basa en que este ultimo considera que

37 Su estudio se desarroll6 en base al comercio de mercancias manufacturadas de 13 paises europeos con el titulo de economias
desarrolladas.
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el comercio no solo se explicaria a partir de las diferencias relativas en la dotacién de
factores, sino que las economias de escala y la diferenciacion de productos permiten

interpretar una parte significativa del intercambio comercial.

Sin embargo, el argumento de Krugman va mucho mas alla. Mientras que las
diferencias en la proporcién de factores darian lugar a la especializacion Interindustrial
en la produccién y el comercio, las economias de escala conducirian a la
especializacion Intraindustrial de la produccion y el comercio. En este sentido, paises
con dotaciones de factores similares tendrian patrones de comercio basados,

fundamentalmente, en el comercio Intraindustrial.

Aunque para entender formalmente el comercio Intraindustrial académicos e
investigadores especializados, tienden a marcar las diferencias entre las dos variantes
del “nuevo fenémeno del comercio internacional de bienes” dentro de una misma
industria en dos variantes; por una parte el comercio Interindustrial y por otra parte el

comercio Intraindustrial, los cuales son descritos a continuacion.

1.2.1.1. Comercio Interindustrial.

Las teorias ortodoxas clasicas del comercio internacional, tratadas en los apartados
anteriores de esta tesis, unicamente se han ocupado de hacer alusion al comercio
Interindustrial, en el que una parte sustancial de las exportaciones e importaciones de
un pais se centran en la ventaja comparativa y en el principio de la dotacion factorial del
modelo H-O, es decir, en la practica de comercio internacional en la que se

intercambian productos de diferentes industrias (Appleyard y Field, 2003).

De tal modo que Carbaugh, (2004) nos comparte el ejemplo de cdmo es que se
presenta el comercio Interindustrial. Es decir, suponiendo que dos paises A y B
comercien entre si, las exportaciones entre ellos seran de computadoras que necesita
el pais A por aviones que necesita el pais B, textiles que necesita el pais B por calzado
que demanda el pais A, o0 en su caso articulos manufacturados terminados que requiere

el pais A, a cambio de materias primas que necesita el pais B. Es de esta forma que el
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comercio Interindustrial hace alusion al intercambio de bienes necesarios para cada
pais en particular, en términos de sus diferentes factores o algun tipo de ventaja

comparativa, para poder comerciar.

Aunado a lo anterior, cuando las naciones que poseen bastas cantidades de mano de
obra calificada, suelen exportar productos complejos, intensivos en mano de obra, en
tanto que aquellos paises que son poseedores de una gran cantidad de recursos

naturales exportan bienes intensivos en recursos.

Quiza nada pareceria extrafio en esta forma de practicar el comercio internacional entre
paises, ya que asi lo respaldaron el principio de la ventaja comparativa y de la dotacion
factorial del modelo H-O en la que se explica gran parte de como ocurrié el comercio
entre los paises practicamente todo el lumbral del siglo XX. En otras palabras, no
parece extrafio, ya que el comercio Interindustrial esta fundamentado en la

especializacion de una industria en particular que le brinda la ventaja comparativa

Por otra parte, el comercio Interindustrial, es descrito por Pugel (2004) como un
sindnimo de comercio neto. El cual, es el valor de la diferencia entre las exportaciones e
importaciones del producto. El comercio Interindustial sera positivo, si las exportaciones
de un producto por parte de un pais son mayores que las importaciones. En
contraparte, el comercio Interindustrial sera negativo si son mayores las importaciones.
Para ser claro, las teorias de la ventaja comparativa es la mejor forma de explicar el

comercio Interindustrial de un pais en productos diferentes.

Aunque desafortunadamente las teorias clasicas ortodoxas basadas en la ventaja
comparativa y en la dotacion de factores del modelo H-O son de poca e incluso nula
ayuda al momento de predecir y/o analizar una parte sustancial del comercio
internacional moderno de hoy en dia. Sin embargo, es en este punto que se presenta el

comercio Intraindustrial.
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1.2.1.2. Comercio Intraindustrial.

El comercio Intraindustrial como oposicion al comercio Interindustrial se presentd
empiricamente por primera vez en 1958 cuando los aranceles y otros obstaculos al

comercio entre paises de la Union Europea fueron eliminados (Salvatore, 2005).

Lindert, (1994) sugiere que el comercio Intraindustrial prevalecera favorablemente en
tanto las barreras al comercio y los costos de transporte sean bajos, y mas aun, en
areas de libre comercio como la Comunidad Europea, el TLCAN, o en lugares donde se
presente un proceso de integracion comercial. Por lo que Bela Balassa3® en su
investigacion de 1966, se abocd a demostrar que el volumen del comercio experimento
un auge, aunque la mayor parte del aumento se debid al intercambio de productos
diferenciados dentro de cada rubro o grupo industrial. En otras palabras Balassa not6
que dentro de la practica del comercio internacional se estaban intercambiando
automoviles alemanes por automoviles franceses e italianos; lavadoras francesas por
lavadoras alemanas; maquinas de escribir italianas por maquinas de escribir alemanas
y francesas etc (Salvatore, 2005). Una cuestion poco usual para las teorias econémicas

y del comercio internacional de la época.

Sin embargo, cabe destacar que Lindert (1994), en su libro de Economia Internacional a
diferencia de los dicho por Salvatore (2005), nos indica que el término del comercio
Intraindustrial es un fendmeno del comercio internacional que se acuid en los afos
70’s para describir el comercio entre categorias industriales iguales, por ejemplo,
comerciar automoviles Honda por Volkswagen, vinos franceses por italianos o aviones

Boeing por aviones Airbus.

Para fines de este escrito, de acuerdo con una investigacion de la Division de

Desarrollo Econdémico de la CEPAL® se considera que:

%8 (1928-1991) Economista hungaro. Profesor Investigador de las Universidades de Yale, California, Columbia y John Hopkins.
Asesor del Banco Internacional para la reconstruccion y el Desarrollo, Asesor de la OCDE, Consultor Econémico del Departamento
de Estado de los Estados Unidos de Norte América.

3% Comision Econdmica para América Latina y el Caribe.
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... El comercio Intraindustrial se puede definir como aquella actividad comercial en la
que se presenta tanto la exportacion como la importacion simultanea de mercancias
que estan agrupadas en una misma actividad industrial o clasificacion arancelaria’...
(Lucangeli, 2007, p.9).

El Comercio Intraindustrial es un fendmeno econémico que refleja la complejidad de los
patrones actuales de intercambio comercial de bienes y servicios entre paises en el
mundo moderno y globalizado. Esta complejidad no es captada en su totalidad por los

modelos de comercio internacional de antes de la primera mitad del siglo XX.

Debido a lo anterior, es que la nueva teoria del comercio internacional con sus nuevos
modelos tedricos ha tomado a consideracion aspectos sustanciales como la
diferenciacion de productos y las economias de escala en el analisis de los nuevos

patrones del comercio internacional mas dinamicos.

Por su parte, Salvatore (1998) afirma que el Comercio Intraindustrial (Cll) o lo que es lo
mismo, el comercio de productos diferenciados, no puede ser explicado por el modelo
de H-O, ya que esté modelo se basa en la ventaja comparativa y en la diferencia en la
dotacion de factores entre las naciones. Por tanto, en la actualidad esta teoria no es
capaz de explicar gran parte de la forma en que se hace comercio internacional hoy en
dia. También considera que gran parte de la produccion de las economias modernas

esta basada en productos diferenciados mas que homogéneos.

De igual forma Lindert, (1994) plantea que la incapacidad de los enfoques que
tradicionalmente se han utilizado para dar una explicacion al comercio entre paises,
toma fuerza al considerar que el comercio Intraindustrial tiene, significativamente, una
marcada presencia en las industrias con economias de escala y en industrias

dominadas por un minimo de empresas.

Asi un automdévil Chevrolet no es idéntico a un Toyota, un Volkswagen a un Volvo o a
un Renault. Por ende, una gran proporcién del comercio internacional puede incluir, y

de hecho incluye el intercambio de productos diferenciados de la misma industria o de
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un grupo amplio de productos. Esto significa que gran parte del comercio internacional
es comercio Intraindustrial de productos diferenciados, por oposicion al comercio

Interindustrial que comercia productos completamente diferentes (Salvatore, 2005).

El comercio Intraindustrial surge como una necesidad de los productores de abastecer
las necesidades y las preferencias de un grupo mayoritario de la sociedad dentro de su
pais, dejando que la parte minoritaria de los individuos de una nacion encuentre
satisfaccion de sus gustos y necesidades “selectas” en las manufacturas importadas.
Aunque esto no siempre suele ser de esta forma, ya que también las industrias por una
necesidad marcada por las actividades propias que desempefia, necesita hacer uso de
maquinaria especializada que unicamente puede ser obtenida en el extranjero. Incluso
en términos de las materias primas que también necesitan cierto grupo de empresas es
que estas necesitan obtenerlas del extranjero, por ser otros paises los unicos oferentes

de determinadas materias primas.

El también llamado comercio de productos similares se refiere al intercambio de
productos en apariencia iguales, pero no estrictamente idénticos, como lo son distintos
tipos o clases de automdéviles, computadoras, cigarrillos etc, elaborados por una misma
industria o un grupo productor de una amplia gama de estas en diversos paises. Por
ejemplo, los automaoviles alemanes les atraen a la mayoria de los compradores de autos
de ese pais, pero alli una importante minoria aun prefiere los autos franceses o italianos
(Salvatore, 1998).

Como resultado, una gran proporcion del comercio internacional alrededor del mundo
puede incluir, y de hecho incluye, el intercambio de productos diferenciados de las
mismas industrias o de un grupo amplio de productos. Esto significa que gran parte del
comercio internacional es CIll de productos diferenciados, por oposicion al Comercio

Inter-Industrial de productos completamente diferentes.

Quizas los paises industrializados se especializan en la exportaciéon de un rango
concreto de industrias, explotando alguna sutil ventaja comparativa desde el punto de

vista de la produccion. Pero los datos ponen de evidencia que esto no es asi. Gran
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parte del comercio de bienes manufacturados entra paises industrializados es comercio
Intraindustrial, un tipo de comercio bidireccional en el cual un pais exporta o importa el

mismo producto o productos similares (productos de la misma industria) (Pugel, 2004).

Por tanto, el Comercio Intraindustrial surge a fin de aprovechar las importantes
economias de escala en la produccion, la competencia internacional obliga a cada firma
o planta de cada pais industrializado a producir una, o a lo sumo pocas, variedades y
estilos del mismo producto en lugar de muchas variedades y estilos diferentes. Esto es
crucial para mantener bajos los costos unitarios. De tal forma que con pocas variedades
o estilos, se puede desarrollar maquinaria mas especializada y rapida para una
operacion continua y con corridas de produccion mas largas. Por lo tanto las naciones
importaran de otras las variedades y estilos que los consumidores nacionales
demandan del exterior. El Cll beneficia a los consumidores ampliamente, en el sentido
de que estos tienen un rango mas amplio de opciones (es decir, una mayor variedad de
productos diferenciados en el mercado de consumo) disponibles a precios mas bajos, lo

cual es posible debido a las economias de escala en la produccion (Salvatore, 2005).

El marcado crecimiento en el comercio internacional esta estrechamente relacionado
con esto, ya que, una gran cantidad de las partes y componentes de productos
especificos que necesitan las empresas multinacionales son fabricadas y/o

ensambladas en diferentes paises con el fin de minimizar sus costos de produccion.

Incluso antes de que se formara la UE, en la mayor parte de las industrias el tamafo de
las plantas de produccion era mas o menos similar en Europa y en Estados Unidos. Sin
embargo, los costos unitarios eran mucho mas elevados en Europa, debido
fundamentalmente a que en las plantas de produccién en Europa se fabricaban muchas
mas variedades y estilos de un producto que en sus contrapartes estadounidenses. A
medida que los aranceles fueron disminuyendo para finalmente ser eliminados, y que el
comercio mostrd signos de expansioén en la Union Europea, cada fabrica europea pudo
especializarse en la produccidon de unas cuantas variedades y estilos de un producto, lo

que condujo a un marcado descenso en los costos unitarios (Salvatore, 2005).
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Salvatore, (2005) considera que es pertinente sefialar otras consideraciones
importantes con respecto a los modelos de Cll que Helpan, Krugman, Lancaster y otros

desarrollaron a partir de 1979.

En primer lugar, aunque el modelo H-O se basa en la ventaja comparativa o diferencias
en la dotacion de factores de la produccion entre las naciones, el comercio
Intraindustrial esta sustentado en la diferenciacion del producto y en las economias de
escala®®. Por lo tanto, mientras que es mas probable que el comercio basado en la
ventaja comparativa sea mayor cuando es mas grande la diferencia en las dotaciones
de factores entre las naciones, el comercio Intraindustrial sera probablemente mas
grande entre economias industriales de tamafio similar*’ con proporciones de factores

también similares (Salvatore, 2005).

En segundo lugar, los productos fabricados en condiciones de economias de escala, los
precios relativos de las mercancias antes del comercio dejan de predecir con exactitud
el patron del comercio. En otras palabras, si no existe comercio, un pais grande puede
fabricar bienes a menor costo que un pais minusculo, gracias a que las economias de
escala nacionales son mas grandes. Ergo, con comercio, todas las naciones pueden
aprovechar por igual las economias de escala, siendo probable que el pais pequefo
pueda vender exactamente las mismas mercancias a un menor precio que el pais
grande (Salvatore, 2005).

En tercer lugar, con el comercio Intraindustrial basado en las economias de escala, es
posible que todos los factores de la produccion ganen, esto en contraposicién al modelo
H-O, el cual asevera que el comercio hara descender el rendimiento de los factores
escasos de la nacion. Esto es una explicacion fundamental del porqué la formacion de

la Union Europea y la gran liberacion del comercio de bienes manufacturados de la

40 Aunque las economias de escala se fundamentan en la minimizacion de los costos de produccion, de acuerdo con Salvatore
(2005), el uso de la ventaja comparativa de cada nacién para minimizar los costos de produccion totales, pueden considerarse
como una extension del modelo H-O basico a las condiciones de produccion modernas. Al tiempo que esté patron de la misma
manera proporciona oportunidades de empleo sumamente necesarias para algunas naciones en desarrollo, basicamente por los
movimientos internacionales de los recursos y la inversion extranjera directa (IED) que se emplea para la creacion de nuevas
industrias manufactureras.
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postguerra encontraron tan poca resistencia por parte de los grupos de interés. Este
punto debe de ser contrastado con el importante rechazo de la fuerza laboral en los
paises industrializados a la liberalizacion del comercio con algunos de los paises en
desarrollo mas avanzados, puesto que al ser un comercio mas de caracter Interindutrial
que de tipo Intraindustrial, muy seguramente llevara a la ruina y a la resignacion masiva

a la fuerza laboral en otras industrias en las naciones industrializadas.

Para finalizar, el comercio Intraindustrial se relaciona con el marcado crecimiento del
comercio internacional de partes y componentes de un producto. En otras palabras, las
corporaciones internacionales, suelen manufacturar o importar de diversos paises

varias partes de un bien con el objetivo de minimizar sus costos de produccion*.

El uso de la Ventaja Comparativa de cada nacion para minimizar los costos de
produccion totales, puede considerarse como una extension del modelo H-O basico a

las condiciones de produccién modernas.

La conclusion mas significativa respecto a esta parte es que la Ventaja Comparativa
determina el patron de Comercio Inter-Industrial, mientras que las economias de escala
en productos diferenciados dan lugar al Comercio Intraindustrial. Sin embargo, los dos
tipos de comercio internacional ocurren en el mundo actual, aunque es mas significativo
el Comercio Intraindustrial. Cuanto mas distintas sean las dotaciones de factores (como
sucede entre paises industrializados y paises en desarrollo), la ventaja comparativa y el
comercio inter-industrial cobran mayor importancia. Por otra parte, el comercio
Intraindustrial serd dominante cuando mas similares sean las dotaciones de factores

definidos en sentido amplio (como ocurre en los paises industrializados).

Aunque, como sefialé Lancaster (1980) citado por Salvatore (2005), aun en el caso del
comercio Intraindustrial, “la ventaja comparativa esta en alguna parte en el fondo”.
Podria decirse que el comercio Interindustrial refleja la ventaja comparativa natural,

mientras que el comercio Intraindustrial refleja la ventaja comparativa adquirida.

42 Este enunciado, engloba la esencia, bajo la cual se crean las economias de escala.
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Mas importante aun, las pruebas empiricas mas recientes de la teoria H-O (analisis
desarrollado por Leontief) revelaron que al tomar en consideracion las diferencias en
tecnologia y precios de los factores entre los paises, la existencia de bienes no
comerciables y costos de transaccién, y al utilizar dotaciones de factores y datos
comercio con un grado mayor de desagregacion, una gran parte del comercio
Intraindustrial se basa en realidad en las diferencias internacionales en la dotacion de
factores y costos comparativos. Asi, parece haber mucho menos conflicto entre |la teoria
Intraindustrial y la teoria H-O de lo que pudiera parecer a simple vista. Es decir una gran
parte del comercio Intraindustrial es de hecho compatible con el comercio basado en las

diferencias en la dotacién de factores y los costos comparativos. (Salvatore, 2005).

Ilgualmente, hay que resalta que cuanto mas distinta sea la dotacion de factores®, la
ventaja comparativa y por ende el comercio Interindustrial, ambas cobraran mayor
importancia. Al igual que es sumamente probable que el comercio Intraindustrial sea
predominante en tanto mas similares sean las dotaciones de factores definidos* en

sentido amplio*® (Salvatore, 2005).

Aunque en la actualidad se presente una marcada similitud entre las economias
industriales, llevandonos a pensar que existen menores razones para comerciar entre
si, este argumento no tiene validez alguna, puesto que nos encontramos exactamente
con lo contrario, ya que una parte cada vez mayor del comercio mundial se encuentra
cimentado en el comercio Intraindustrial, o comercio mutuo entre las mismas categorias
industriales. Sin embargo, una explicacibn a una mayor existencia de comercio
Intraindustrial es la expansion de los mercados dada por las economias de escala y la
competencia imperfecta, aspectos que han permitido una mayor comercializacion de

productos de lujo, en un mundo en prosperidad (Lindert, 1994)

Por lo tanto, la naturaleza del comercio internacional actual puede conocerse mejor a

fravés de mediciones del comercio Intraindustrial. Basicamente en los paises

43 Como es que ocurre entre los paises industrializados y los paises en vias de desarrollo.
44 Tal como se presenta entre los paises industrializados.
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desarrollados de Europa, Norteamérica, y Japon el comercio Intraindustrial es
significativamente elevado, mientras que en paises con ingresos medios-bajos y un
lento ritmo de industrializacion sugieren que el comercio Intraindustrial es bajo, e incluso
nulo. Aunque, el comercio Intraindustrial puede desarrollarse en el mundo en tanto que

el ingreso y la industrializacion aumenten (Lindert, 1994).

1.2.2. EIl Comercio Intraindustrial Horizontal (CIH) y Vertical (CIV).

De acuerdo con Lucangeli, (2007) pese a que existe una vasta literatura con base en
los estudios del comercio Intraindustrial, no fue hasta recientemente que se ha marcado
una pauta en tanto a la necesidad de discriminar entre el comercio Intraindustrial
horizontal (CIH) y vertical (CIV).

Aunque puede parecer irrelevante, marcar una distincién entre ambos conceptos surge
de la necesidad de diferenciar las caracteristicas particulares que asume la
diferenciacion de los productos, es decir, ya sea ésta horizontal o vertical, en el primer
caso (CIH) tendremos que se ofrecera al mercado una gran variedad de productos,
pero con diferentes atributos con una calidad similar, mientras que en el segundo caso
(ClV) se vera una oferta al mercado de mercancias de diferentes variedades, con

distintas cualidades y en consecuencia calidades distintas (Lucangeli, 2007).

Asi pues, la distincion no es trivial por varios motivos. Al tiempo que el Comercio
Intrainsutrial Horizontal (CIH) implicaria funciones de produccién similares, en el
Comercio Intraindustrial Vertical (CIV), por el contrario, resultaria de funciones de

produccion distintas*® (Lucangeli, 2007).

Es decir, de acuerdo con (Greenaway, Hine y Milner, 1995) citados por (Lucangeli,
2007) reconocen que el CIH tendria lugar entre paises con dotaciones similares de
factores y, segun la opinion de los especialistas, seria un comercio Intraindustrial mas

genuino. Mientras que el CIV, dentro de la practica del comercio internacional entre

46 Aunque este planteamiento se puede encontrar en el articulo de Lucangeli, (2007) La especializacion Intraindustrial en Mercosur
p. 16, se ha encontrado en De Cicco (2010) que la atribucién correcta debe de ser a Falvey (1981) en su articulo Commercial Policy
and Intra-industry Trade.

50



paises se vera cuando estos tengan dotaciones de factores diferentes. En cuyo caso, el
comercio estara mas préximos a ser de tipo Interindustrial y a ser parte de los modelos
de ventajas comparativas. Aunque, en el capitulo 4 de esta tesis pondremos de
evidencia que la aseveracién hecha por Greenaway, Hine y Milner, (1995) no es del

toda correcta.

De igual forma, De Cicco (2010) citando a Atuparane, (1997) argumenta que el CIH
surge en el momento que se practica el comercio de productos de similar calidad pero
de diferentes caracteristicas o atributos, al tiempo que el CIV se presenta cuando se

comercian productos similares pero de calidades y precios divergentes.

Por su parte Thomas Jordan (1993) citado por Cardenas (2009) apunta que la
diferencia entre el comercio Intraindustrial Horizontal y Vertical esta fundamentada en la

localizacién de los actores de la cadena de manufactura, distribucién y consumo.

Asi pues, a continuacion se hace una distinciéon mas formal y apropiada de cada uno de
las dos categorias del comercio Intraindustrial; Comercio Intraindustrial Horizontal (CIH)

y Comercio Intraindustrial Vertical (CIV).

1.2.2.1. EI Comercio Intraindustrial Horizontal (CIH).

Si bien ya hemos hecho un acercamiento a lo que es el Comercio Intraindustrial
Horizontal (CIH), Moreno y Palerm (2001)*” nos ofrecen una opinién complementaria, la
cual hace referencia a que el CIH es un tipo de intercambio de bienes similares, pero
diferenciados, ya sea porque los productos son de diferentes tipos de marca, estilo,

publicidad, localizacién geografica e incluso por la disponibilidad estacional.

Para Puyana (2002) quien en su investigacién hace referencia a Krugman (1985) asi
como a Helpman (1987) y Krugman (1981) el Comercio Intraindustrial Horizontal (CIH)
comprende caracteristicas particulares de un bien diferenciado, las cuales permiten

distintos niveles de satisfaccion de las necesidades del consumidor.

47 Ambos autores son economistas, colaboradores del Banco de México.
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Pese al preambulo anterior, de forma puntal Puyana (2002) deja en claro que el
Comercio Intraindustrial Horizontal (CIH) se refiere al intercambio de bienes similares
pero caracterizados por cualidades que les permiten satisfacer en distintas formas las
necesidades del consumidor. Con esto, la autora pone a consideracion que los modelos
tedricos sugieren que este tipo de comercio Intraindustrial es mas intenso cuando los
paises son mas similares en sus dotaciones factoriales, medida esta similitud en

términos del ingreso o el PIB*.

Para Helpman (1987) y Krugman (1981) citados en Puyana, (2002) el Comercio
Intraindustrial Horizontal (CIH) estaria negativamente relacionado con las economias de
escala, ya que a menor economia de escala, mayor seria el numero de plantas
productivas, de marcas y de variedades de un producto de una categoria industrial que

pueden ser producidas eficientemente en el mercado.

Cabe considerar que Helpman (1998) referenciado por Puyana (2002), aclara que las
empresas diferencian sus productos respecto de los de sus competidores de tal forma
que no son perfectos sustitutos de su marca y, si los consumidores de los paises
demandan una gama amplia de estos productos, el mercado internacional conduce a la

especializacion por marca y al intercambio “de bienes diferenciados por marcas”.

De acuerdo con Puyana (2002) deja de manifiesto que una alta participacién de CIH
sugeriria posibilidades de competitividad, de convergencia y similitud en algunos
procesos productivos. Aunque, el CIH disminuira con el desbalance comercial asi como

con la intensidad de capital entre los paises.

Sin embargo, autores como Berlinsky (1999) y Xiaolinng y Yue (1999) en oposicion a
Helpman (1998) han encontrado una relacion positiva entre el CIH y la participacion de
la manufacturas en el intercambio total, y con el grado de diversificacion de la

produccion.

48 Producto Interno Bruto. El PIB de acuerdo con el Banco Mundial (2016) es la suma del valor agregado bruto de todos los
productores residentes en la economia mas todo impuesto a los productos, menos todo subsidio no incluido en el valor de los
productos. Se calcula sin hacer deducciones por depreciacion de bienes manufacturados o por agotamiento y degradacién de
recursos naturales.
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De igual manera cabe resaltar que Cardenas (2009) considera que el comercio
Intraindustrial Horizontal es un comercio en variedades de producto caracterizados por
diferentes atributos. En este tipo de industrias existe poca innovacién o mejoramiento
del producto, pues el objetivo principal es alterar la apariencia del producto. Esto
provoca que los costos de publicidad sean altos y sean necesarias escalas grandes de

produccion lo cual favorece la especializacion Intraindustrial.

El Comercio Intraindustrial Horizontal (CIH) es posible en tanto dos cadenas de
produccion-consumo den lugar al comercio entre paises en bienes de la misma

industria y bajo los mismos procesos de manufactura.

En este caso, el Comercio Intraindustrial Horizontal (CIH) existe porque la empresa de
un pais exporta los bienes que produce, pero al mismo tiempo los consumidores

compran ese mismo bien importado de otro pais.

Este comportamiento puede ser explicado a partir de diversas causas como:

...”Lo considera (Cardenas, 2009, p.13). a) porque los compradores buscan fomentar
la competencia entre los oferentes; b) porque las cadenas industriales encuentran
proveedores de confianza en el extranjero y seguiran importando el producto a pesar de
que exista una industria nacional que también se los ofrezca; c) por diferenciacion de
servicios, es decir, un consumidor compra un bien importado porque el servicio que le
ofrece su distribuidor de dichos bienes es mejor que el del productor nacional; d) por
contratos de construccion, esto implica que una empresa constructora realiza un
proyecto fuera de su pais de origen, pero prefiere importar sus propias maquinarias,
equipo y personal por su nivel de capacitacion, experiencia, entre otras razones; e) por
las preferencias personales del consumidor el cual prefiere un bien sin importar que sea

nacional o importado, barato o caro, entre otras”...

Con base en Tharakan (1983) citado por Cardenas (2009) argumenta que las

economias de escala son un aspecto fundamental en la mayoria de los modelos con un
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comercio Intraindustrial Horizontal. La necesidad de lograr las economias de escala es

lo que desincentiva a las empresas a producir todas las variedades de un producto.

1.2.2.2. El Comercio Intraindustrial Vertical (CIV).

Asi como Moreno y Palerm (2001) previamente ponen a consideracidn otra perspectiva
del CIH, de la misma manera lo hacen respecto al Comercio Intraindustrial Vertical
(CIV), el cual para ellos, éste se crea por el desplazamiento de una mercancia de un
pais a otro en los diferentes procesos de produccion. Es por tanto que es en este punto

que las economias de escala han permitido dar relevancia a este tipo de comercio.

En linea con lo anteriormente sefalado Puyana (2002) haciendo referencia a Lancaster
(1980), Falvey (1981) y Kierzkowski (1985) comparte la idea de que el Comercio
Intraindustrial Vertical (CIV) se encarga de considerar todos aquellos bienes similares,

pero diferenciados por la calidad.

Es decir, entre dos paises A y B con diferente dotacion de capital y mano de obra se
tendra, primero que el pais A con una mayor dotacion de capital se especializara en la
manufactura de mercancias diferenciadas por su calidad superior, en cuya produccion
se usaran tecnologias que necesitan de capital intensivo y mano de obra mas calificada
para operar tales tecnologias, en otras palabras, este pais sera mas intensivo en el
desarrollo, la inversion e innovacion tecnologica de los procesos productivos. Por otra
parte, el pais B manufacturara bienes de menor calidad, aunque si con una alta
intensidad de calidad, no tendra una aplicacion intensiva en desarrollo e investigacion
(Puyana, 2002)*°,

Como resultado de lo anterior, los paises abundantes en el factor de produccion capital
se especializaran en las exportaciones de bienes de alta calidad, mientras que los

paises con un menor ingreso, pero abundante factor de produccién trabajo tenderan a

4 Asi como en De Cicco (2010) encontramos que lo dicho por Lucangeli, (2007) es en realidad una postura de Falvey (1981), de la
misma manera, dejamos en claro que lo dicho por Puyana, (2002) si es una esta claramente referenciado a Falvey (1981).
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una especializacion en ventas al extranjero de mercancias de menor calidad

(Greenaway, Hine y Milner, 1994)%,

En torno a lo anterior, se tendra que esperar un resultado en el que el Comercio
Intraindustrial Vertical (CIV) sera intenso en cuanto mayor sea el tamafio promedio de
las economias de los paises y mas grande la diferencia en la dotacion de los factores
productivos capital y trabajo, o lo que resultaria lo mismo, y aun mas claro, el CIV sera
significativamente amplio cuanto mayor sea la diferencia absoluta en el ingreso per
capita®’ (Puyana, 2002).

Es muy importante mencionar que Puyana, (2002) deja en claro que pese a las
diferencias en términos del ingreso o el PIB entre paises, los consumidores de bajos
ingresos en los paises de ingreso alto, tendran a bien demandar los bienes
diferenciados exportados por los paises de menor desarrollo, al tiempo que los
consumidores de los paises con un alto ingreso que viven en los paises de bajo ingreso
y un menor desarrollo, seran propensos a consumir los bienes exportados por los

paises de alto ingreso.

Por lo tanto, con lo dicho por Puyana, (2002) podemos inferir que toma validez /a Teoria
de Linder en torno a la similitud de la demanda en la determinacion de los flujos de

comercio internacional.

Por su parte Hellvin (1996) citado por Cardenas (2009), considera que este tipo de
comercio se refiere a una diferenciacion en la que los consumidores establecen un

ordenamiento de variedades de acuerdo a la cualidad del producto.

En tanto, Cardenas (2009) quien hace referencia a Tharakan y Kerstens (1995) propone
que la cualidad es el principal determinante del comercio Intraidnustrial vertical entre

paises de diferente nivel de ingreso o desarrollo. En los paises de ingreso elevado

%0 Lo dicho por estos autores es en referencia a Puyana, (2002).
51 De acuerdo con el Banco Mundial (2016) el PIB per capita es el PIB dividido entre la poblacion a mitad de afio.
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existe capital humano y tecnologias que permiten producir bienes de mayor calidad,

mientras que los paises de bajos ingresos produciran bienes de baja calidad.

Cabe sefialar que Grubel y Lloyd (1975) explican que muchas veces el patron de
distribucion del ingreso en estos paises provoca que los bienes tanto de baja y como de
alta calidad sean demandados en los dos tipos de paises, dando lugar al comercio

Intraindustrial.

Con base en Jordan (1993) sefialado por Cardenas (2009), en esencia el comercio
Intraidnsutrial vertical también esta vinculado a la reexportacion, ya que la cadena de
valor se localiza en distintos paises y generan transacciones de bienes de la misma
industria entre distintos paises. Puede ser reexportacidon a través de una planta
contratista de procesos. En este caso una empresa compra equipo importado y lo
exporta para llevar a cabo un proceso en otro pais. También existe la reexportacion
para complementar un rango de productos, el caso mas comun, es el de la industria
automotriz que produce algunos autos destinados al mercado del pais en el que esta
produciendo, y el resto los importa. Esta la reexportacion a través de contactos. Esto
sucede cuando el productor utiliza un intermediario en el extranjero para vender sus
productos debido a que es menos costoso. El comercio Intraindustrial Vertical se llevara

a cabo entonces donde se localice la comercializadora.

De igual modo, existe también la reexportacion por almacenaje y mercadeo. En este
caso la firma nacional tiene una compafia en el extranjero para que almacene y
abastezca a la regidn. Este caso es similar al anterior solamente que esta compafiia es
una representante de la empresa y en el caso anterior la comercializadora es una
empresa desvinculada al productor. Finalmente esta la reexportacién por “arbitraje”, en
la cual una empresa aprovecha el diferencial de precios del mismo producto. Por
diversas razones este bien es mas barato en otro pais donde la competencia es fuerte,
ante esto el productor los compra y los revende en otro pais donde la competencia es
menor. Con esto logra una ganancia por el diferencial de precios. Para lograr este tipo
de reexportacion es necesario tener suficiente poder de informacién. Mientras que la

diferenciaciéon por calidad se refiere a la hipotesis de que los paises que tengan un
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ingreso promedio elevado, exportaran productos de alta o mayor calidad, mientras que
importaran los de menor calidad. Por el otro lado, un pais con nivel de ingreso per
capita menor se especializara en bienes de la misma industria pero de menor calidad e

importara bienes de mayor calidad (Cardenas, 2009).

Esto sucede porque al interior de cada pais hay estratos de menores o mayores
ingresos que preferiran bienes de menor calidad o de mayor calidad respectivamente.
En este contexto, en el comercio Intraindustrial basado en bienes con diferenciacién por
calidad intervienen algunos aspectos tedricos como la elasticidad de la demanda por la

calidad con respecto a los niveles de ingreso y por la distribucion del ingreso en el pais.

Con base en Grubel y Lloyd (1975) existen obstaculos para crear un modelo de
medicion del comercio Intraindustrial en bienes diferenciados por la calidad. Entre ellos
estan la dificultad de encontrar medidas empiricas confiables de la calidad, sin
embargo, afirman que la hipotesis sobre las diferencias de ingreso per capita aqui

expuestas es correcta para una gran cantidad de paises y productos.

En términos generales, un punto clave a resaltar entre el comercio Intraindustrial
horizontal y vertical, es que el primero tiene lugar entre paises con un alto y similar nivel
de ingreso per capita, mientras que el segundo tiende a realizarse entre paises con

diferentes niveles de ingreso per capita (Grubel y Lloyd, 1975).

1.2.3. Determinantes del Comercio Intraindustrial.

Appleyard y Field, (2003) mencionan que los determinantes del Comercio Intraindustrial
que a continuacion se presentan estan sobre la base de que los productos que se
intercambian en el mercado internacional son productos similares en términos

estructurales y funcionales sin que haya una variedad mejor o peor que otra.
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1.2.3.1. Diferenciacién de productos.

En esencia, existe una gran cantidad de variedades de productos por el hecho de que
los fabricantes intentan marcar diferencia con sus productos en la mente de los
consumidores, con el fin de obtener lealtad de marca, o porque los consumidores
mismos desean una amplia gama de caracteristicas en un producto del cual escoger.
Es decir, las empresas del pais A pueden producir autos grandes y los fabricantes
extranjeros del pais B pueden producto autos mas pequefios. La consecuencia de ello
sera que algunos compradores extranjeros que prefieran un auto grande podran
comprarlo del pais A, mientras que los consumidores del pais A podran comprar un

auto importado mas pequeno del pais B (Appleyard y Field, 2003).

Basicamente con lo anterior se pone en evidencia que los principales factores
determinantes del Cll son en primer lugar los gustos y las preferencias (que difieren por
diversas circunstancias y en innumerables formas a lo largo del tiempo) del consumidor
que conforman la demanda agregada de bienes y servicios del exterior, asi como la

diferenciacién de productos®? (Appleyard y Field, 2003).

1.2.3.2. Costos de transporte.

Por otra parte, los costos de transporte que impactan en los precios de los productos,
también pueden originar comercio Intraindustrial, especialmente (aunque no de forma
exclusiva) en productos de alto volumen respecto a su valor. Por lo tanto si un producto
dado es manufacturado en la parte central de México y también en California en
Estados Unidos, los consumidores de la frontera Noroeste de México optaran por
consumir los productos de California, debido a su cercania con este estado, y a que los
productos de este lugar no tienen un alto impacto en los precios que marca el costo de

transporte (Appleyard y Field, 2003).

52 Esto implica que en términos de dos bienes en apariencia iguales, para el consumidor las diferencias entre ambos son realmente
significativas, aunque en la realidad basicamente, no lo sea. Otro claro ejemplo de esto es la cerveza, un pais A puede estar
exportando hacia el pais B de cerveza X mientras que el pais B podria estar exportando hacia el pais A cerveza Y, en esencia
ambas cervezas (X, y) tienen las mismas cualidades que determina a una cerveza, pero sin embargo, la demanda interna de ambos
paises es respecto a la oferta del pais opuesto. Esto es un tema que corresponde a la conducta del consumidor, el cual no se
desarrollara aqui, pero bien vale la pena, ahondar ain mas en este tipo de circunstancias.
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1.2.3.3. Economias de escala dinamicas.

Esta razon se encuentra relacionada con el motivo para la diferenciacion de productos.
Si el Cll se ha establecido en dos versiones de un producto, cada industria productora
(una en el pais de origen y otra en el pais de destino) puede experimentar “con el
aprendizaje” o lo que se ha llamado economias de escala dinamicas. Esto significa que
hay reducciones del costo por unidad debido a la experiencia de producir un bien en
particular. Segun estas reducciones de costo, las ventas de cada version del producto
pueden incrementar con el tiempo. Puesto que una versién era una exportacion y la otra
una importacion de cada pais, el Cll aumenta en el tiempo debido a esta experiencia de

produccion (Appleyard y Field, 2003).

1.2.3.4. Grado de agregacion del producto.

Esta explicacion descansa en la observacion de que el Cll puede resultar simplemente
debido a la forma en que los datos del comercio se registran y analizan en la
contabilidad nacional. Si las categoria es amplia (como bebidas y tabaco), habra mayor
comercio dentro de la industria del que seria el casi si se examinara una categoria mas
estrecha (como las bebidas unicamente o aun mas estrecho, el vino de uvas frescas).
Suponiendo que un pais esta exportando bebidas e importando tabaco. La categoria
amplia de “bebidas y tabaco” mostraria un amplio Cll pero las categorias mas estrechas
de “bebidas” y “tabaco” no mostraria un significativo CIl. Mas alla de las categorias
arancelarias, algunos economistas consideran que el CIl en el mundo real es un
artefacto estadistico debido al grado de agrupacién utilizado. Sin embargo, muchos
analistas del Comercio Internacional consideran que el Cll existe como caracteristica
economica del comercio y no como resultado de utilizar categorias de clasificacién en

su conjunto (Appleyard y Field, 2003)

1.2.3.5. Distribucion del ingreso que difiere entre paises.

Este es el principal aporte y determinante para que el Cll pueda funcionar entre paises

con ingreso per capita desiguales. Esta explicacion la ofrecié Herbert Grubel en 1970
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argumentando que aun si dos paises tienen ingresos per capita similares, las diferentes

distribuciones del ingreso total entre ellos puede conducir al funcionamiento del CII.

Supongamos que en el pais A se tiene una fuerte concentracion de unidades familiares
con ingresos mas bajos, mientras que el pais B tiene una concentracion mas “normal’.
Por tanto los productores en el pais A se preocuparan principalmente de satisfacer la
mayoria de la poblacion de su pais; produciendo una variedad de bienes dirigidos a

consumidores de bajo ingreso.

Mientras que en el pais B los productores atenderan a la mayoria de unidades
familiares de su pais. Por consiguiente las industrias del pais B producen una

diversidad de bienes con caracteristicas que satisfacen ese grupo mayoritario.

Sin embargo, hay que aclarar que mientras que los consumidores del pais A con un
ingreso alto no encuentran satisfaccion de sus necedades por parte de los productores
de su pais, (debido a que estan centrados en fabricar productos enfocados a una
poblacién de bajos ingreso) es que se veran obligados a consumir los productos del
pais B. Al tiempo que los consumidores con un ingreso bajo del pais B tenderan a

consumir los bienes del pais A (Appleyard y Field, 2003).

1.2.3.6. Dotacion de factores diferente y variedad de productos.

Falvey (1981) y Falvey y Kierzkowski (1987) desarrollaron un modelo en el cual las
distintas variedades de un bien son exportadas por paises con dotaciones de factores
relativamente diferentes. Al suponer que las variedades de calidad mas alta de un bien
requieren técnicas mas intensivas en capital, el modelo origina que variedades de mas
alta calidad sean exportadas por paises con abundancia de capital y variedades de
calidad mas bajas son exportadas por los paises con abundancia de trabajo. Es en este
marco en el que pese a que el Cll deja de lado la teoria tradicional del modelo de

Heckscher y Ohlin, éste puede propiciar un determinante para el CII.
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Jones, Beladi y Marjit (1999) plantean que un pais pese a su abundancia del factor
trabajo puede exportar variedades de bienes intensivos en capital a paises de altos
ingresos y abastecer el mercado doméstico con variedades de bienes intensivos en el
factor trabajo. Pese a que esto pueda parecer poco viable, esto fue demostrado

empiricamente debido a la Inversién Extranjera Directa de Reino Unido, hacia la India.

Por otra parte, Bela Balassa (1986) en base a una medida estandar del Comercio
Intraidustrial®®, planted que un nivel mas alto de ingreso per capita de un pais esta
asociado con una mayor cantidad de Comercio Intraindustrial. EI razonamiento de
Balassa dedujo la sugerencia de Linder acerca de que a niveles mas altos de
desarrollo, el comercio consta en forma creciente de productos diferenciados. También,
postulo una asociacion positiva entre el Cll y el ingreso total de un pais, puesto que un

ingreso nacional mas grande permite una mayor realizacion de economias de escala.

Bela Balassa (1986) confirmd que el ingreso per capita y nacional (entre paises
similares o diferenciados), la mayor apertura asi como la existencia de una frontera
comun con los socios comerciales estaban correlacionados positivamente para poder
medir el Comercio Intraindustrial entre dos paises. Sin embargo, las distancias entre los
socios comerciales (costos de transporte) estaban asociada negativamente con el CII.
Igualmente confirmé que el Cll de los paises en desarrollo estaba mejor “explicado”

que el de los paises desarrollados.

1.2.4. Metodologia del indice Grubel-Lloyd.

La evidencia de que a escala global existe un mercado en el que se transan mercancias
internacionales de doble via como un efecto “boomerang”, ha dado lugar a posturas
tedricas que permitan explicar dicho fendmeno, el cual parece contradecir los supuestos

clasicos de la teoria econdmica ortodoxa sobre el comercio internacional, en los cuales

53 Balassa examino una muestra de 38 paises (18 paises desarrollados y 20 en desarrollo) para probar diversas hipotesis sobre los
factores asociados con el comercio Intraindustrial.

54 Con esto se quiere dar a entender llanamente que los paises comercian entre si productos que como un boomerang “van y
vienen”, puesto que son iguales o similares a los que venden como a los que compran, con la Unica variable de que tales productos
sufrieron alguna transformacion. Es decir, en el caso de México, es bien sabido que su mayor producto de exportacién es el
petréleo, con un saldo de 28,333,980 (en miles de ddlares) INEGI,2013 y un total de importacion de gasolina por 4915341 (en
miles de dolares) INEGI,2013, evidentemente en este caso, el petréleo sufrié una transformacion para poder llegar a ser gasolina,
teniendo con ello que México-EUA tienen un comercio Intra-sectorial en el sector de hidrocarburos.
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se postula que el intercambio internacional surge a partir de las diferencias en las
dotacion de factores asi como en la especializacion de la produccion de diversos

bienes.

En linea con lo anterior, el comercio Intraindustrial refleja la presencia de retornos
crecientes en la produccién, y la presencia de éstos en las manufacturas permite que
cada pais produzca y exporte una variedad de productos, es decir, que se comercie en
"dos vias". Por otra parte, la importancia relativa del comercio Intraindustrial dependera
de las semejanzas o diferencias de los paises que comercian. Si los paises que
comercian son similares, las ventajas comparativas seran casi nulas y por lo tanto el
comercio Interindustrial sera escaso, mientras que el comercio Intraindustrial sera

dominante (Caicedo y Mora, 2011) %5,

Con base en Caicedo y Mora (2011) quienes consideran que Grubel y Lloyd (1975)
entre otros, plantean que el comercio Intraindustrial implica que una proporcién de las
exportaciones de productos pertenecientes a una industria es compensada por una
importacion de igual valor de productos de la misma industria, y el saldo excedente del

intercambio corresponderia a comercio Interindustrial.

Por su parte Caicedo y Mora (2011) plantean que en términos empiricos dentro de las
investigaciones del comercio Intraindustrial, una gran cantidad de trabajos coinciden en
que la conceptualizacidon que mas se ajusta a la definicion de comercio Intraindustrial es

la propuesta por Grubel y Lloyd (1975).

El analisis desarrollado por Grubel y Lloyd (1975) viene acompafiado de un Indicador
de comercio Intraindustrial (Cll) que da posibilidades de cuantificar la proporcién de
éste en el comercio total; aunque se ha discutido ampliamente acerca de este indice,
ésta es una medida que sufre pocos sesgos y su sencilla interpretacion la ha convertido

en el indicador de comercio Intraindustrial mas utilizado (Caicedo y Mora, 2011).

% Respectivamente. Estudiante de Doctorado en Direccion de Empresas: Estrategia y Organizacion, Universidad de Valencia, se
desempefia como profesora del Departamento de Economia de la Universidad ICESI (Cali, Colombia). Doctor en Economia, se
desempefia actualmente como jefe del Departamento de Economia y Presidente de la Asociacion Colombiana de Facultades,
Programas y Departamentos de Economia (AFADECO). Profesor titular de la Universidad ICESI (Cali, Colombia) e integrante del
grupo de Investigacion “Economia, Politicas Publicas y Métodos Cuantitativos”.
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De este modo para explicar el indice Grubel-Lloyd también Gonzalez y Dussel (2000)%®
nos ofrecen una perspectiva al afirmar que “el comercio Intraindustrial se define tanto
como para las exportaciones e importacion simultaneas de bienes que pertenecen a
una misma industria clasificados en una misma denominacién arancelaria y que es una
contraposicion del patrén de comercio inter-industrial definiendo ambos conceptos (Intra
e inter industrial) a partir del Célculo del indice propuesto por Herb Grubel y Peter Lloyd

en 1975, para la mediciéon del Comercio Intra-sectorial”®’.

Sin embargo, pese a ser el indice de Grubel y Lloyd (1975) la herramienta mas
ampliamente aceptada para medir el comercio Intraindustrial, éste no tendria la
importancia de la que goza si no fuese por el indice precursor propuesto por Balassa
(1966), que fue elaborado para estudiar el efecto de la especializacion del comercio,
que suponia la reduccion de aranceles en la Comunidad Europea. El indice de Balassa

es el siguiente:

n

lezw 21 o
nda X; + M,

=1

En la ecuacion (1) X; y M;, respectivamente son las exportaciones e importaciones del

bien i, respectivamente.

La recomendacién de acuerdo a la investigacion de Balassa (1966) que hacen Caicedo

y Mora, (2011) respecto a la ecuacion (1), se resume en los siguientes dos puntos:
> Silos valores de B se aproximan a cero entonces el comercio sera Intraindustrial.

» Si se aproximan a 1 el intercambio es de caracter Interindustrial.

56 Algjandra Ledn Gonzalez Pacheco Investigadora de Cambridge Energy Research Associate. Enrique Dussel Peters profesor de
tiempo completo de la Divisién de Estudios de Posgrado de la Facultad de Economia de la Universidad Nacional Auténoma de
México.

57 El comercio Intra-sectorial debe entenderse de la misma manera que el Comercio Intraindustrial.
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De acuerdo con Caicedo y Mora, (2011). Grubel y Lloyd (1975) hacen una critica al
indice de Balassa (1966), ya que éste se esta constituyendo Unicamente como una
medida simple, mientras que ellos buscan preferiblemente una medida ponderada
(Caicedo y Mora, 2011).

Por ende, el indice propuesto por Grubel y Lloyd es el siguiente:

El indice Grubel-Lloyd (IGL) se calcula de la siguiente forma:

(x4 1) =[x =y [ - )
IGL; = k2 uk =l1-—
X+ M;; Xij + M

Dénde:

> X{‘j Exportaciones de un producto o grupo de bienes k del pais i respecto al pais
j en un periodo determinado.

> M{‘j Importaciones de un producto o grupo de bienes k del pais i respecto al pais

j en un periodo determinado.
» NIVEL1: IGL > 0.33

» Si GLies cercano o igual a 1, solo existe Comercio Intra-sectorial, sin comercio
Inter-sectorial. Esto significa que el pais en cuestion exporta la misma cantidad
del bien j que la que importa.

» Si GLies igual a 0, no hay Comercio Intra-sectorial, teniendo que el comercio es
plenamente Inter-sectorial. El pais en cuestion solo exporta o importa el bien i.

Para un mayor detalle se tomara a consideracidn para este analisis la el aporte y
clasificacion de Munguia y Quiroz, (2013):

NIVEL1:GL; > 0.33 Indicativo de Comercio Intraindustrial

NIVEL 2 : GL; > 0.10 < 0.33 | Potencial Comercio Intraindustrial

NIVEL 3 : GL; < 0.10 Relaciones Inter-industriales.
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Sin embargo, este indice (IGL) presenta alguna deficiencias®® en esencia relacionadas
con la agregacion de las categorias de bienes® en la que se ignora el valor de cada uno
de los diferentes sectores que componen el comercio total, impidiendo dar idea alguna
de la relacién importacion-exportacion que tiene un pais respecto a su balanza
comercial, es decir, no se refleja si un pais es netamente exportador o importador, lo
cual impide la evaluacién de los efectos del Comercio Internacional y el disefio de

politicas comerciales sectoriales.

Pese a que formalmente para la medicion del comercio Intraindustrial fuese pionero el
trabajo de Grubel y Lloyd (1975), como un trabajo valiente, y pionero en romper el
paradigma clasico del comercio internacional, analizé el comercio Intraindustrial entre
paises desarrollados con dotaciones relativas de factores similares, un hecho sin

precedente histérico, digno de ser tratado y estudiado (Lucangeli, 2007).

1.2.5. Conclusiones preliminares.

En este primer apartado se han analizado los dos principales marcos conceptuales del
comercio internacional, que permitieron dar lugar al reconocimiento del comercio
Intraindustrial, la teoria clasica basada en los planteamiento de la Ventaja Absoluta de
Adam Smith y la Ventaja Comparativa de David Ricardo, y las nuevas teorias del
comercio, entre ellas la teoria de Heckscher y Ohlin, la paradoja de Leontief, las
economias de escala, la competencia monopdlica, la diferenciaciéon del producto y la

Teoria de Linder, todas ellas como explicacion del comercio Intraindustrial.

Se formalizé el surgimiento y concepto del comercio Intraindustrial y su diferenciacion
respecto al comercio Interindustirlal, aunado a que se analizaron algunos de los
principales determinantes de este tipo de comercio Se explico la principal metodologia

que existe para cuantificar el comercio Intraindustrial

Con base en la Teoria Clasica, si bien las ventajas comparativas de un pais se

determinan por la especializacién en un solo tipo de bienes basados en los factores de

%8 Las mismas no se presentaran en este documento a profundidad.
%9 El valor del indice se reduce al elevarse el nivel de desagregacion de las ramas.
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la produccion relativamente abundantes, no es posible que dos paises comercien los
bienes basados en los mismos factores de la produccion. Sin embargo, actualmente
existen paises como que pese a tener los mismos niveles de desarrollo y la utilizacion
de factores similares en la produccion de bienes, realizan un intenso comercio, siendo

este tipo de comercio conocido como Intraindustrial.

Por otra parte dentro de la Teoria Neoclasica, el estudio del comercio Intraindustrial en
sus inicios fue hecho entre paises con un nivel de desarrollo similar, por lo cual se
aceptd la idea de que el comercio Intraindustrial practicamente solo era posible entre
este tipo de paises. Sin embargo, este tipo de comercio no es exclusivo entre paises
similares. Las economias de escala, el ciclo del producto, la diferenciacion del producto,
las estrategias empresariales, entre otros factores han permitido ser determinantes del

patron del comercio Intraindustrial entre paises diferentes.
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2. Capitulo 2: Relacién Bilateral México-Estados Unidos.

En este segundo capitulo se presentan de forma breve, los principales antecedentes de
la relacion comercial entre México y Estados Unidos, una revision de los puntos mas
importantes del Tratado de Libre Comercio de América del Norte en la practica
comercial México-Estados Unidos, asi como una breve critica del mismo. Se presenta
en términos generales la importancia que tiene la Inversion Extrajera Directa
proveniente de Estados Unidos en la economia mexicana. Finalmente se muestra la
integracion comercial entre ambos paises a partir de la exposicion de sus niveles de
exportaciones e importaciones existente para el periodo 2000-2015 entre si, teniendo a
bien considerar los diez principales capitulos de mayor importancia relativa en la

relacion comercial bilateral.

2.1. Antecedentes de la relacion comercial México-Estados Unidos.

Desde la década de los ochenta, las relaciones comerciales de México se han
incrementado respecto a su tamafo y dinamismo, ésto se ha dado como resultado
principalmente de su politica de industrializacion orientada a las exportaciones y su
entrada al GATT®®. Durante la década de los noventa su comercio se orienta
principalmente hacia Estados Unidos, esto debido a la firma del Tratado de Libre
Comercio de América del Norte (TLCAN), convirtiéndole en su principal socio comercial
de forma indiscutible y manteniéndolo asi hasta la actualidad. La participacion de
alrededor del 90% de Estados Unidos dentro de las exportaciones totales mexicanas y
60% de sus importaciones en promedio durante la década de los noventa y hasta el

2015 hace evidente esta situacion.

2.1.1. Aspectos internos.

De acuerdo con Tamames y Huerta (2010) en México se presentd una profunda

transformacion econémico-politica desde 1989, la cual permitid pasar de una histérica

8 General Agreement on Tariffs and Trade. La traduccion al espariol es Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio. Fue creada
en 1947, y desde entonces ha organizado rondas de negociaciones que han dado como resultad reducciones de aranceles. Una de
estas rondas, la ronda Kennedy, a inicios de los 60°s dio pauta a grandes reducciones en los aranceles a partir de 1967. La mas
reciente e importante fue la Ronda Uruguay que se realiz6 en 1986 y se culminé en 1994 con la OMC (Parkin, Esquivel, 2001).
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inercia mexicana al mas fuerte intervencionismo estatal, en paralelo a un
proteccionismo a ultranza, al permitir que en 1991, los mexicanos aceptaran pactar lo

que seria el acuerdo comercial mas importante para su pais.

Ortiz (1995) plantea que a partir de 1982 México comienzo un cambio estructural
emergente, el cual fue pauta fundamental para lo que afios mas tarde se veria reflejado
en el TLCAN. Es decir, para este afio, México, comenz6 por modificar su legislacion
semiproteccionista, caracteristica de los afios 40°s hasta inicios de los 80°'s, por otra

abiertamente librecambista y de total y rapida apertura hacia el exterior.

A partir de 1983, se empez6 a desmantelar la proteccion a la industria nacional, con la
sistémica eliminacion de los sistemas de permisos previos, los cuales fueron sustituidos
por aranceles sumamente bajos, no mayores del 20% ad valorem, lo que implica

abaratar o al menos no encarecer las mercancias del exterior.

Para 1984 con una inminente urgencia de liberalizar el comercio exterior, se crea el
Programa Nacional de Fomento Industrial y Comercio Exterior (PROFIEX) en el que se

eliminan los subsidios a las exportaciones asi como otros incentivos.

En concreto, Ortiz (1995) considera que claramente con la aprobacién del PROFIEX,
México sento las bases para sustituir el proteccionismo tradicional por un librecambismo
a ultranza el cual seria la antesala de México en el GATT al cual se incorporaria en
1986 como el socio No. 92, abriéndose totalmente a las mercancias y capitales

procedentes del extranjero.

Posteriormente para 1985, México decidié aceptar con Estados Unidos, la firma de un
‘Memorandum de entendimiento comercial sobre derechos e impuestos
compensatorios”, cuya caracteristica esencial consistia en comprometer a nuestro pais
a no aplicar ningun subsidio a sus exportaciones, a fin de no violentar al Congreso
estadounidense. Es mas que evidente que este Memorandum, fue considerado un
acuerdo leonino, puesto que practicamente implicaba un sinnumero de prohibiciones

contra México, con el unico fin de proteger la industria norteamericana (Ortiz, 1995).
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Sin embargo la ventaja que entonces argumentarian las autoridades mexicanas ante tal
hecho ventajoso, consistia en que gracias a la firma del mencionado Memorandum,
México tendria acceso a ser escuchado y atendido en caso de una demanda por

aplicacién de dafos a la economia de nuestro vecino del norte.

2.1.2. Aspectos externos.

Mucho se ha dicho en torno al debate sobre un tema tan crucial para México como lo es
la integracion econdmica con Estados Unidos. Es importante sefalar su precedente
histérico que si bien, quizas, no puede cambiar el pasado, ni el presente si nos permite
una perspectiva mas adecuada de la situacion, sobre el que hacer en el futuro (Meyer,
1995).

Evidentemente, Meyer (1995)%" considera que hablar del TLCAN®?, es hacer alusion al
estandarte de las relaciones comerciales de México con el mundo, es de hecho, mas
que decir de una relacion de libre comercio, dejar en claro que esta, es un hecho de
integracion de la economia mexicana al gran mercado de América del Norte que
presenta un importante precedente histérico en los principios del comercio exterior

mexicano.

Meyer (1995) considera que la naturaleza de la integracion comercial de México con los
Estados Unidos en sus inicios puede ubicarse al concluir la primera guerra mundial, en
donde el grueso de las manufacturas que México adquiria en el exterior dej6 de

provenir de Inglaterra® y en sustitucion provenian ya, de Estados Unidos y en menor

51 Lorenzo Francisco Meyer Cossio, historiador y analista politico del México contemporaneo. Investigador Emérito del Sistema
Nacional de Investigadores y Profesor Emérito de El Colegio de México. Egresado de El Colegio de México, donde obtuvo una
licenciatura y un doctorado en relaciones internacionales. Realiz6 estudios de posdoctorado en ciencia politica en la Universidad de
Chicago. De 1970 a 2012, profesor e investigador del Centro de Estudios Internacionales de El Colegio de México. Actualmente es
Profesor en la Facultad de Filosofia y Letras de la UNAM.

52 Tratado de Libre Comercio de América del Norte. También llamado NAFTA por sus siglas en ingles North American Free Trade
Agreement. Fue puesto en vigor el 1 de Enero de 1994. Para Méndez (2012) este tratado significo, e incluso hoy en nuestros dias,
una mayor integracion subordinada al pais del norte, ya que las condiciones del acuerdo son desfavorables para México. Asimismo
en virtud de /la mala politica comercial, el pais ha seguido un modelo de crecimiento hacia afuera, basado en la dinamica exdgena y
dependiente de las variables externas, con un significativo descuido del mercado interno.

% En este pais, en la primera mitad del siglo XIX se originaba el 40% del comercio mundial de manufacturas, de ahi que los
britanicos condicionaran el reconocimiento de la independencia de México en 1825, no sin antes firmar un tratado comercial entra
ambos paises. Dicho tratado incluyo la clausula de la nacién mas favorecida y constituyo un marco juridico para el dinamico
comercio anglo mexicano, pero no logro por completo dafar la tradicion proteccionista mexicana, ya que incluso los gobiernos
mexicanos mas liberales, nunca pudieron dejar de cobrar impuestos a las mercancias entrantes y salientes de México, puesto que
reconocian el hecho de que el grueso del siempre escaso dinero fiscal provenia de las bondades de los aranceles al comercio
exterior.
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medida de Alemania. Sin embargo, no es hasta la Segunda Guerra Mundial, en
diciembre de 1942 para ser exactos, que se firma el tratado comercial entre México y
Estados Unidos, pais con el que en ese momento México ya efectuaba el 90% de su

comercio exterior.

Acuerdo que disminuyé considerablemente los gravamenes al comercio
mexicoamericano, a la vez que se fijaron a niveles relativamente bajos los precios de

las exportaciones mexicanas de materias primas.

Por tanto el tratado de 1942 y el tipo de intercambio comercial de la Segunda Guerra
Mundial se pueden ver como la piedra angular de la integracion que hoy se tiene en la
relacion comercial México-Estados Unidos. Pese a que México al concluir el conflicto
mundial dio marcha atras en contra de los deseos del vecino pais del norte, en donde el
gobierno de Avila Camacho, pero sobre todo el gobierno de Miguel Aleman, dieron
forma a una complicada barrera de aranceles y disposiciones burocraticas cuyo fin era
dar pauta a una naciente y prospera industria manufacturera mexicana, ello fue posible,

aunque termino siendo poco eficiente y no muy bien planeada (Meyer, 1995).

Asi pues, con este breve hecho, la historia nos pone de evidencia que la centrada
relacion del comercio internacional mexicano no ha marchado bien desde
practicamente la ultima mitad del siglo XX, aunado a que no ha desembocado en un

desarrollo econémico sano para el pais.

Aunque el preambulo anterior es mediana e histéricamente ilustrativo, cabe resaltar que
para la academia, es formalmente aceptada la idea de que el TLCAN siente sus
origenes en el GATT, y la posterior creacion del WTQO®%, de los cuales Estados Unidos
ayudo a crear después de la Segunda Guerra Mundial en respuesta a los altos
aranceles impuestos por la gran depresion de los afos 30°s. Muchos economistas
consideran que los altos aranceles contribuyeron a las penurias econdmicas de ese

periodo que se extendieron a lo largo del mundo. La importancia del GATT, y mejor

5 World Trade Organization. La traduccién al espafiol es OMC, Organizacion Mundial del Comercio. Pese a que la negociacion
culmino en 1994, no fue hasta 1995 que se constituyé formalmente con sede en Ginebra Suiza. Sus principales funciones son
administrar los tratados comerciales, ofrecer un foro de negociaciones internacionales y resolver las controversias entre los 153
paises miembros de la organizacion, los cuales representan mas del 97% del comercio mundial (Mankiw, 2012).
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dicho de la OMC?®3, radica, en que ha logrado disminuir los aranceles tipicos entre los
paises miembros alrededor de 40% después de la Segunda Guerra Mundial a 5% hoy
en dia (Mankiw, 2012).

Mas importante aun, (en consideracion a la Segunda Guerra Mundial), la politica
neoliberal de Estados Unidos consistente con la idea general de suprimir las barreras al
comercio internacional, desde sus inicios han reflejado una visién de que el libre
comercio era una fuerza impulsadora no unicamente de prosperidad, sino también de la
‘paz mundial” (Krugman, Obstfeld y Melitz, 2012).

Por ultimo, pero no menos importante, Salvatore (2005) nos brinda otra importante
perspectiva como precedente de la relacion comercial México-Estados Unidos, ya que

para el autor, el TLCAN senté sus bases en el Free Trade Area®.

Acuerdo que se planteé como un camino previo para extender el acuerdo comercial
entre Canada y Estados Unidos hacia el Sur, situacién en la que Carbaugh, (2004)
considera que Canada adopté una postura favorable ante la idea de generar una

relacion comercial triangular, que se viera refleja en la formacién del NAFTA.

Aunque muy seguramente la afable postura de Canada ante la creacion del TLCAN, no
fue mas que una estrategia politica internacional, ya que Salvatore (2005) argumenta
que dicho pais unicamente se unio a las negociaciones para asegurar que sus intereses

no se vieran afectados.

2.2. El Tratado de Libre Comercio de América del Norte en la relaciéon bilateral
México-Estados Unidos.

Con base en Tamames y Huerta (2010) Tras un acalorado debate en Estados Unidos, y
después de la inclusién por parte del presidente Bill Clinton de dos protocolos relativos

a politica ecologica y condiciones laborales, con los cuales pretendi6 acallar los ultimos

8 Ibidem 4
% Traducido al espafiol como Area de libre Comercio. Acuerdo establecido entre Estados Unidos y Canada, el cual se negocié a
inicio de la década de 1980. Aunque fue puesto en funcionamiento el 1 de Enero de 1989.
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cuestionamientos proteccionistas®” dentro del Congreso de los Estados Unidos. El
minucioso TLCAN, fue integrado por 8 partes y 22 capitulos, a lo largo de los cuales
México, Estados Unidos y Canada concretarian su voluntad de profundizar las
relaciones en los mas diversos aspectos como lo son: mercados mas extensos; seguros
para bienes y servicios; derechos de propiedad intelectual; condiciones adecuadas a fin
de liberalizar la inversién; asi como los dos protocolos ya mencionados, conservacion

del medio ambiente y derecho de los trabajadores.

La comision del Tratado, su 6rgano de control, tiene sede en Washington D.C. y esta
compuesta por un Consejo Ministerial, un Secretariado Internacional de Coordinacion, y

tres oficinas administrativas nacionales.

En coherencia con su caracter de zona de libre comercio®, los 3 paises firmantes del

TLCAN mantienen sus respectivos aranceles de aduanas frente al resto del mundo.

Tamames y Huerta (2010) en una breve revisién del TLCAN destacan principalmente 5

puntos concretos:

a) Siguiendo el modelo ya expuesto para la FTA®, calendarizacién del
levantamiento de obstaculos arancelarios y cuantitativos hasta la plena libertad

de circulacion de mercancias.

b) Libre transito de los hombres y mujeres de negocios por los tres paises, pero sin
plantearse en ningun momento la supresiéon de trabas al movimiento de

trabajadores.

c) Armonizacién del espinoso tema del reconocimiento mutuo de los titulos

profesionales.

67 Los cuales argumentaban inquietud por la inmigracion.
68 Es una forma de integracion econdémica en la cual se eliminan todas las barreras al comercio entre sus miembros, aunque cada
nacion conserva sus propias barreras al comercio que realiza con otros paises no miembros (Salvatore, 2005).
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d) Derecho de establecer cualquier clase de instituciones financiera segun la
modalidad juridica elegida por los inversionistas; con un mecanismo de solucién

de controversias en la materia.

e) Reserva por parte de México de las actividades relativas a la prospeccion,
refino, comercio exterior, transporte y distribucion de hidrocarburos, productos
quimicos de base, y materiales radiactivos, al igual que todo lo referente a

electricidad.

2.3. Breve Critica al el TLCAN como estrategia de insercion de México a la
globalizacion.

En el umbral de las ultimas dos décadas del siglo XX donde surge significativamente el
liberalismo econdémico, asimismo surge el acuerdo mas importante del comercio exterior
para la economia mexicana como nacién. México reconoceria que abrirse al mundo
permite una pauta para el crecimiento y el desarrollo a través de politicas liberales de
apertura comercial, las cuales propiciarian uno de los acuerdos que se consideraba

entonces seria de sus mayores logros como pais.

De acuerdo con Oliver (2002) las ultimas dos décadas del siglo XX son el crisol de
multiples reestructuraciones mundiales y regionales que avalan la idea de “un nuevo
mundo”. El de la llamada globalizacion neoliberal, mismo que autores de la escuela de

la CEPAL han denominado en un tono alarmante, como “el fin de la historia’.

Asi pues, Ortiz (1995) pone de manifiesto que un precedente histérico del TLCAN como
el tratado anteriormente, es una muestra que pone de manifiesto lo encontrado de las
politicas comerciales entre ambos paises, resaltando lo ferozmente proteccionista y
ventajoso que actua Estados Unidos, mientras que México no hace mas que ceder en

mayor medida ante las presiones de liberalizar su economia.

Esto es prueba irrefutable de que el libre comercio tan propalado por los tedricos y

voceros neoliberales, en realidad no es mas que, un marcado beneficio de Estados
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Unidos a costa del perjuicio de México, sin que haya ninguna contrapartida

norteamericana.

A lo largo de 22 aios, tanto en los circulos académicos, politicos y sociales, asi como
dentro de la literatura econdmica en innumerables ocasiones se ha hablado y puesto en

tela de juicio el acuerdo comercial mas importante para México, el TLCAN.

Tal situacion no es cosa menor, y ya que aunque este escrito también se unira a las
criticas del tan mencionado tratado comercial mexicano, se pondra en evidencia

algunos hechos importantes.

Basicamente la critica que se busca hacer puntualmente al TLCAN en este escrito, se
aboca a enfatizar en 3 aspectos. En primer lugar la relevancia que tiene el tratado de
libre comercio a la hora de colocar a México dentro de las principales economias,
resulta de poco pertinente a la hora de solucionar un serio problema en México como lo
es la pobreza, y que mas aun, no se ve un beneficio claro que beneficie al sector
manufacturero del pais. En segundo lugar tampoco parece quedar en claro en términos
del ingreso per capita un beneficio real hacia México. Por ultimo se pone de sobremesa
el hecho de que el TLCAN ha sido un factor importante para que México no diversifique
favorablemente su comercio exterior. A continuacion, los tres puntos basicos se

desarrollan brevemente a fin de despertar inquietud en el lector.

En primer lugar, en general la mundializacion del capital como consecuencia del
neoliberalismo, por medio de un proceso de “ajustes estructurales” y reformas de
Estado de caracter neoliberal si bien han redefinido la presencia de México ante el
mundo, (colocandolo en un lugar dentro de las 15 economias mas importantes del orbe
en los ultimos 25 anos. Asi como lo muestra la Grafica |) es insensato que nuestro pais,
con base en Banco Mundial (2016) siendo la economia numero 14 (Ver Grafica | y
Anexo 1), aunado a que es miembro de organizaciones internacionales importantes a
nivel mundial que contribuyen al comercio internacional como lo son; la OMC; la OCDE;
asi como del Fondo Monetario Internacional, no sea capaz de lograr un comercio mas

diversificado y equitativo.
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Pese a que uno de los mas serios problemas socioeconémicos de México, como es /a
pobreza la cual ha disminuido de 53 a 48 millones de 2012 a noviembre de 2016 como

lo sefalo Casillas Gabriel (2016), y quien deja en claro que:

...“No hay duda de que nuestro pais tiene un gran problema de pobreza, pero es
altamente probable que estemos sobrestimando el numero de pobres y que esta
deficiencia en la medicion no nos permita saber qué tanto ha aumentado este gran
problema o si se ha reducido, por lo que es benéfico que el INEGI se encuentre

mejorando la metodologia con la que recaba y estima”...

En lo personal Casillas Gabriel (2016) parece no tomar en serio que un alto indice de
pobreza, ademas de lacerar a la sociedad del pais en términos de calidad de vida
humana, evidentemente dafa la imagen hacia el exterior, aunado a que el hecho mas
importante, es que resulta aberrante que en un pais independientemente de si se esta
sobreestimando el indicador de pobreza o no, se tenga que practicamente la mitad de
su poblacion total (puesto que INEGI a ultimas fechas de 2015, en su encuesta
intercensal arroj6 como indicador de poblacién a 119 530 753 mexicanos) sumida en la
pobreza. Asi pues, este breve argumento y paradigma de la pobreza en México,
parecieran hilarantes a la hora de colocar a México en un peldafo digno de las 15

economias mas importantes a nivel mundial pais.
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Grafica 1.
PIB (US$ a precios constantes de 2010) 1990-2015.
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FUENTE: Elaboracion propia en base a datos del Banco Mundial 2016.

Por otra parte (Ver Grafica | y Anexo |) se destaca el hecho de que Estados Unidos sea
considerada la primera economia a nivel mundial, ya que en términos del PIB como
indicador, presenta una produccion para el periodo, de 6.88% del total de la produccion
mundial. Asimismo, denota su participacién dentro de las 15 mayores economias del
mundo, como la numero uno, ya que se observa un significativo 23.20% del 29.67%
total producido por las 15 mayores economias del mundo. En otras palabras, es
importante destacar que de practicamente la tercera parte de lo que se esta
produciendo en la economia mundial por parte de los principales 15 paises del mundo,
Estados Unidos esta produciendo de entre los otros 14 paises practicamente la cuarta

parte.

Mientras que México, contribuyo con el 0.48%, al indicador del PIB Mundial, en tanto
que dentro del grupo de las 15 economias mas grandes del mundo, contribuyo

Unicamente con el 1.62%.

En segundo lugar, no queda en claro si en verdad México obtiene algun beneficio real y
significativo del TLCAN en la relacion comercial con Estados Unidos, puesto que en

términos del PIB per capita no se ve mejoria alguna.
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Aunado a que por otra parte Carbaugh (2004) también pone en tela de juicio el hecho
de si Estados Unidos, en su posicion de pais desarrollado categorizado por el Banco
Mundial (2016) como un pais de ingreso alto, en realidad tienen algo que ganar
liberalizando el comercio frente a México, un pais en vias de desarrollo y con un ingreso
medio bajo, ya que en términos del ingreso per capita asi como en el nivel de
crecimiento y desarrollo econdmico se presenta una marcada dicotomia entre ambos

paises.

En otras palabras son economias sumamente diferentes, aunque queda mas claro esta
aseveracion en cuanto observamos Grafica 11’ en base a las cifras del PIB"" per
capita’, uno de los indicadores mas usados y aceptados para la investigacion
econdmica, en cuanto queremos a grandes rasgos, observar, analizar y medir el estado

de salud y las condiciones de la economia de una nacion.

Grafica 2
PIB per capita (US$ a precios constantes de 2010)
1990-2015.

Meéxico Estados Unidos

FUENTE: Elaboracion propia en base a datos del Banco Mundial y archivos de datos sobre cuentas nacionales de la OCDE 2016.

0 Ver Anexo II.

™ Producto Interno Bruto, es la suma del valor agregado bruto de todos lo producido por los residentes de una determinada
economia mas todo impuesto a los productos, menos todo subsidio no incluido en el valor de los productos. Se calcula sin hacer
deducciones por depreciacion de bienes manufacturados o por agotamiento y degradacién de recursos naturales. Los datos se
expresan en moneda local a precios corrientes. Las cifras en dodlares del PIB se obtuvieron convirtiendo el valor en moneda local
utilizando los tipos de cambio oficiales de un Unico afio. Para algunos paises donde el tipo de cambio oficial no refleja el tipo
efectivamente aplicado a las transacciones en divisas, se utiliza un factor de conversion alternativo (Banco Mundial, 2016)

"2 El PIB per cépita es el producto interno bruto dividido por la poblacién a mitad de afio (Banco Mundial, 2016).
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En este grafico, evidentemente podemos confirmar lo dicho por Carbaugh (2004),
respecto a que el ingreso entre México-Estados Unidos presenta claras disparidades.
Es decir, mientras que para el periodo 1990-2005, México tuvo en promedio un ingreso
per capita anual con valor de $ 8,426.86 ddlares, por su parte Estos Unidos presento un
ingreso per capita por $ 44,714.66 dolares anuales, lo que significa una seria disparidad
entre ambos paises del {531%!. Mas aun, practicamente no se vislumbra una
convergencia en el largo plazo, aunque en tanto a la formalidad de los argumento, tal

aseveracion implicaria un proyeccion, la cual no se hara en esta tesis.

Pero el hecho mas significativo que se busca al presentar la gréafica, es denotar como
incluso después de 1994, fecha en la que se puso en marcha el TLCAN, y con el cual
se prometieron beneficios para México, el PIB per capita no se ha incrementado como

se esperaba, por el contrario se ha mantenido constante a lo largo del tiempo.

Por ultimo, quizas este sea el punto mas importante de la critica, y piedra angular de
esta tesis en general. La relevancia del TLCAN dentro del comercio exterior de México
radica en la muy significativa integracién, y poca diversificacion de la economia

mexicana.

Es decir, es preocupante que durante el periodo de 1994 (cuando es que entro en vigor
el TLCAN) al ultimo mes de 2015, es decir por mas de 20 afios, Estados Unidos en el
caso del comercio exterior mexicano, se presente de forma sostenida a lo largo del

periodo como el principal y mayor socio comercial de nuestro pais.

El problema no es que Estados Unidos sea el mayor socio comercial de México, el
punto es que nuestro pais, pese a tener otros 9 socios comerciales de entre quienes
destaca, Reino Unidos, China, Brasil y Japdn, las malas politicas comerciales abocadas
a favorecer unicamente al TLCAN no han permitido que México logre aminorar tan

significativa integracion con su principal socio comercial.
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Grafica 3
Principales 10 paises a los que México Exporta
2000-2015.
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FUENTE: Elaboracién propia en base a datos de INEGI™3, 2016.

De entre la Gréfica Il (Ver Anexo lll), el hecho mas importante que podemos destacar
es que Estados Unidos para el periodo sefialado capto un 89.31% del total de las

exportaciones que México genero hacia sus principales 10 socios comerciales.

De igual manera, podemos observar que extrafiamente, aunque Canada como socio
comercial de México, también pertenece al TLCAN, unicamente esta captando el 2.83%

de las exportaciones mexicanas.

Respecto a lo anterior, el punto mas importante a sefialar se enmarca en lo planteado

por Saldafia (2006)’4 quien de acuerdo con el WEF’® (2006) afirma que:

....."El hecho de una falta de politicas gubernamentales bien cimentadas, abocadas a
desarrollar el potencial industrial nacional ha impedido que México obtenga ventajas
competitivas permanentes del TLCAN, por lo que de forma perjudicial se le ha colocado

en una llana posiciobn de pais manufacturero maquilador que unicamente obtiene

3 Instituto Nacional de Estadistica Geografia e Informatica.

74 Saldafia Ivette con base en Méndez (2012) afirma en su articulo “Falta de una politica industrial frena competitividad de México”
publicado en El Financiero, México, 10 de Abril de 2006 p12.

S Wolrd Economic Foroum. Traducido al espafiol como Foro Econémico Mundial.
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ventajas temporales y que tiene al pais en problemas frente a la seria competencia que
representan los paises asiaticos y suramericanos como Brasil, Chile y Argentina”...
(Méndez, 2012, p.156).

Sin embargo aunque mucho se ha hablado entorno al TLCAN hay una variante
sumamente importante del comercio internacional que se ha hecho presente dentro de

dicho acuerdo, y de la cual, poco se ha tratado.

El énfasis que se quiere hacer, es poner en evidencia la valoracion de la dinamica del
comercio Intraindustrial, comparando el comportamiento de este tipo de intercambio

entre México y Estados Unidos.

Esta variante del comercio internacional es de vital importancia para México, ya que
permite una visidbn mas clara en la forma que se practica el comercio actualmente, asi
como por qué no dar pauta a una mejora de las politicas de comercio exterior, y quizas
hasta una reestructuracién inminentemente necesaria del TLCAN, tal y como a ultimas
fechas del mes de septiembre de 2016 lo ha propuesto el candidato republicano a la

presidencia de los Estados Unidos de América, Donald Trump.

Sin embargo el interés de una revision y consecuente una posible reestructuracién del
tratado no es en aras de una satisfaccién del candidato republicano, lo es en una
busqueda de aquel beneficio prometido con el cual fundamentalmente fue llevado a
cabo dicho acuerdo, en aras de crecimiento y desarrollo econoémico para el pais, del

cual a hoy en dia poco se ha podido observar.

Es asi que Krugman, Obstfeld y Melitz (2012) argumentan que si la idea de las
ganancias del comercio son la parte fundamental mas importante de la economia
internacional, el aparentemente eterno debate entre las bondades y perjuicios del
TLCAN es, y debiese ser un tema mas cuidadosamente tratado desde el punto de vista

de la politica exterior de cada uno de sus miembros.
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En conclusion el TLCAN, se ha teniendo como resultado una creciente y sostenida
integracion entre México y Estados Unidos, generando consecuencias e impactos

significativos dentro de la economia y las practicas del comercio exterior mexicano.

2.4. EIl Comercio Exterior México-Estados Unidos 2000-2015.

La busqueda de la transformacion hacia un modelo de exportacion manufacturera ha
sido el comun denominador de las distintas administraciones desde la gestion del
entonces presidente Luis Echeverria (1970-1976). Si bien con el tiempo se ha logrado
este objetivo, la politica comercial no ha sido correctamente plasmada para poder

diversificar el potencial del comercio exterior mexicano.

El grado de integraciéon del comercio mexicano dentro de la economia estadounidense,

puede verse claramente representado en la Grafica 4.

Grafica 4
Principales 10 paises de los que México Importa
2000-2015.
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FUENTE: Elaboracion propia en base a datos del INEGI, 2016.

Previamente con la Grafica 3, en donde se muestra que en promedio el 89.31% de las
exportaciones nacionales fueron destinadas a Estados Unidos. De igual manera con la

Grafica 4, por concepto de las importaciones y un promedio de 70.00%, para el periodo
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200-2015, se puede observar facilmente que Estados Unidos recibi6 las exportaciones
que produjo nuestro pais. En otras palabras, estas cifras estan indicando un serio déficit

en la balanza comercial de México, con un promedio de 19.31%.

El hecho mas importante, no sea quizas que el déficit de la balanza comercial sea
significativo, o incluso que la concentracion, tanto de las exportaciones como de las

importaciones mexicanas sea sumamente concentrada en torno a Estados Unidos.

El punto mas importante es que con una nueva vision que permita enfocar
objetivamente las politicas comerciales de México hacia el exterior con socios
potenciales como Canada quien unicamente percibe el 3.62% de lo que México manda
al extranjero, o algun pais importante de Europa como Alemania quien esta percibiendo
el 4.2% de las exportaciones nacional, o también, enfocar la produccién nacional al
exterior con paises Asiaticos como Corea (quien esta percibiendo el 4.80%) Taiwan
(2.41%) o Malasia (2.08%). Todos ellos son potenciales paises de consumo de lo que
México produce, sin embargo, poco e incluso nada se esta haciendo para diversificar el

comercio mexicano con estos potenciales paises.

Grafica 5
Importaciones de Méxcio hacia Estados Unidos
2000-2015.
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FUENTE: Elaboracién propia en base a datos de INEGI, 2016.
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Grafica 6
Importaciones de Méxcio hacia Estados Unidos
2000-2015.
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FUENTE: Elaboracion propia en base a datos de INEGI, 2016.

En primera instancia, con la Grafica 5 (Ver Anexo 6) podemos ver que en términos del
valor monetario, las exportaciones mexicanas han tenido una tendencia de crecimiento
practicamente exponencial, aunque con una significativa coyuntura en el afio 2008,

pero con una recuperacion después del 2009.

Por otro lado, en la Grafica 5 (Ver Anexo 8) para el periodo 2000 a 201576 el saldo de
las importaciones que México genero hacia Estados Unidos significaron un total

equivalente a 2,289,960,467.00 millones de ddlares.

Por otra parte, en la Grafica 6 (Ver Anexo 7) las importaciones que México recibié de

Estados Unidos para el periodo 2000-2015 significaron un promedio total de 54.16%.

Basicamente, aunque quizas la Grafica 5 y 6, presenten tendencias evidentemente
opuestas. Es decir, mientras que la Grafica 5 tiene una tendencia a la alza, y por su

parte la Grafica 6 se presenta con una tendencia a la baja, quizas en primera instancia

76 Este periodo corresponde al sexenio de Felipe de Jesus Calderén Hinojosa y la primera mitad del periodo del actual presidente
Enrique Pefa Nieto.
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por la Grafica 6 podemos pensar que a simple vista estamos observando una caida

significativa de las importaciones que México obtiene de Estados Unidos.

Sin embargo hay que dejar en claro que aun en si misma la Grafica 6, pese a tener una
significativa caida a lo largo del tiempo, continua mostrando un promedio total para el
periodo 2000-2015, de 83.13%. Aunado a que la Grafica 5, quizas es la mas importante
de las dos, por el hecho de mostrar en términos reales, el valor monetario por el cual se
estdn generando las importaciones, quedando en claro que aunque en términos
porcentuales hay una significativa caida del 25.82%, en términos monetarios, se ha
pasado de 174,457,823.00 millones de ddlares en el afio 2000, a tener importaciones
por 395,232,369.00 millones de ddlares en el afio 2012, lo que significa un preocupante

incremento para los 15 afos de 174,457,823.00 millones de ddlares.

Resulta alarmante dicho incremento en las importaciones, puesto que esto quiere decir
que en 15 afos, la economia mexicana no ha sido capaz de realizar inversiones en
innovacion tecnoldgica que permita generar aquellos bienes de capital por los que
generalmente se genera el grueso de las importaciones provenientes de Estados

Unidos.

Con la Grafica 7 y 8 (ver Anexo 5 y 6) pasa exactamente la misma situacién que con
las Graficas 5 y 6. Es decir, presentan tendencia opuestas. En otras palabras, en
términos porcentuales en la Grafica 8 (Ver Anexo 5), se puede observar una alarmante
tendencia a la baja, por una caida de las Exportaciones, que van del afio 2000 con un
valor promedio porcentual de 88.71% ha presentarse ahora, para el afio 2015 con un
valor promedio porcentual por 81.13%, lo que significaria una disminucion promedio

porcentual de 7.58% a lo largo del periodo.
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Grafica 7
Exportaciones de Méxcio hacia Estados Unidos
2000-2015
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FUENTE: Elaboracion propia en base a datos del INEGI, 2016.

Grafica 8
Exportaciones de Méxcio hacia Estados Unidos
2000-2015.

FUENTE: Elaboracién propia en base a datos del Banco de México 2016.
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Sin embargo, como lo fue la Grafica 5 (para las importaciones), la Grafica 7, para el
caso de las exportaciones quizas es la grafica mas importante, ya que muestra en
términos reales, el valor monetario por el cual se han generado las exportaciones de
México hacia Estados Unidos. Es decir, para el afio 2000 se generaron exportaciones
hacia Estados Unidos por un total de 147,399,928.00 millones de dolares, mientras que
para el afno 2015 se exporto hacia el mismo pais un total de 308,890,704.00 millones

de ddlares, lo que representa una diferencia de 147,399,928.00 millones de ddlares.

El hecho a considerar, es que para el periodo 2000-2015 mientras que para las
Importaciones que generé México desde Estados Unidos, se presentd una disminucion
del 25.82%, lo que se traduce en una perdida para Estados Unidos de 174,457,823.00
millones de ddlares, para México se registrdé una caida de las exportaciones del 7.58%,
lo que significa para México una perdida con valor monetario de 147,399,928.00
millones de dodlares. En concreto, practicamente, por una minima diferencia de
27,057,895 millones de dodlares, México esta teniendo las mismas perdidas por las

exportaciones que por las importaciones.

Hay que resaltar el hecho que para México es sumamente mas importante presentar
perdida en las exportaciones que en las importaciones, puesto que una perdida en las
exportaciones, estaria indicando dificultades en el sistema productivo mexicano, aunad
a los ya marcados problemas socioecondmicos y sociopoliticos que perjudican al sector

exportador mexicano.

Hemos dejado en claro que el comercio internacional mexicano tiene una seria

concentracion y poca diversificacion de su comercio internacional.

Ergo, el hecho mas importante a resaltar de entre las Grafica 5, 6, 7 y 8 es la coyuntura
presentada en todas ellas, entre 2008-2009. Esto se debe a la ya histéricamente
famosa y reconocida crisis econdmica y financiera que sacudié la economia mundial en
los ultimos meses de 2008, la cual produjo en 2009 una recesién mundial que dio lugar

a la mayor contraccién del comercio mundial en mas de 70 afos.
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La tasa de crecimiento del comercio ya se habia desacelerado del 6,4 % en 2007 al 2,1
% en 2008, pero la contraccion del 12,2 % de 2009 no tiene precedente en la historia
reciente. La OMC prevé para 2010 una recuperacion moderada, lo que permitiria anular

algunos de los efectos del hundimiento del comercio (WTO, 2016).

Otro punto importante a destacar de entre las 4 graficas es que se observan dos puntos
de quiebre significativos. Por un lado se observa un crecimiento significativo a partir de
2012, lo cual podria ser explicado por el cambio de gobierno, y que el actual gobierno
del presidente Enrique Pena Nieto y la ola de “reformas estructurales” que trajo consigo,
dieran confianza a los exportadores nacionales, asi como a las inversiones extranjeras

que residen en el pais.

Sin embargo, por otra lado, el hecho mas importante radica en que después de 2014 a
la fecha, las exportaciones nacionales han caido importantemente de 318,365,510.00
millones de ddlares para el afio 2014, a 308,890,704.00 millones de ddlares en 2015, lo
que equivale a una pérdida de 9,474,806.00 millones de ddlares en tan solo 1 ano.
Esto puedo ser explicado por la incertidumbre derivada por las olas de violencia,
inseguridad y delincuencia que afecta a los exportadores tanto nacionales como
extranjeros, y quienes por la “ingobernabilidad” del pais pierden la confianza de poder

producir y exportar al extranjero.

En conclusién con la Grafica 5, 6 ,7 y 8, se pone de evidencia la significativa
concentracion del comercio que tiene México con Estados Unidos, aunado a que
previamente sede dejo en claro las diferencia entre el PIB per capita entre México y
Estados Unidos el hecho mas importante es aclarar que Linder (1961) no tenia razén
después de todo, ya que afirmaba que el Comercio Internacional de bienes
manufacturados sera mayor entre paises con niveles de ingreso per capita similares

que entre paises de ingreso per capita disimiles (Appleyard y Field, 2003).

Incluso, Linder (1961) también propondria que en las relaciones comerciales entre
paises la intensidad del CIll es negativa cuando mayor sea la diferencia entre los

ingresos per capita de los socios, puesto que, menos intensamente comercian los
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paises entre ellos. De igual forma, Linder (1961) argumentaria empiricamente que el
crecimiento mas rapido del comercio internacional de bienes manufacturados durante
el periodo posterior a la Segunda Guerra Mundial ha sido entre paises desarrollados.
Un error mas, que en el Capitulo IV de esta tesis dejaremos en claro, puesto que el
comercio Intraindustrial entre un pais en vias de desarrollo como lo es México, y un pais

desarrollado como lo es Estados Unidos, es posible.

Resulta interesante el hecho que Linder (1961) esta equivocado, puesto que a primera
instancia pareceria que para el tiempo en el que el desarrollo su teoria no contemplo
factores significativos que modificaron las practicas del comercio internacional después
de la Segunda Guerra Mundial, como lo son las economias de escala y la competencia
monopolistica que conlleva a la diferenciacion del producto. Sin embargo si bien son
cuestiones dominantes de las nuevas teorias del comercio internacional que
practicamente han dominado el comercio mundial, en los ultimos 60 afios, son
cuestiones que un Ministro de Comercio Sueco en dos ocasiones (entre 1976-1978 y
1979-1981) tendria ha bien considerar.

2.5. La Inversién Extranjera Directa’’ como parte de la relacion comercial entre
México y Estados Unidos.

En términos llanos hemos dejado en claro la seria dependencia de México hacia
Estados Unidos, ello en base al alto porcentaje y el valor monetario que representan las

exportaciones e importaciones mexicanas hacia y desde su vecino pais del norte.

Sin embargo, en contrapartida, también hay que resaltar el importante papel que
desempeia dentro de la economia nacional la Inversion Extranjera Directa proveniente
de la comunidad empresarial de Estados Unidos, ya que este hecho, es el que ha
llevado a empresarios estadounidenses a colocar parte de las operaciones de sus
empresas en México, operaciones que generalmente no son procesos administrativos,

sino por el contrario son operaciones de caracter manufacturero, cuestion que como

7 Durante el resto del escrito se entendera por sus siglas como IED.
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previamente establecimos ha llevado a México a ser catalogado como un pais

manufacturero.

n
w
[
<
=
o
(=}
w
[=)
n
w
b4
(e}
P}
=
=

80.00%

70.00%

60.00%

50.00%

40.00%

30.00%

Grafica 9
Inversion Extranjera Directa
Estados Unidos en Mexico 2000-2015.

FUENTE: Elaboracion propia en base a datos de INEGI, 2016.

Grafica 10
Inversion Extranjera Directa
Participacion % de Estados Unidos en Mexico 2000-2015.

FUENTE: Elaboracién propia en base a datos de INEGI, 2016.
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Como se puede observar tanto en la Grafica 9 como en la Grafica 10, la IED en México
para el periodo 2000-2015, presentan una forma ciclica con picos y valles, pero ambas

con una tendencia a la baja.

Para la Grafica 9, (Ver Anexo 9) es significativo destacar el afio 2001, con una IED de
Estados Unidos en México por 21,574.7 millones de ddlares, lo que representa el
71.78% de la IED total en México, esto es explicable en buena medida por las politicas
fiscales preferentes para el funcionamiento de empresas extranjeras estadounidenses
que se desarrollaron en el periodo 2000-2006, enfocadas principalmente al
establecimiento de bajas tasas de interés y de una minima tributacién de las empresas
manufactureras de bienes de consumo, esta accion de gobierno realizada bajo la

justificacién de creacion de empleos (Méndez, 2012).

Sin embargo, de acuerdo con Méndez (2012) argumenta que los resultados del sexenio
Foxista no fueron los esperados, ya que la industria exportadora unicamente crecié
1.1% en promedio anual, muy inferior al crecimiento del 2.3% del PIB; pese al TLCAN,
en particular la economia nacional no se vio beneficiada durante el periodo del
expresidente Fox, de la politica de apertura comercial, incluso trajo mas perjuicios que
beneficios, ya que la industria tubo uno de los indices mas bajos, con apenas el 1.28%
promedio anual, lo que redujo su participacion en el PIB total de 27 en 2001 a 26.7% en
2006.

Asi pues, pese a que continuaria con la misma idea, el también expresidente Felipe de
Jesus Calderon Hinojosa, a quien se le consideraria “el presidente del empleo”, de la
IED total, la correspondiente de Estados Unidos, disminuyé considerablemente en su
sexenio, siendo el punto mas bajo de todo el periodo 2000-2015, el afio 2010, con
26.48 % lo que se traduciria en una pérdida de 7,005.00 millones de ddlares, esto
respecto al porcentaje de participacion de Estados Unidos en Meéxico. Esto es
explicable quizas por ser el punto mas alto de la guerra emprendida en contra del
narcotrafico, la cual impacta directamente sobre la confianza de los inversionistas,
generando un espacio de incertidumbre para los inversionistas del mundo, impidiendo

gue se mantengan las inversiones existentes o se incorporen nuevas.
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Aunado a que en contraparte a su predecesor este periodo no respaldo una politica
fiscal con bajas tasas de interés y minima tributacion por parte de las empresas, lo cual
deja en claro que esto se enmarca como un factor decisivo que desincentiva a las

empresas a invertir en el pais.

Aunque la teoria econdmica ortodoxa dicta que si bien una politica fiscal con bajas
tasas de interés y poca recaudacion fiscal en favor de las empresas, incentiva a estas a
invertir y “generar empleos” , no hay que olvidar que el patrocinio del gasto publico que
genera el gobierno proviene precisamente de los impuestos, lo cuales al ser minimos o
incluso en algunos casos nulos (por la via de la exencion de impuestos) provenientes
de las empresas, este recaera desequilibradamente con todo su rigor sobre las
personas fisicas, pequefios contribuyentes del estado a los cuales se les vera

directamente afectado su poder adquisitivo’®.

Pese a la tendencia de ambas graficas, la IED (Ver Anexo 9) proveniente de Estados
Unidos es significativa, la cual para México durante el periodo 2000-2015 fue de
193,512.4 millones de ddlares, lo que representd el 47.43 % de la IED total en México

representada por 420,019.09 millones de ddlares.

Sin embargo hay que resaltar, que aunque pudiese parecer mas que significativa una
caida de 42.01% de la IED del afio 2000 al 2013, hay que considerar los datos
estadisticos objetivamente, puesto que para el periodo ya sefalado se ha tenido en
promedio anualmente en términos reales una IED de 11,787.64 millones de ddlares, lo
que significa que para el total de los 13 afos, se observa un promedio de 51.93% de
participacion de IED proveniente de Estados Unidos del total de las inversiones

extranjeras en el pais.

8 Directamente se vio afectada la estabilidad econdémica de la curva de demanda agregada, puesto que los consumidores al
destinar su ingreso en mayor cantidad al pago de impuestos, ven restada su capacidad de consumo, la cual a su vez impactara
sobre una disminucion de la capacidad de produccién de las micro, pequefias y medianas empresas que practicamente soportan el
92.5% de la economia nacional (INEGI,2014) y al mismo tiempo gran parte del Comercio Exterior mexicano, teniendo asi, que la
dinamica de exportacion del pais, esta directamente afectada si bien no por una deficiente Politica Fiscal, si por su mala aplicacion y
baja capacidad distributiva de las obligaciones fiscales.
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Con el Anexo 9, queda en evidencia que Estados Unidos interviene directamente en la
economia mexicana, al estar generando del total de las inversiones extranjeras, el
47.73%, lo cual es un serio punto a consideracion, al momento de generar nuevos
socios comerciales para México, con el fin de romper un poco con esta marcada

dependencia que impacta directamente en el que hacer de la economia nacional.

2.5.1. La Inversion Extranjera Directa’® de Estados Unidos en México por
Sectores productivos.

La Inversién Extranjera Directa es un elemento importante dentro del estudio del
comercio Intraindustrial, ya que, la mayor presencia de empresas trasnacionales
estadounidenses en nuestro pais, puede ser determinante para un mayor nivel de

comercio entre México y Estados Unidos.

Cada vez mas dentro del ambito microeconémico es mayor la importancia econémica
de las empresas trasnacionales en la economia regional de América Latina, siendo
México uno de los paises con mayor competitividad en comparacion con el resto de
América Latina, debido a la participacién de la IED en su economia interna, gracias al
TLCAN que permite posicionar a México como el principal socio comercial estratégico
de Estados Unidos dentro de América Latina (CEPAL, 2015).

De forma mas puntal, también hay que destacar la presencia de la IED de Estados
Unidos en México presentada por sectores (Grafica 11), dejando mas claro con ello que
la intervencion de Estados Unidos en la economia nacional, es unicamente en dos
sectores estratégicos, y como este vorazmente cumple con la explotacion de los
recursos Y factores productivos®® mas importantes patrimonio de México. Dejando de
lado los perjuicios que este provoca a los espacios ambientales y socio-culturales de

México.

La participacion de la IED de Estados Unidos en México dentro de cada sector

economico (Ver Grafica 11) nos permite ver la relevancia que tiene Estados Unidos

® Durante el resto del escrito se entendera por sus siglas como IED.
8 Tierra y Mano de Obra mexicana barata.
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dentro de la economia de México, teniendo que Estados Unidos, no es unicamente el
mayor socio comercial para nuestro pais, sino también el principal inversor de México,
por lo cual queda en evidencia la importancia de las trasnacionales estadounidenses
para México, lo cual puede ser un factor de orientaciéon del comercio entre estos dos

paises hacia un comercio de tipo Intraindsutrial.

Grafica 11
IED de Estados Unidos en México por
Sector Prodcutivo.

4—‘

41.14%

SECTOR PRIMARIO SECTOR SECUNDARIO = SECTOR TERCIARIO

FUENTE: Elaboracion propia en base a datos de INEGI, 2016.

Estados Unidos para el periodo 2000-2015 genero una inversion total en México, por un
valor de 420,019.90 millones de ddlares, lo que representa en promedio un 47.43% de

IED respecto al total de las inversiones provenientes del resto del mundo.

En la Grafica 11 se puede observar que la mayor participacion de la IED proveniente de
Estados Unidos fue en el sector industrial con el 58.54%, seguido del 41.14% del sector

de servicios, dejando por ultimo con un 0.33% al sector primario.

Evidentemente estos datos ponen de evidencia la alta dependencia de México por parte
de Estados Unidos, y deja entrever que la IED controla ramas y sectores econémicos
estratégicos e importantes de la produccion nacional, mediante mecanismos de la

mercadotecnia, publicidad y tecnologia que coaccionan directamente sobre las
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preferencias de los consumidores a optar por productos de empresas con capital

extranjero.

La IED coloca a México en una dependencia tecnolégica ya que la matriz (radicada en
el extranjero) de las compafias en nuestro pais tienen el control sobre la tecnologia
avanzada que generalmente acompana a la IED, tomando decisiones sobre como es
que se daran las transferencias y caracteristicas con la que funcione la industria

nacional.

De acuerdo con Krugman, Obstfeld y Melitz (2012), la evolucién del grado de apertura
externa de las economias sugiere que la eficiencia productiva mediante el aparato
tecnolégico que acompafa a la IED, traera consigo un incremento en el nivel de

exportacion, teniendo un impacto que beneficiara a las cuentas nacionales.

Habria que poner en tela de juicio lo dicho previamente, ya que evidentemente en base
al estudio y los datos aqui propuestos esto no aplica el caso de México ya que en el
periodo de estudio aqui marcado el saldo de |la balanza comercial a mas de 30 afios de
distancia del TLCAN, (el cual exigia la apertura comercial de México hacia sus vecinos
del norte), ha sido deficitario, con una proyeccion de concluir el actual gobierno en las

mismas condiciones, debido al incremento de la deuda publica (Bernal, 2015).

Como se presente en la Grafica 11, la participacion industrial estadounidense en
México no radica precisamente en la manufactura de bienes de consumo final, que
beneficien a la sociedad mexicana sino en bienes intermedios, basicamente

precursores de industrias sumamente robustas y redituables.

La balanza comercial de México desde los afios 80's mayoritariamente se ha
presentado con un continuo déficit®! comercial, en buena medida a que se depende
intensamente de la importacion de materias primas para la manufactura, asi como de
bienes de capital que dan pauta para el funcionamiento del precario aparato productivo

del pais. Practicamente las compras que se realizan del exterior se debe a que como

81 Esto quiere decir que el pais importa mas de lo que exporta
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nacion no hemos sido incapaces de producir internamente tales insumos y medios para
poder producir. Lo cual lleva a la necesidad de establecer socios comerciales que se
conviertan en proveedores indispensables de tales insumos o bienes manufacturados
(Méndez, 2012).

2.6. Las Exportaciones e Importaciones entre México-Estados Unidos.

Como puede observarse en el Anexo 4 se muestra el ranking de los 10 principales
socios proveedores de bienes y servicios de México para el periodo 2000-2015, quienes
previeron al pais en 15 afos por un valor total de 3,271,357,906.00 millones de ddlares,
donde Estados Unidos se posiciona como el principal pais importador, de donde
provinieron un total de bienes y servicios con valor de 2,289,960,388.00 millones de
ddlares, lo que representa el 70% del total de las importaciones que México capto del

exterior.

Por otra parte en el Anexo 3 se muestra el total de 10 paises destino de las
exportaciones mexicanas, paises con los cuales México ostenta algun tratado, acuerdo
y/o convenio bilateral en materia de comercio exterior. El pais durante 15 anos
suministré de mercancias y servicios alrededor del mundo a estos paises por un total de
3,922,888,494.00 millones de ddlares, en donde una vez mas, Estados Unidos se
presenta como el principal pais con el cual México realizo su mayor intercambio
comercial al exportarle un acumulado total de 3,503,445,157.00, lo que basicamente

significa que el 82.01 % de todo lo que exporta México fue captado por Estados Unidos.

Basicamente en comparacion al total agregado de importaciones respecto al total
agregado de las exportaciones de los 10 paises con los que comercia México, para un
total de 15 afos podemos inferir en que el pais se mostré6 competitivo al generar una
mayor cantidad de exportaciones de bienes y servicios por un valor de
3,922,888,494.00 millones de ddlares, que de importaciones por concepto de
3,271,357,906.00 millones de dolares.
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En primera instancia pareceria que el comercio exterior mexicano fue competitivo al ser
mayor la cantidad de exportaciones que de importaciones en torno a los Estados
Unidos. Sin embargo esto resulta enganoso, ya que estas cifras unicamente reflejan la
balanza comercial mexicana unicamente para sus 10 principales socios comerciales. Ya
que en términos generales, el total de las exportaciones de México a todo el mundo fue
por un valor total de 4,272,017,111.00 millones de ddlares, mientras que las

importaciones fueron por un valor de 4,381,199,791.00 millones de ddlares.

Es en este punto que resulta claro un déficit de la balanza comercial mexicana, lo cual
significa que el dinamismo de las exportaciones fue mucho menor a la de las
importaciones, lo que ocasion6 que el saldo comercial entre las importaciones
superiores a las exportaciones resultara con una diferencia de 109,182,680.00 millones
de ddlares, en otras palabras, esta cantidad es la minima necearia requerida para

haber igualado la misma cantidad de exportaciones que de importaciones.

Historicamente el déficit de la balanza comercial de México siempre ha estado presente
a lo largo del tiempo desde los anos 50°s (Mendez,2012). Para fines de este escrito se

pondra en evidencia el déficit comercial del periodo 1994-2015 (Ver Anexo 11y 12).

El hecho fundamental de presentar una cronologia de los ultimos 3 periodos
presidenciales, y la mitad del actual, en el aspecto de presentar las cifras de la balanza
comercial, radica en que es importante considerar que de forma particular,
equivocadamente el discurso politico anual siempre unicamente hace alusion a
considerar que las exportaciones con Estados Unidos incrementan cada ano, dejando
de lado el hecho fundamental de que en términos generales el saldo total de la balanza

comercial mexicana se presenta con saldo negativos.

De hecho, de entre las muchas cosas que se le pueden criticar a los gobiernos
mexicanos, un hecho sobresaliente son, si bien, quizas no las malas politicas
comerciales, si el mal enfoque y poco dinamismo con el que son presentadas, ya que
no han tenido la capacidad de dejar a un lado los constantes déficit comerciales a lo

largo de 3 periodos presidenciales e incluso la mitad del actual periodo presidencial.
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Dicho se ha de paso, no han sido capaces de aminorar la marcada concentraciéon

comercial con el vecino pais del norte.

Una vez mas nunca sera demasiado insistir en que persiste una seria concentracion y
dependencia comercial con Estados Unidos, y justo por ello es que a primera instancia
lo primero que salta a la vista, con el Anexo 11 y 12 es el hecho histéricamente
innegable que a lo largo de 20 afios el alto porcentaje tanto de las exportaciones como

de las importaciones que se tienen con Estados Unidos es significativamente elevado.

A simple vista parece ser que cada uno de los periodos presidenciales respecto al
comercio exterior mexicano efectuado con Estados Unidos, resultaron con un saldo
favorable, ya que en todos los periodos presidenciales las exportaciones superaron a
las importaciones. Hecho que quizas pueda demostrar competitividad, y probablemente

traducirse en beneficios para la economia nacional,

La cuestion es que al lector debe quedarle muy en claro que igualmente como
anteriormente fue sefalado en el caso anterior, la balanza comercial mexicana en
términos reales, presenta significativos déficit comerciales en cada uno de los periodos
presidenciales, ya que el total de las importaciones a nivel mundial ha sido superado
por el total de las exportaciones nacionales, ello pese a que en todos los periodos si se
puede reconocer un saldo a favor, en términos de que las exportaciones si fueron

mayor a las importaciones de Estados Unidos.

Aclarando, para el periodo 1994-2000, si bien se presentd para las exportaciones a
nivel mundial un total sexenal de 705,994,639.00 millones de ddlares, por concepto de
las importaciones se obtuvo un total de 713,535,678.00, millones de ddlares, es decir
las importaciones fueron superadas por las importaciones en un valor de 7,541,039.00
millones de ddlares. Aunque se tiene un saldo a favor respecto a Estados Unidos, al
presentarse las exportaciones por un valor total de 611,884,254.00 millones de ddlares,
mientras que las importaciones se presentan por concepto de 529,500,935.00 millones

de dolares

97



Por su parte en el periodo 2000-2006 se observan a las exportaciones totales que
México genero para el mundo con un valor de 1,136,748,804.00 millones de ddlares, en
tanto que las importaciones tuvieron un valor total de 1,182,308,697.00 millones de
dolares, lo que arroja una diferencia critica de 45,559,893.00 millones de dolares.
Igualmente que en el sexenio anterior para el caso de las exportaciones generada a
Estados Unidos con valor de 986,639,621.00 millones de dolares, y las importaciones
que significaron un total de 685,369,268.00 millones de ddlares, se tiene un saldo

comercial a favor de México en relacidon al comercio con Estados Unidos.

Ahora bien, con base en datos del periodo 2006-2012, se observa que se presenté para
el total de las exportaciones que México envié al resto del mundo un total de
1,811,597,880.00 millones de dodlares, mientras que por su parte las importaciones
representaron 1,848,013,526.00 millones de ddlares, teniendo una diferencia de
36,415,646.00 millones de ddlares.

Aunque también como en los sexenios previos, hay que tomar a consideracion el saldo
favorable que se presentd con Estados Unidos, al tener que las exportaciones con un
valor de 1,442,710,242.00 millones de dodlares, fueron superiores a las importaciones, la

cuales se presentaron con un saldo total por concepto de 907,714,455.00.

Al analizar la primera mitad del sexenio de Enrique Pefa Nieto (una de las
administraciones presidenciales con mas baja aprobacién entre la ciudadania), a
ultimas fechas del mes de septiembre de 2016 de acuerdo con datos de INEGI (2016)
se tiene al total de las importaciones que México introdujo al pais del resto del mundo,
con un valor de 1,176,419,745.00 millones de ddlares, mientras que a las exportaciones
que se enviaron a todo el mundo se les puede ver con un valor de 1,157,549,690.00

millones de dodlares.

Ergo, continua siendo facilmente observable un saldo a favor en las exportaciones
hacia Estados Unidos, ello, con un valor de 926,695,366.00 millones de dodlares,
mientras que las importaciones presentan un valor total de 569,342,315.00 millones de

dolares.
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Cabe aclarar, que es poco objetivo considerar que en el periodo 2012-2015, se ha
presentado una mayor cantidad de importaciones que de exportaciones en el total de la
balanza comercial mexicana, esto por el hecho de que la actual administracion se
encuentra en su primera etapa de gobierno. Habra que esperar al término de esta, para
poder observar los datos, y tener asi un balance real de la situacion comercial en la que

quedo el pais®.

2.7. Conclusiones preliminares.

En el apartado anterior se analizé la relacion bilateral entre México y su principal socio
comercial, Estados Unidos y se destaco el impacto del TLCAN en el caso de la relacion

de México con el pais norteamericano.

En términos generales se reconoce una concentracion de las exportaciones totales de
México hacia Estados Unidos, con un 89.31 % de la misma manera que se presenta
una alta concentracién de importaciones provenientes de Estados Unidos por concepto
del 70 % ambos indicadores respecto al total de los diez principales socios comerciales
de México, del mismo modo se reconocio la fuerte influencia de la Inversion Extranjera

Directa por parte de Estados Unidos en los sectores productivos de México.

Se ha hecho hincapié en la politica comercial mexicana, los resultados de la apertura, el
impacto de las relaciones comerciales que México ha tenido con su principal socio
comercial. Se observa una especializacion muy particular en el sector terciario, un

comportamiento negativo en sus principales variables macroeconémicas y una fuerte

82'Y pese a que existen herramientas técnicas que permiten predecir en el futuro el comportamiento de estas variables econémicas,
hay aspectos considerables que me llevan a decir que el actual sexenio terminara igual y muy seguramente en unas seria crisis de
déficit comercial, principalmente por una seria depreciacion del peso mexicano frente al “super ddlar” (15.62 pesos por doélar, precio
oficial del dolar emitido por el Banco de México el dia 10/03/2015, sin embargo este precio es uUnicamente de referencia
interbancaria, por lo que en lugares del pais llega incluso a precios de 15.81, como en el Aeropuerto Internacional de la Ciudad de
México http://cambiopesodolar.com.mx/dolar-hoy-en-aeropuerto-de-df/ consultado el dia 10/03/15), situacion que impide a los
productores nacionales la compra de bienes de capital o insumos del exterior, necesarios para la produccién nacional, la cual
derivara en la venta al interior o exterior de los productos manufacturados. El alza considerable del délar es explicable por causas
externas e internas, por la parte externa: la reestructuracion de la economia estadounidense por un incremento de la confianza
nacional del consumidor promedio estadounidense y la caida internacional de los precios del petréleo; en el aspecto interno: la falta
de confianza de la sociedad mexicana frente al sistema politico mexicano por una latente crisis del estado de derecho que ha
llevado a que la sociedad no crea en las instituciones que en buena medida se rigen por una voragine de corrupcién, violencia,
impunidad, ilegalidad e impulsadas por las cupulas e intereses del poder. También hay que considerar que el actual gobierno a
diferencia de los ultimos 2 se financia por un excesivo endeudamiento publico, el cual no impacta benéficamente en el gasto publico
sino en el patrocinio y despilfarro de los gobernantes.
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dependencia por las exportaciones e importaciones. Actualmente no es posible
mantener las ventajas comparativas de los tratados comerciales, debido a la cercania
geografica y bajos salarios como los intenté hacer México con el TLCAN. Es decir, el
TLCAN no sera una ventaja absoluta para que México pueda seguir manteniendo su

mercado.
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3. Capitulo 3: El comercio Intraindustrial México-Estados Unidos de América.

En este tercer y ultimo capitulo se lleva cabo la aplicacion de la metodologia propuesta
previamente planteada por Grubel yLloyd para los diez principales productos de mayor
exportacién e importacion relativa presentes en la relacion comercial entre México y
Estados Unidos, con el fin de observar si es posible categorizarlos como bienes que
presentan comercio Intraindustrial, finalmente pese a no ser los capitulos 84, 85 y 87
los de mayor nivel de comercio Intraindustrial, seran estos los que sean analizados en
términos generales, ello por ser los tres capitulos que integran en su mayoria bienes de

capital.

Como se ha dejado claro en el Capitulo 2 de esta tesis, aunque México y Estados
Unidos se presentan como dos paises disimiles en términos de su nivel de desarrollo
reflejado por el PIB per capita. EI Comercio Intraindustrial hace presencia dentro del
comercio internacional entre ambos paises. Incluso, con el desarrollo del indice, se

espera poner en duda la Teoria de Linder (1961).

Es decir, México con la dependencia a la que esta sujeta con EUA basicamente por una
integracion subordinada a este, por medio del TLCAN?®3 abarca todos y cada uno de los
ambitos de la vida econémica y social del pais, observable por la parte econémica en;
la penetracion de capitales extranjeros a través de la Inversion Extranjera Directa
mediante grandes consorcios trasnacionales; el endeudamiento externo que genera el
gobierno mexicano para poder financiar las acciones del estado, lo cual significa una
forma mas de penetracién de inversion extranjera; firmas y adhesion de México a

organismos Yy convenios internacionales que colocan al pais en una situacion

83 Este acuerdo estaba sustentado en la idea de permitir a los paises un apoyo y uso beneficioso bilateral a través del acceso a los
mercados, las tecnologias, el trabajo, y el conocimiento técnico de los miembros, es decir, EUA se beneficiaria de México en
términos de sus abundantes recursos (materias primas, principalmente hidrocarburos y minerales) y mano de obra técnica
“calificada”, (mas no cualificada, ya que es escaza, debido a la falta de inversiones en educacion) al tiempo de que México se
beneficiaria de EUA en términos de su inversion y el conocimiento cientifico cualificado. Sin embargo la historia y los datos
estadisticos ponen de evidencias que esto no ha sido exactamente asi, ya que si bien el acuerdo firmado aun existe en términos
bilaterales, en la realidad funciona de forma unilateral en beneficio de EUA. Ya que México no supo negociar con EUA, quien
vilmente impuso (y aun continua haciéndolo) las condiciones y reglas de negociacion de transito de los factores productivos, como
en el caso del desplazamiento de capital humano (representado por los migrantes, y tema de debate previa y posterior al acuerdo,
ya que toca un punto politicamente delicado, puesto que EUA y Canadé al ser economias desarrolladas y México un pais en vias
de desarrollo coloca a las personas en escalas salariales y niveles de vida sumamente diferenciados), la comercializacion de los
productos agroalimenticios y el acero, incluso de forma que podria parecer bizarro, EUA interviene en México hasta en el
narcotrafico, puesto que la DEA interviene en territorio mexicano.
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desfavorable; venta de mercancias manufacturadas o materias primas fabricadas por
pequefios productores nacionales bajo la justificacion de vender a “precios
competitivos™* asi como la compra de productos tecnoldgicos industrializados (que

permitan las manufacturas nacionales) a precios elevados.
3.1. Elindice Grubell-Lloyd en la Economia Mexicana.

Dentro del Sistema Armonizado de Designaciéon y Codificacion de Mercancias, se
puede encontrar el total de exportaciones e importaciones que México realiza por
clasificacion de paises. Esta base de datos no es suficiente para poder realizar para
México el calculo del indice Grubel Lloyd, ya que como lo determina el aspecto
metodolégico del indice previamente tratado, se necesita saber, especificamente que
capitulos especificos del Sistema Armonizado, se estan ya sea exportando o

importando a determinado pais.

Por lo tanto, para poder saber especificamente la cantidad en valor monetario de las
exportaciones e importaciones del Sistema Armonizado que México esta enviando o
recibiendo de Estados Unidos, fue necesario realizar un tratamiento porcentual del total

de datos del mencionado sistema.

De acuerdo con la OCDE (2012) México se localiza por encima de Brasil como el pais
de América Latina con mas alto y creciente Comercio Intraindustrial para los 20 afios
posteriores a la firma del TLCAN. Dentro de este acuerdo, se enmarca la relevancia del
Comercio Intraindustrial como resultado de una mayor integraciéon de México en la
economia mundial y especificamente a la estadounidense, ya que ya que el comercio
entre México y su principal socio del TLCAN ha sido claramente un comercio entre
paises desiguales, por lo cual el Cll es un tema requiere de una especial atencién

dentro del estudio del comercio exterior de México.

84 Esto significa que los productores tienen que vender sus productos a un precio tan bajo que llega al punto de igualarse al costo
de produccion, dejandolos con ganancias minimas o incluso nulas, lo cual les impide poder progresar ya que Unicamente estan
fabricando al costo de produccion, por ende, sin un margen de ganancias aceptable no podran reinvertir en infraestructura
productiva, dejandolos sin un espacio para verdaderamente competir en tanto a precios en el exterior.
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Aunado a lo anterior Ramirez (1999) en su propone que dicho tratado ha contribuido
sustancialmente a que México expandiera su industria maquiladora bajo el caracter de
ensamblaje de bienes finales, gracias a la mano de obra barata nacional, dejando al

pais como uno de los grandes maquiladores latinoamericanos.

Desde la década los 60°s se ha dado lugar a posturas tedricas que permiten explicar
porque los paises rompen en la practica con los supuestos clasicos de la teoria
econdmica ortodoxa sobre el comercio internacional, en los cuales se postula que el
intercambio internacional surge a partir de las diferencias en las dotacion de factores

asi como en la especializacion de la produccién de diversos bienes.

Los primeros estudios sobre comercio Intraindustrial surgieron con Jan Tinbergen
(1962) y Bela Balassa (1966). En estos trabajos precursores separados de las teorias
tradicionales se analizd la creciente importancia e influencia de los rendimientos
crecientes a escala en los patrones del comercio global. Esto se debié a estudios
empiricos realizados en Europa luego de la firma de acuerdos de preferencias
comerciales entre paises con niveles de desarrollo similares en productos que
correspondian a una misma categoria industrial. En base a esto, Verdoorn y Dréze en
1960 analizaron la diferenciacion de los productos en las nacientes economias de
escala, siendo Balassa en 1966 quien introduciria el concepto de comercio

Intraindutrial.

Abiertamente los estudios generados en la década de los 60°s se opusieron a los
postulados ortodoxos de la teoria de la dotacion de factores y ventajas comparativas,
por lo cual los investigadores comenzaron a buscar una teoria para este nuevo hecho

empirico. Dando inicio a importantes avances en el area de la economia internacional.

Por lo tanto Teorias tradicionalistas del Comercio Internacional® no permiten considerar
el estudio del Comercio Intraindustrial, incluso los planteamientos del modelo H-O
llegan a parecer contradictorios con la existencia de este tipo de comercio, ya que

consideran a los sectores exportadores e importadores en funcion de las ventajas y

8 |_a Teoria de Heckscher y Olhin, asi como la teoria de la Ventaja comparativa de David Ricardo, tratadas anteriormente.
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desventajas particulares de cada pais. Sin embargo aunque no comparto las
explicaciones del modelo H-O y del modelo Ricardiano, por no considerar dentro del
comercio internacional las transacciones Interindustriales, hay que reconocer que el
desarrollo de estos pilares de la teoria econdmica se desarrollaron en un contexto en el
que el proyecto neoliberal que daria lugar a la Intraindustria aun no se desarrollaba con

plenitud.

Durante la década los 50°s hasta la primera mitad de los 70°’s existia una seria
preocupacion por parte de los estudiosos de la Ciencia Econémica de que la realidad
del comercio mundial no reflejaba perfectamente los supuestos de la teoria clasica del
comercio internacional, parte de esa preocupacién fue de donde surgiria la Paradoja de
Leontief®® asi como el indice Grubel-Lloyd. Leontief estudio que en EUA, pese a ser una
pais con aparente abundancia del factor de capital, se encontraba exportando en gran
medida fuerza de trabajo calificada en lugar de capital de inversion productiva. Es
decir, las exportaciones de los paises industriales estan basadas en capital humano
profesional (cientificos, ingenieros, y técnicos) lo que significa que tales paises
aprovechan el factor de produccién mas abundantes (el capital humano cualificado)
(Carbaugh, 2012).

Por otra parte, las exportaciones de los paises menos desarrollados igualmente son
intensivas en manos de obra, aunque esta mano de obra es poco o nulamente
cualificada, incluso en ocasiones pueden llegar a ser exportaciones intensivas en
capital, pese a su condicion de paises subdesarrollado®’, como resultado de
inversiones transnacionales de las clases altas que forman parte de dichos paises

subdesarrollados.

Sin embargo algunos autores como Villarreal (1989) consideran que el Cll también

conocido como comercio de dos vias tanto como para la exportaciéon e importacion

86 Se conoce asi gracias a su autor Wassily Leontief (1906-1999), quien concibe a la mano de obra no como una mercancia
homogénea sino por categorias, en la cual los paises industrializados disponen de una oferta mas abundante de mano de obra
bastante educada o de fuerza de trabajo cualificada (en la que se ha realizado una elevada inversion de capital) que de otros tipos.
87 Los individuos con altos niveles de riqueza, originarios y radicados en los paises subdesarrollados se permiten generar
inversiones de capital fuera de sus paises, un claro ejemplo de ello es el mexicano Carlos Slim Held, que al ser el segundo hombre
mas rico del mundo para el afio 2015 con un patrimonio de 77,100 millones de ddlares, genera inversiones en EUA, Europa Asia y
Suramérica (Slim, 2016).
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simultanea de productos dentro de una misma rama de actividad, surgié en los 60°s si
bien no con un sustento estadistico puntal, si surge como una alternativa del comercio

internacional para transar mercancias entre paises industrializados

Aunque para esa época, la relevancia del analisis del comercio Intraindustrial se
consideraba importante su valoracién académica no era fundamental ni significativa,
pese a que generaba ganancias adicionales asociadas a las ventajas comparativas que
caracterizan intrinsecamente al comercio inter-industrial, las economias de escala®
asociadas a la produccion y la diferenciacion de productos® no estaban plenamente
desarrolladas, en buena parte por la falta del desarrollo tecnolégico mundial, y las

tenciones politico-sociales entre los paises debido a la cuspide de la Guerra Fria.

Ergo, la importancia del comercio Intraindustrial radica en que el patron de
especializacion no depende exclusivamente de exportaciones de productos primarios
con una volatilidad de precios, ya que existen diversos factores que determinan este
tipo de comercio, siendo los mas relevantes el grado de desarrollo e industrializacién de
los paises involucrados, los procesos de apertura comercial e integracion regional, y la

proximidad geografica.

Munguia y Quiroz, (2013)%° afirman que el Comercio Intraindustrial se considera uno de
los elementos basicos en los procesos de integracion comercial de Meéxico hacia la
economia de Estado Unidos, teniendo que a partir de la generacion de economias de
escala (cadenas de valor productivas) y diferenciacion de productos generando con ello

beneficios para sus integrantes.

3.2. Aspecto Metodolégico.

El periodo de estudio aqui planteado, estda enmarcado entre el aino 2000-2015, se

considerd este periodo por manejar cifras desagregadas, es decir datos mensuales.

88 |_as economias de escala permiten disminuir el costo en que se incurre por unidad de produccién.

8 a diferenciacion de productos incrementa el bienestar de los consumidores ya que genera la existencia de una mayor variedad y
abundancia de bienes en el mercado.

% Revista Economia Actual de la Facultad de Economia UAEMEX Balanza Comercial México-EUA 2010-2013.
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El sistema de clasificacion que se considera para las series de exportaciones e
importaciones es el Sistema Armonizado de Designacion y Codificacién de
Mercancias®'. La seleccion de éste se debe a que el resto de los sistemas de
clasificacion se armonizan con respecto al Sistema Armonizado, ademas de que se

considerd que era mas sencillo trabajar las cifras clasificadas bajo este sistema.

El nivel de agregacién de los datos que se utiliza para las series tanto de exportaciones
como de importaciones de dos digitos del SA. Si bien es cierto que a este nivel la
clasificacion esta sujeta a la critica de que, cuando se pretende construir cifras de
comercio Intraindustrial con ella podrian presentarse errores por agregacién sectorial,
también hay que considerar que para cuestiones practicas es dificil encontrar series

completas para un nivel mas detallado de agregacion.

Ademas, existen estudios de comercio Intraindustrial que a pesar de manejar niveles
bajos de agregacién, como es el caso del trabajo pionero de Grubel y Lloyd (1975), se

llegan a resultados validos y significativos.

Por otra parte, en instituciones encargadas de proveer datos y algunos indicadores
estadisticos a nivel nacional como el Banco de México o el INEGI, unicamente se
puede encontrar el total de exportaciones e importaciones que se generan en el pais,
ya sea por concepto del Sistema Armonizado de Designacién y Codificacion de
Mercancias, o bien en general el total de exportaciones e importaciones que México
realiza por clasificacion de paises. Esta base de datos no es suficiente para poder
realizar para México el calculo del indice Grubel Lloyd, ya que como lo determina el
aspecto mitoldgico del indice previamente tratado, se necesita saber, especificamente
que capitulos especificos del Sistema Armonizado, se estan ya sea exportando o

importando con determinado pais.

91 De acuerdo con la Organizacién Mundial del Comercio WTO (2016), (por sus siglas en Ingles), este sistema integra bajo una
estructura maxima de 8 digitos, la estructura propicia para generar una serie de cédigos que permitan facilitar el intercambio
comercial entre los paises. Es decir, con los codigos del Sistema Armonizado, la entrada y salida de mercancias en las Aduanas de
los paises Gracias a que este sistema entro en vigor en 1988, y fuese establecido por la Organizacion Mundial de Aduanas (OMA),
la cual esta integrada por mas de 190 paises, practicamente el 100 % de los productos que se comercian a nivel mundial estan
integrados en la clasificacion que integra el Sistema Armonizado. De acuerdo con INEGI (2016) es un sistema que tiene como
objetivo servir como base para la aplicacion de aranceles aduanales y la recopilacién de estadisticas sobre el comercio
internacional. En México se encuentra integrado por 21 secciones, 97 capitulos, 1200 partidas (aproximadamente) y 5000
subpartidas (aproximadamente). Por tener un nombre largo, cominmente solo se le conoce como Sistema Armonizado.
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Por lo tanto, para poder saber especificamente la cantidad en valor monetario de las
exportaciones e importaciones del Sistema Armonizado, que México esta enviando o
recibiendo de Estados Unidos, fue necesario realizar un tratamiento porcentual del total

de datos del mencionado sistema.

En primer lugar para saber la proporcién en valor monetario que representan tanto las
exportaciones como las importaciones entre México y Estados Unidos por capitulos del
Sistema Armonizado, fue necesario de acuerdo con datos del INEGI (2016) saber la
cantidad en valor monetario de las exportaciones e importaciones con Estados Unidos.
Ver Anexo VI vy VIII.

En segundo lugar fue necesario saber la cantidad en valor monetario tanto de las
exportaciones como de las importaciones FOB% que en general México realiza con

todo el mundo.

Seguidamente, a partir de dividir las exportaciones e importaciones que México realiza
con Estados Unidos entre las exportaciones e importaciones que México realiza con
todo el mundo, respectivamente y multiplicarlo por cien, es que es posible obtener la
participacion porcentual de Estados Unidos, tanto por concepto de las importaciones

como de las exportaciones que se tiene con nuestro pais.

De forma mas precisa, para el periodo comprendido entre 2000-2015 se realiz6 la

siguiente operacion.

92 Free On Board. Es un término en ingles de los INCOTERMS (International Commercial Terms). En espafiol es el equivalente a
LAB, que significa libre a bordo. Se utiliza exclusivamente para el transporte maritimo o fluvial. Es utilizado para definir la forma en
que seran transportadas y entregadas las mercancias en el comercio internacional. Para este incoterm en especifico, el vendedor
(EXPORTADOR) esta obligado a colocar la mercancia empacada y lista en el puerto de embarque y a bordo del bugue que las
transportara desde el punto convenido. El comprador (IMPORTADOR) bajo este termino de negociacién, normalmente acepta cubrir
todos los riesgos de pérdidas, dafios de las mercancias y los gastos de transporte terrestre en el pais importador, asi como los
costos de transportes subsecuentes, incluso los gastos de cargar y descargar la mercancia al transporte principal en el pais
importador. (INEGI, 2016).
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Para las Exportaciones

EUAX,

— 2" 100 = EUAX, 9
TOTALX, n %

Donde
EUA X,, = Exportaciones de México hacia Estados Unidos para el afio n.

TOTAL X,, = Exportaciones de México hacia toto el mundo para el aio n.

Xgya % = Porcentaje de Estados Unidos, en las Exportaciones que Mexico realiza al exterior para el afio n.

Para las Importaciones

EUA M, 100 = EUA M,, %
—_— =
TOTAL M, n 7

Donde
EUA M,, = Exportaciones de México hacia Estados Unidos para el afio n.
TOTAL M,, = Exportaciones de México hacia toto el mundo para el afio n.

Mgya % = Porcentaje de Estados Unidos,en las Exportaciones que Mexico realiza al exterior para el aio n.

A la serie original 2000-2015, que contiene los 97 capitulos tanto de exportacion como
de importacién del Sistema Armonizado de Designacion y Codificacion de Mercancias
del Banco de México (2016) en valores monetarios, se le aplicé el indicador porcentual
obtenido previamente. Con lo que finalmente se obtiene la participacion que Estados
Unidos esta teniendo dentro de las exportaciones e importaciones que se generan en la
relacion comercial con México de acuerdo a cada una de las partidas del Sistema

Armonizado.

Posterior a ello se procedio a realizar la sumatoria del afio 2000 al afio 2015, de cada
una de las 97 partidas respectivamente, con la finalidad de una vez hecha la suma,
ordenarlas en forma ascendente, y asi poder observar los capitulos de mayor valor
monetario, los cuales fueron representan las partidas de mayor exportacion e
importacion de México. Cabe aclarar este procedimiento se realizé igualmente tanto

para las exportaciones, como para las importaciones.

Sin embargo ya que los datos de Banco de México (2016) estan expuestos de forma
mensual para cada uno de los afos del periodo de estudio, también fue necesario

realizar la suma mensual para cada uno de los 15 afios (que conforman el periodo de
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estudio de esta tesis), con el fin de obtener la cifra anual, necesaria al momento de

desarrollar el indice Grubel-Lloyd.

Grafica 12
10 principales Capitulos de Exp. del Sistema Armonizado.

Capitulo 07 Hortalizas, plantas, raices y tubérculos 49955405.46
Capitulo 73 Manufacturas de fundicién de hierro o acero 50853530.67
Capitulo 71 Perlas, piedras y metales preciosos 68907250.06
Capitulo 39 Plastico y sus manufacturas 70332553.47
Capitulo 94 Muebles; medicoquirurgico; no expresados... 78881291.5
Capitulo 90 Instrumentos y aparatos de 6ptica y médicos 118432853.5
Capitulo 27 Combustibles minerales y sus productos 441768973.9
Capitulo 84 Aparatos mecanicos, calderas, partes 491982214.4
Capitulo 87 Vehiculos terrestres y sus partes 628340077.4

Capitulo 85 Maquinas y material eléctrico 819816222.8

AB0% 00000%° 000000 0000000 13000000 13000000

FUENTE: Elaboracion propia en base a datos de INEGI, 2016.

En la Grafica 12 se presentan de entre los 97 capitulos que integran el Sistema
Armonizado, una seleccion de los principales 10 capitulos de mayor exportacion hacia

Estados Unidos, ello con el objetivo de realizar el Indice Grubel-Lloyd.

Asimismo, se tiene que de entre la Gréafica 12 sobresalen, basicamente, cuatro
capitulos, los cuales estan teniendo cifras de exportacion significativas hacia Estados

Unidos.

Los cuatro capitulos en cuestion son en primer lugar el capitulo 85, seguido del capitulo
87, el capitulo 84, y finalmente el capitulo 27. Para cada uno de los capitulos se
presenta un total en valor monetario para el periodo de 2000-2015, por 819,816,222.8,
628,340,077.4, 491,982,214.4 y finalmente 441,768,973.9 millones de dolares para

cada uno de los capitulos respectivamente.
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Grafica 13
10 principales Capitulos de Imp. del Sistema Armonizado.

Capitulo 48 Papel, carton y sus manufacturas
Capitulo 73 Manufacturas de fundicion de hierro o...
Capitulo 72 Fundicion, hierro y acero
Capitulo29 Productos quimicos organicos
Capitulo 90 Instrumentos y aparatos de optica y...
Capitulo 39 Plastico y sus manufacturas
Capitulo27 Combustibles minerales y sus productos
Capitulo 87 Vehiculos terrestres y sus partes
Capitulo 84 Aparatos mecanicos, calderas, partes

Capitulo 85 Maquinas y material eléctrico

00 ‘00) 000 00 000 00
50 ’()00 ) 450 ,000 ) 25 0

(50000°

FUENTE: Elaboracion propia en base a datos de INEGI, 2016.

En la Grafica 13 de entre los 97 Capitulos que integran el Sistema Armonizado, se toma
una seleccion de los principales 10 capitulos de mayor importacion provenientes de

Estados Unidos, para fundamentalmente llevar a cabo el Indice Grubel-Lloyd.

Asimismo se tiene que de entre la Grafica 13 sobresalen, basicamente, 4 capitulos, los

cuales estan siendo importando significativamente desde Estados Unidos.

Los cuatro capitulos en cuestion son en primer lugar el capitulo 85, seguido del capitulo
87, el capitulo 84, y finalmente el capitulo 27. Para cada uno de los capitulos se
presenta un total en valor monetario para el periodo de 2000-2015, por 511,761,911.5
millones de dolares, 366,407,118.8 millones de dolares 209,986,846.7 millones de
dolares y finalmente 153,975,275.1 millones de dolares para cada uno de los capitulos

respectivamente.

En conclusion de este apartado, al observar una similitud entre el nivel de las
exportaciones e importaciones de los capitulos 85, 84 y 87, es que se opta por tomarlos
como casos especificos de estudios, de entre la realizacion del indice Grubel-Lloyd,
mas adelante.
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3.3. Calculo del indice Grubel-Lloyd para las 10 capitulos de mayor exportacion
e importacidén de México hacia y desde Estados Unidos de América, 2000-2015.

La verdadera importancia de categorizar el estudio del comercio Intraindustrial, es
debido a que los capitulos categorizados en esta clase, son bienes en los que México
ha concentrado dependiente y marcadamente el comercio hacia con los Estados

Unidos, en gran parte por la IED estadounidenses en México y el TLCAN.

Antes de hablar sobre el comportamiento de las exportaciones e importaciones (del
comercio en si) de los principales tres capitulos de estudio, es necesario establecer si el
tipo de comercio entre México y Estados Unidos es o no Intraindustrial, esto, para la
eleccion, que se llevé a cabo, en base a tomar en consideracion, los principales 10

capitulos de mayor exportacién de México hacia Estados Unidos.

Para lo anterior se desarrolld propiamente el indice Grubel-Lloyd (presentado en el
Capitulo 2) con base en la metodologia propuesta por Grubel y Lloyd (1975) para

determinar, si es que existe o no comercio Intraindustrial entre una seleccion de paises.

Sin embargo, del capitulo 2 es prudente retomar el argumento propuesto por de
Munguia y Quiroz, (2013):

NIVEL1:GL; > 0.33 Indicativo de Comercio Intraindustrial

NIVEL 2 : GL; > 0.10 < 0.33 | Potencial Comercio Intraindustrial

NIVEL 3 : GL; < 0.10 Relaciones Interindustriales.

De acuerdo las autoras, obviando la referencia a Grubel-Lloyd (1975), plantean que
mientras el resultado del indice fuera mayor a 0.33 e incluso mas cercano a 1, el
comercio seria totalmente de tipo Intraindustrial, en tanto que si el indice se localiza
entre 0.10 y 0.33 a este indicador se le catalogara como potencial comercio
Intraindustrial. Al tiempo que si el indice es menor a 0.10 o0 mas cercano o incluso igual

a 0, la totalidad del comercio sera de caracter Interindutrial.
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Obviando razones, lo que se espera encontrar con el uso del indice Grubel-Lloyd son
las relaciones comerciales en las que la orientacion del comercio tienda a ser de tipo
Intraindustrial, aunque también se busca categorizar igualmente, cuando se el comercio

tiende a ser de tipo Interindustrial.

Con base a lo anterior, ese presenta la Tabla 1 como evidencia de los resultados
obtenidos, en donde se puede observar que el indice Grubel-Lloyd para la seleccién de
los principales 10 capitulos de exportacion, es sumamente elevado, al tener un
promedio total de 0.59, lo que nos lleva a afirmar en base a Munguia y Quiroz (2013)
que para la seleccién propuesta y el periodo 2000-2015 México presenta comercio
Intraindustrial. Con lo que, en este punto, y de acuerdo a lo establecido en el capitulo
previo, se puede asegurar firmemente que Linder (1961) de acuerdo con Appleyard y

Field (2003) se equivoco al afirmar que:

..."“ El comercio internacional de bienes manufacturados sera mas intenso entre paises
con niveles de ingreso per capita similares que entre paises con niveles de ingreso per

capita disimiles”... (Appleyard y Field, 2003, p.162).

Un hecho que es importante destacar de la Tabla 1 es que los capitulos 73, 84 y 90
con 0.94, 0.86 y 0.80 unidades. En este punto se debe aclarar que el indice Grubel
Lloyd, puede ser interpretado en términos porcentuales, al ser multiplicado por 100,
para tener un indicativo que defina la intensidad del comercio de caracter inter o

Intraindustrial.

Es asi que podemos reconocer que de acuerdo a los capitulos previamente sefalados,
México y Estados Unidos tienen un 93.59 %, 86.37% y 79.57% de comercio
Intraindustrial en los capitulos 73, 84 y 90 respectivamente. Destacando que el capitulo

73 el que practicamente es mas cercano a uno.
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TABLA 1

10 principales productos del
Sistema Armonizado de Designacion y Codificacion de Mercancias,

2000-2015.
Resultado Indice en
Capitulo Descripcion XE — M| términos Clasificacion
IGL, =1—
l [Xk + M ] porcentuales
85 Magquinas y 0.7700 77 % Comercio
material eléctrico Intraindustrial
Vehiculos .
87 terrestres y sus 0.5289 52.89 % | tCo.m(;erch |
partes ntraindustria
Aparatos Comercio
84 mecanicos, 0.8637 86.37 % : :
calderas, partes Intraindustrial
Combustibles Comercio
27 minerales y sus 0.4927 49.27 % . :
productos Intraindustrial
Instrumentos y Comercio
90 aparatos de 0.7957 79.57 % | industrial
optica y médicos ntraindustria
Muebles; médico
94 quirurgico; no 0.4009 40.09 % Comercio
expresados en Intraindustrial
otra parte
39 Plastico y sus 0.6801 68.01 % Cqmercp
manufacturas Intraindustrial
Perlas, piedras y .
71 metales 0.3720 37.20 % Comercio
oreciosos Intraindustrial
Manufacturas de Comercio
73 fundicion de 0.9359 93.59 % : :
. Intraindustrial
hierro o acero
Hortalizas, Potencial
07 plantas, raices y 0.1050 10.50 % Comercio
tubérculos Intraindustrial
TOTAL 0.59 59 % Comercio
Intraindustrial

FUENTE: Elaboracion propia en base a Banco de México, 2016. )
Nota: La tabla esta ordenada de acuerdo al Capitulo de mayor Exportacion, y no al mayor porcentaje del tratamiento del Indice
Grubel-Lloyd, en base a datos de Banco de México, 2016.
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Haciendo reconocimiento de los resultados, se puede decir, que unicamente se
encuentra un resultado atipico. Se observa un solo valor del indice que se puede
categorizar como potencial comercio Intraindustrial, es decir, el capitulo 07 con una

valor del 10.50 % para todo el periodo comprendido entre 2000-2015.

Pese a ser los capitulos 73, 84 y 90, los que poseen un alto indice de comercio
Intraindustrial con base en el indice Grubel-Lloyd, con valores de 93.53 %, 86.37 %y
79.57 % respectivamente, seran los capitulos 85, 87 y 84 del Sistema Armonizado de
entre todo el cuadro los que a continuacion y mas adelante seran analizados, debido a
que son los capitulos de mayor exportacion e importacion en la relacion comercial entre

México y Estados Unidos.

El capitulo 84, el cual engloba de acuerdo al Sistema Armonizado y al Banco de México
(2016) Aparatos mecanicos, calderas, partes tiene el segundo indice de comercio
Intraindustrial mas elevado, solo por detras del capitulo 73, lo que indica que del
comercio total que México realizdé con Estados Unidos entre 2000-2015, en el capitulo

84, el 86.37 % se explicaria como un comercio de tipo Intraindustrial.

Respecto al capitulo 85 que integra Maquinas y material eléctrico es de 77 %, mientras
que para el 87 es de 52.89%. Como se puede apreciar, en 8 de los casos, el indice
resulta bastante elevado, lo que permitiria afirmar que, bajo este .indice, el tipo de
comercio que predomina entre México y Estados Unidos en los capitulos 84, 85y 87 del

Sistema Armonizado en promedio es del 72.09% tipo Intraindustrial.

Aunque hay que aclarar que para el total de los 10 capitulos seleccionados, en
promedio se tuvo un 59.45% de comercio Intraindustrial, ello pese a los unicos dos

datos atipicos mencionados previamente.
Un dato interesante es el hecho de que el indice para el capitulo 84, pese a su forma

ciclica, a lo largo del tiempo siempre muestra una tendencia a ser mas alto respecto al

capitulo 85 y 87, mientras que estos dos ultimos capitulos, como se muestran aqui, se
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muestran graficamente con una destacada tendencia a la baja, pero sin descartar que

el comercio se mantendra de forma Intraindustrial.

3.4. Exposicion general de resultados del indice Grubel-Lloyd.

Como se menciona anteriormente, los resultados de la prueba del indice Grubel-Lloyd
que se llevé a cabo para los 10 principales capitulos del Sistema Armonizado, de mayor

exportacién e importacion entre México y Estados Unidos, se presentan en la Tabla 1.

En las Gréficas 14-23, se puede observar el comportamiento a lo largo del periodo
2000-2015, de cada uno de los capitulos respecto a los resultados obtenidos del indice.
Sin embargo, las graficas son netamente ilustrativas, ya que no presentan relevancia
alguna al estudio, a excepcion de las graficas que son representadas por los capitulos
85, 84 y 87, ello por ser los capitulos que en términos del valor monetario, presentaron
una mayor cantidad de exportaciones e importaciones en la practica comercial México-

Estados Unidos.

3.4.1. indice Grubel-Lloyd de los diez principales Capitulos Arancelarios del
Sistema Armonizado de Designacién y Codificacion de Mercancias.

La graficas que a continuacion se presentan, ponen en evidencia los diez capitulos
seleccionados de acuerdo a los que poseen una mayor exportacion e importacion en la
relaciéon comercial entre México y Estados Unidos, al tiempo que se evidencia el cambio
porcentual del indice Grubel-Lloyd aplicado a cada uno de los capitulos seleccionados a
lo largo del periodo 2000-20015.
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Grafica 21 Capitulo 71

Grafica 23 Capitulo 07
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Grafica 14 Capitulo 85

Grafica 16 Capitulo 84

FUENTE: Elaboracion propia en base a Banco de México, 2016.

Grafica 18 Capitulo 90

Grafica 15 Capitulo 87

FUENTE: Elaboracion propia en base a Banco de México, 2016.




Por una parte de la seleccion de diez capitulos arancelarios de mayor exportacion e
importacién entre México y Estados Unidos, y posterior al aplicar el indice Grubel-Lloyd,
se puede observar que a lo largo del periodo 2000-2015, los capitulos 07, 71, 84, 85,

87 y 90 muestran una tendencia decreciente en cuanto al comercio Intraindustrial.

Sin embargo de los capitulos sefialados en el parrafo anterior, se tiene que los capitulos
71y 87 a partir del afio 2000 presentan un decrecimiento sostenido, a diferencia de los
demas capitulos que, aunque igualmente presentan una tendencia a la baja, no se
presentan como los capitulos 07, 84, 85 y 90, los cuales muestran una tendencia a la

baja con picos y valles significativos.

Grafica 17 Capitulo 27 Grafica 20 Capitulo 39

FUENTE: Elaboracion propia en base a Banco de México, 2016.
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Grafica 22 Capitulo 73 Grafica 19 Capitulo 94

FUENTE: Elaboracion propia en base a Banco de México, 2016.

Por otra parte, de la seleccién de diez capitulos arancelarios de mayor exportacion e
importacién entre México y Estados Unidos, y posterior al aplicar el indice Grubel Lloyd,
se tiene a bien considerar que los capitulos 27, 39, 73, muestran una tendencia
creciente, mientras que el capitulo 94 muestra una tendencia constante en cuanto al

comercio Intraindustrial.

De los capitulos sefalados en el parrafo anterior, se tiene que el capitulo 73 a partir del
afo 2000, es el que presenta un mayor crecimiento porcentual por encima del 70 %
hasta el afno 2002, teniendo que a partir de este afno hasta el afio 2015 el comercio
Intraindustrial estaria determinado por encima del 85 %, siendo el afio 2007el punto

mas cercano a un comercio perfectamente Intraindustrial.

Cabe resaltar que los capitulos 27, 39 y 73 si bien presentan una tendencia de
crecimiento practicamente exponencial, hay que aclarar que no son crecientes con la
misma intensidad, ya que con la que los capitulos 39 y 73 se presentan con un
comercio Intraindustrial a partir del afio 2000 por encima del 50 %, mientras que el
capitulo 27 se encuentra al inicio del periodo sefalado anteriormente a partir del 40 %

de incidencia en cuanto al comercio Intraindustrial.

Por su parte el capitulo 94 si bien presenta con una tendencia de crecimiento en cuanto

al comercio Intraindustrial, no se presenta de forma exponencial, a diferencia de los tres
118



capitulos previamente sehalados, aunado a que su incidencia en el comercio
Intraindustrial, no excede en su punto maximo mas alla del 45 % de incidencia en el

comercio de doble via.

3.5. Algunos casos especificos. Capitulos 85, 87 y 84.

La presente investigacion se centra en los capitulos 84, 85 y 87 del Sistema
Armonizado. Los capitulos 84 y 85 pertenecen a la seccion XVI del Sistema
Armonizado, mientras que el Capitulo 87 es parte de la seccion XVII. Su descripcion se

puede observar en la Tabla 4.

La justificacion sobre porque elegir especificamente estos capitulos como punto de
estudio y no otros, radica en que, se tom6 como criterio fundamental, analizar aquellos
capitulos, tanto de mayor participacién en las exportaciones como en las importaciones
de acuerdo al comercio entre México y Estados Unidos, y justamente. Es asi que
fueron éstos los capitulos con una mayor participacion porcentual en ambos rubros los
que ademas de cumplir con lo ya dicho, son también puntos clave para desarrollar mas

puntualmente el indice Grubel-Lloyd.

De acuerdo al rubro de las exportaciones que México genero hacia Estados Unidos, se
tiene con la Grafica 24 una clara tendencia creciente de las exportaciones de los tres
capitulos, siendo el capitulo 85 el que presenta la mayor cifras presenta de entre los
tres, es decir, tiene un valor monetario total para el periodo 2000-2015 de
81,9816,222.8 millones de dodlares, seguido del capitulo 87 y 84 con un total de
62,8340,077.4 millones de doblares y de 491982214.4 millones de ddlares,

respectivamente.
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Grafica 24
Capitulos 85, 84 y 87

A Exportaciones de México-Estados Unidos
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Exportaciones totales, Total 85 Maquinas y material eléctrico

Exportaciones totales, Total 87 Vehiculos terrestres y sus partes

FUENTE: Elaboracién propia en base a Banco de México, 2016.

En términos generales las exportaciones del capitulo 84 que México envié a Estados
Unidos de entre el total de los 3 principales capitulos de exportacion representa el
25.35%, el correspondiente del capitulo 85 es 42.25%, mientras que las exportaciones
del capitulo 87 se presentan con el 32.28%. Como se observa, de los tres, es el
capitulo 85 el que ostenta el mayor peso relativo respecto al total de los 3 capitulos de
mayor exportacion a Estados Unidos, seguido del capitulo 87, y en ultima instancia el

capitulo 84.

Aunque se podria pensar que cuando se analizan las importaciones, esta situacion
cambia, no es asi, el orden se conserva, pero evidentemente con distinta participacion
porcentual. Es decir, el capitulo 85 representa el 47.03% de participacion, esto
igualmente del total de acuerdo a los 3 productos de mayor exportacion. El capitulo 87

el 32.38% y por ultimo el capitulo 84 participa con el 25.35%.

Ahora bien, en la Grafica 25, respecto a las importaciones también se observa una
tendencia creciente para los tres capitulos, siendo el capitulo 85, el que se observa con

un total de 511761911.5 millones de ddlares, cifra superior respecto a los otros dos
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capitulos, en donde se presentan 366407118.8 y 209986846.7 millones de ddlares para

los capitulos 84 y 87 respectivamente.

Observando las tendencias crecientes tanto para las exportaciones como para las
importaciones, en una instancia, podria pensarse que el comercio Intraindustrial entre

México y Estados Unidos también tendera a crecer.

Grafica 25
Capitulos 85, 84 y 87
450000000 , Importaciones de México-Estados Unidos
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Importaciones totales, Total 85 Maquinas y material eléctrico

Importaciones totales, Total 84 Aparatos mecanicos, calderas,
partes

FUENTE: Elaboracién propia en base a Banco de México, 2016.

Sin embargo al observar la Grafica 26, queda en claro que en términos reales, el
comercio Intraindustrial entre ambos paises, no esta creciendo, por el contrario, es facil
observa un linea de tendencia a la baja en el comercio Intraindustrial total, aunado que
el capitulo 85 se observa de forma mas irregular, ello se puede interpretar de acuerdo a

las etapas de déficit y superavit comercial a lo largo del periodo estudiado.
Aunque cabe resaltar que el capitulo 87 se presente con una plena tendencia a la baja,

y sin miras a una recuperacion creciente, el capitulo 84 por su parte, a partir de 2014

parece mostrar una recuperacion para los afos siguientes.
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) Grafica 26
Indice Grubel-Lloyd 2000-2015 Capitulos 85,87 y 84
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FUENTE: Elaboracion propia en base a Banco de México, 2016.

Observar las relaciones descritas es importante para darse cuenta de lo que
verdaderamente es relevante dentro del comercio entre México y Estados Unidos, mas

aun permitir con ello enfocarse en

Como ejemplo de lo anterior esta el hecho de que, una gran parte de la sociedad e
incluso dentro de la academia, tienden a pensar que uno de los bienes mas
comerciados con Estados Unidos son los automoviles, pertenecientes al capitulo 87,
siendo esto una errénea postura, ya que resulta que es el capitulo 85 por concepto de
material eléctrico, aparatos de grabacidn, etc. los que presentan un mayor volumen de

comercio entre ambos paises.

Es cierto que quienes han centrado seriamente sus estudios en el comercio
Intraindustrial, podran revirar mi argumento y criticar el hecho de que este no es un
analisis desagregado, es decir producto por producto, mas sin en cambio, estaran de
acuerdo conmigo que de acuerdo a como incluso lo permite la metodologia del indice
propuesta por Grubel-Lloyd (1975), si se pondera a cada capitulo, si se puede hacer la

aseveracion, de que en general, el comportamiento de la industria (capitulo como el
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85,84 y/o 87) representa practicamente la misma conducta que pueda presentar un

producto o bien que se quiera analizar en particular.

El punto principal que se quiere dejar en claro, es que no significa que unicamente por
que las cifras de las exportaciones o las de las importaciones de cada uno de los
capitulos presente algun tipo de tendencia creciente, el comercio Intraindustrial crecera,

o por el contrario con una tendencia opuesta.

De acuerdo a todo lo presentado en este apartado se puede afirmar que los capitulos
de estudio en cuestidbn mostraron exportaciones e importaciones crecientes en general,
mientras que por concepto del indice Grubel-Lloyd, se presentan con una tendencia
lineal decreciente, lo que podria generar ambigledad al tratar de determinar por qué se

da este comportamiento sobre el comercio Intraindustrial en estos capitulos.
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3.5.1. Capitulo 84.

CAPITULO 84

FUENTE: Elaboracién propia en base a Banco de México, 2016.

El capitulo 84 esta formado por 85 partidas las cuales presentan la caracteristica de
agrupar una gran cantidad de bienes diferentes como son telares, hornos industriales,
tornos, congeladores, refrigeradores, calderas de vapor, reactores nucleares, bombas
para liquidos, turborreactores, y en general, todo tipo de maquinas, como son de coser,
para lavar vajillas, de lavado de ropa, de encuadernacion, para la agricultura,
horticultura, silvicultura, avicultura; maquinas para ordefiar, maquinas de escribir,

registradoras, computadoras, impresoras, etc.

Un hecho peculiar, sumamente importante, a partir de la composicién de las partidas del
capitulo 84, radica en que los bienes comprendidos en este capitulo abarcan una gran
variedad y todo tipo de maquinaria industrial que no unicamente esta destinada al
sector secundario de la economia en si, sino también esta enfocado hacia los sectores
primario y terciario, puesto que dentro de esto sectores, también se echa mano de
algun tipo de maquina, por sencilla que parezca. Mas aun, las maquinas constituyen, un
bien de necesario en las distintas actividades de cualquiera de los 3 sectores

productivos.
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Lo anteriormente sefalado, marca una pauta en el sentido de que, como ya se
menciond reiteradamente en el capitulo 3 de esta tesis, el comercio de México con
Estados Unidos es seriamente dependiente el primero del otro. Y queda aun mas clara
la alta dependencia de todos los sectores econdomicos hacia Estados Unidos al revisar
las subpartidas del capitulo 84, ya que en términos relativos al total del comercio que
integran los 3 principales capitulos de exportacion, el comercio de esta capitulo
proporciona al quehacer diario de la vida econdmica e industrial del pais, todo tipo de
maquinaria indispensable para el buen funcionamiento de las actividades en cada uno
de los sectores de la produccion, es decir en el rubro, agricola, industriales y terciario

(de servicios, por ejemplo en el comercio).

El aspecto importante mas alla de la dependencia econdmica en este capitulo, es que
la relacion del comercio Intraindustrial el hecho de que los flujos comerciales por
concepto de las exportaciones e importaciones (ya sea crecimientos o decrementos) se
correspondan lo mas posible, pues cuando no es asi, esto marca el paso hacia un tipo

de comercio mas orientado a ser Interindustrial.

El comercio dentro de este capitulo no se relaciona con la presencia de empresas
trasnacionales, pues la mayoria de las empresas de este capitulo no tienen
participacion de capital extranjero, salvo las maquinas de oficina, calculo y

procesamiento informatico (Ledn, 2000).

Sin embargo, si hay otros elementos tedricos que pueden explicar el comercio en este
capitulo como son la presencia de economias de escala, pues la produccion del tipo de
bienes de capital comprendidos en el capitulo requiere un determinado tamafo de
planta, es decir, uno grande dado que lo que se esta produciendo son maquinas de uso

industrial que por sus dimensiones no podrian fabricarse en una planta cualquiera.
Por otra parte, una critica a la presencia de comercio Intraindustrial en este capitulo

podria presentarse por el lado de la agregacion sectorial, pues se agrupan demasiados

bienes de muy diversa indole que no son precisamente sustitutos cercanos en su uso.
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Sin embargo, si se les considera a partir de sus requerimientos tecnologicos y de
insumos es valido agruparlos de esta manera. Ademas de que muchas de las partidas,
en especial las de mayor peso relativo, presentan indices de comercio Intraindustrial
altos, lo que refrenda la afirmacion de que el comercio del capitulo en su totalidad

pueda tomarse como Intraindustrial.

3.5.2. Capitulo 85.

CAPITULO 85

FUENTE: Elaboracién propia en base a Banco de México, 2016

Este capitulo, es el que significa de mayor participacién relativa respecto al comercio
total de México con Estados Unidos. Esta integrado por 48 subpartidas, de las cuales,
la mitad, de acuerdo al criterio anteriormente explicado para el caso del capitulo 84,

concentran el comercio del capitulo.

Las mercancia que integran estos capitulos son basicamente maquinas y aparatos
eléctricos como por ejemplo: acumuladores, pilas y baterias, afeitadoras, maquinas de
cortar el pelo, electrodomeésticos, resistencias eléctricas, condensadores eléctricos,
circuitos integrados, lamparas, televisiones, radios, discos, cintas, aparatos de
radiotelefonia, de radionavegacion, etc.
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En general, este tipo de productos son de uso comun, pese a ello no se ha encontrado
la capacidad para ser desarrollados en nuestro pais, dentro de estos, si puede ser vista
la presencia de las empresas trasnacionales como Sony, Sharp, Daewoo, y varias mas
que basicamente utilizan a nuestro pais para procesos de ensamblaje, en donde se

deriva la presencia de comercio Intraindustrial para este capitulo.

El comercio en las partidas de este capitulo tiene que ver con la presencia de empresas
trasnacionales en el pais, como ya se menciond, que llevan a cabo actividades de
maquila. Es en el sector electronico en el que las maquiladoras tienen, precisamente,
su mayor presencia. Evidentemente, el desarrollo tecnolégico de vanguardia es
esencial a esta industria, debido a que la constante demanda por productos cada vez

mas sofisticados a mejores precios es mayor.

Este capitulo cuenta con menos partidas que el capitulo 84 por lo que la critica a la
agregacion de productos en una misma industria pierde interés, aunado al hecho de
que mas de la mitad de las partidas hayan presentado indices de Grubel-Lloyd
elevados, demuestra que el analisis agregado es certero al arrojar el resultado de que

el comercio en el capitulo 85 es de tipo Intraindustrial.

Lo que resulta significativo e interesante, en el Capitulo 85, es que México este
exportando bienes tecnoldgicos que necesitan de una capacidad de capital humano
cualificada e intensificada en conocimiento cientifico y técnico, la cual México en su
posicidon de pais en vias de desarrollo y sus bajas inversiones en investigacion
cientifica, educacién, ciencia y tecnologia dificilmente puede brindar al mercado

industrial.

Sin embargo una explicacion de porqué México esta exportando bienes de capital,
podriamos encontrarlas en las IED, ya que tienen como cualidad que en algunos casos,
pueden generan una transferencia en capacidad cientifica y tecnolégica hacia los

paises manufactureros que reciban las inversiones extranjeras. En el caso de México es
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observable en Estados estratégicos como Querétaro, y/o Guanajuato los cuales han
generado Clusters® en el sector automotriz y de la computacion. A Querétaro por su
concentracion de empresas dedicadas a la informatica ha llegado a considerarsele

como el Silicon Valley®* mexicano.

3.5.3. Capitulo 87.

CAPITULO 87

FUENTE: Elaboracién propia en base a Banco de México, 2016

El Capitulo 87, que abarca basicamente lo que es el total de la industria automotriz,
cuenta con 16 subpartidas. Se incluyen bienes como tractores, vehiculos para el

transporte de mercancias, chasis, automodviles de turismo, automoviles para usos

9 Es un concepto nacido a principios de la década de los 90°'s como herramienta para el analisis de los factores que permiten a
una industria especifica incorporar nuevos eslabones en sucadena productiva, los factores que determinan el uso de
nuevas tecnologias en sus procesos, y los factores determinantes de la generacion de actividades de aglomeracion. Estas ideas
provienen del trabajo pionero de Michael Porter quien analiza la adquisicion (por la concentraciones territoriales de empresas)
de ventajas comparativas en ciertos sectores del comercio manufacturero mundial (Torres, 2003).

94 Es una zona sur del area de la Bahia de San Francisco, en el norte de California, Estados Unidos. El término fue acufiado por el
periodista Don C. Hoefler en 1971. Silicon (Silicio), aludiendo a la alta concentracion de industrias en la zona, relacionadas con
los semiconductores y las computadoras; Valley se refiere al Valle de Santa Clara. Actualmente es tal la concentracion de empresas
relacionadas con la informatica que han colocado ahi sus oficinas centrales gigantes informaticos como Google, Apple Inc.,Cisco
Systems, Ebay, Hewlett-Packard, Intel, Nokia, Yahoo! entre otras. Articulo en linea City and Surrounding Region Are Drawing Start-
Ups and Gaining Jobs, Shrinking Gap With Traditional Tech Hub of San Jose, THE WALL STREET JOURNAL, PAUL CURTIS, MAYO
2012. SAN FRANSISCO CALIFORNIA, USA.
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especiales, partes y accesorios de vehiculos automdviles, tanques, motocicletas,

bicicletas, etc.

En esta industria, la presencia de empresas trasnacionales en la produccién en el pais
es muy obvia. Empresas con elevada participaciéon de capital estadounidense ubican
filiales en el pais para poder desempefar operaciones de ensamblaje. Las
transacciones Intraindustriales de autopartes son de suma importancia para entender el
comercio Intraindustrial en este sector, o que a su vez, esta estrechamente relacionado

con a las economias de escala.

En este caso, la agregacion de productos es aun menor que para los otros dos

capitulos, pues se tienen tan solo 16 subpartidas.
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Conclusiones Finales.

El comercio Intraindustrial es un fendbmeno que surgié como una variante del comercio
internacional moderno, y como consecuencia de las economias de escala inherente a
transferir los procesos productivos a otros paises, que por su mano de obra barata
permite, aminorar los costos de produccién, e incrementar los bienes y/o servicios
producidos, aunado a que hay que resaltar que la inversién extranjera, los acuerdos
comerciales, asi como otros factores que con la internacionalizacién de los mercados y
la generacién de curvas de oferta y demanda globales, han vuelto al comercio

internacional cada vez mas complejo.

Fundamentalmente, la investigacion aqui presentada, desde sus inicios giro por una
parte en torno a contribuir a las pocas investigaciones del comercio Intraindustrial en
México, y por otra parte, en considerar la utilidad de tener otra perspectiva del comercio
internacional, como lo es comercio de doble via entre dos paises con economias
disimiles, como los son México y Estados Unidos, ya que mediante la teoria tradicional
y con base en el argumento de que son paises con dotaciones factoriales
marcadamente distintas, siempre se ha tenido la idea de que el comercio entre estos

paises solo es posible de forma Interindustrial.

Es decir, la teoria clasica del comercio internacional planteo por mucho tiempo que la
forma correcta de funcionar del comercio entre dos paises como México y Estados
Unidos estaria determinado por la exportacion de aquellos bienes en los que una
ventaja absoluta mayor o una ventaja comparativa menor se hiciera presente, o bien
que cualquiera de los dos paises exportara aquellos bienes en los que se incorpore una
dotacion del factor de produccion abundante en el pais exportador, teniendo que
cualquiera de los dos paises, importara del otro pais, aquellos bienes en los que se
tenga que tenga una desventaja absoluta, una desventaja comparativa, o una escasez

del factor que implica la generacion del bien importado.

Sin embargo, como ya se menciond, factores como las economias de escala, las

internacionalizacion de los mercados que tiende a repercutir en las curvas de demanda
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de cada uno de los paises (gustos y preferencia de los consumidores), y mas
importante aun acuerdos comerciales como el TLCAN, permiten que el comercio
Intraindustrial sea posible entre México y Estados Unidos, con lo que en cierta forma, se
pueden desmeritar los argumentos explicativos de la teoria clasica del comercio
internacional, en la que ambos paises solo puedan comerciar en entorno a un tipo de

comercio de caracter Interindustrial.

En este contexto, si bien la teoria clasica fundamentalmente plantea la imposibilidad de
que dos economias comercien bienes, con las mismas caracteristicas y basados en los
mismos factores de la produccion, es con la apariciéon del comercio Intraindustrial, el
cual considera empiricamente la existencia de flujos comerciales de capitulos y/o
fracciones arancelarias similares, que la teoria clasica del comercio internacional pierde

validez.

En esencia, con la investigacion aqui presentada, la principal conclusiéon a la que se
puede llagar es que el objetivo general planteado fue demostrado satisfactoriamente,
puesto que con base en la aplicacién del indice de Grubel y Lloyd, fue posible encontrar
que dentro de la seleccidén de los diez principales capitulos de mayor exportacion e
importacion de México en su relacion comercial con Estados Unidos, en nueve de ellos
se presentan un tipo de comercio Intraindustrial, al tiempo que en uno de ellos se
presenta un potencial comercio Intraindustrial. Aunado a que la muestra de los 10

principales capitulos representan el 59 % de comercio Intraindustrial,

Por su parte al observar los valores del comercio Intrainudstrial arrojados por el indice
Grubel Lloyd, se aprecia una clara tendencia decreciente para los capitulos 84 y 87, asi
como una tendencia ligeramente decreciente para el capitulo 85. Esto no quiere decir,
que para los capitulos 84 y 87, la interaccion comercial entre ambos paises disminuya,
sino que simplemente el comercio tendera a ser ya sea mas de caracter potencialmente
Intraindustrial o Interindustrial, mientras que para el caso del capitulo 85 practicamente
el comercio Intraindustrial se mantendra en el mismo nivel. Aunque cabe aclarar que no
es posible aseverar firmemente, si las tendencias observadas prevaleceran a lo largo

del tiempo o cambiaran, ya que se precisa de un modelo de series de tiempo (mismo
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que no se desarrolld en esta tesis) el cual nos permita inferir mas apropiadamente, el

rumbo posible de las tendencia observadas.

Sin embargo es posible concluir que el volumen de comercio Intaindustrial para los
capitulo 84 y 87, pese a su tendencia decreciente, es susceptible a continuar con un
comercio de tipo Intraindustrial, aunque la tasa a la que crece tendra a disminuir, esto
con base en el hecho de que se observan por encima de una tasa del 33 %, la cual es
la minima necesaria para poder decir que se tiene un comercio de caracter

intraindustrial.

La cuestién de por qué el comercio intraindustrial en los capitulos 84 y 87 se observe un
tendencia a la baja en cuanto a su indice Grubel Lloyd puede deberse a muchas
cuestiones que requeriria precisar en un estudio aparte. Ergo lo que se puede resaltar,
es que puede ser un problema que va desde la agregacién de las cifras, hasta aspectos
de caracter estructural. A forma de ejemplo que represente una cuestién estructural, se
tiene que en el capitulo 87, se incluyen tractores, por lo que si el sector agricola, el cual
hace uso regularmente de estos bienes de capital, tiende a disminuir su participacién
relativa en la economia, esto podria ser causa también de una caida del indice Grubel
Lloyd. Igualmente una tendencia decreciente en el indice Grubel Lloyd puede ser

explicada por una perdida en el grado de integracion comercial bilateral.

Pese a lo anterior, el comercio que México tiene con Estados Unidos para el periodo
2000-2015, en total representa el 83.13 % respecto al total del comercio que México
tiene con el resto del mundo. En otras palabras, el comercio nacional esta altamente
centralizado hacia la economia estadounidense, lo cual una coyuntura econdmica
significativa como la crisis de 2008 originada en Estados Unidos, representa un serio

problema para la economia mexicana.

Uno de los objetivos particulares de esta investigacion, era analizar los datos obtenidos
en el indice Grubel Lloyd, a fin de organizar los niveles de representatividad de cada
capitulo estudiado y ubicar con ello los mas representativos en el Comercio

Intraindustrial de la relacion México-Estados Unidos. Con lo que se encontré que
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aunque son los capitulos 73, 84 y 90, los que poseen un alto indice de comercio
Intraindustrial con base en el indice Grubel-Lloyd, con valores de 93.53 %, 86.37 % y
79.57 % respectivamente, fueron los capitulos 85, 87 y 84 del Sistema Armonizado de
entre todo el cuadro los que fueron analizados, debido a que son los capitulos de mayor
importancia relativa en el comercio entre México y Estados Unidos, aunado a que
conforman bienes de capital, los cuales son sumamente importantes para el comercio

de ambos paises.

La mayor conclusion es que se demuestra factiblemente la hipétesis de esta
investigacion, siendo posible afirmar que el comercio de México con Estados Unidos se
ha orientado a ser de tipo Intraindustrial respecto al periodo 2000-2015, teniendo mayor
importancia este tipo de comercio sobre los capitulos 73, 84 y 90, aunque
principalmente se consideraron los capitulos 84, 85 y 87 como casos especificos de
estudio, por conformar estos bienes de capital importantes en el intercambio comercial
entre ambos paises, lo cual es posible gracias principalmente a la economias de escala

y el Tratado de Libre comercio entre ambos paises.

En el primer capitulo fueron desarrollados los planteamientos mas importantes, de la
teoria clasica y neoclasica, poniendo énfasis en seis aspectos claves que determinan
esta ultima, la teoria de Heckscher y Ohlin, la paradoja de Leontief, las economias de
escala, y la competencia monopolistica, la diferenciacion del producto, y la teoria de
Linder, esto con el objetivo de poner en claro los elementos del comercio internacional
que permitieron dar lugar al comercio de tipo Intraindustrial. Cabe aclarar que de igual
forma se mostré como la teoria clasica, se encuentra marcada por la ventaja absoluta y
la ventaja comparativa. También se precisé la diferencia entre el comercio Interindustrial
e Intraindustrial, dejando en claro que el comercio Intraindustrial se clasifica en
Horizontal y Vertical, teniendo que en el primer caso se ofrecera al mercado una gran
variedad de productos pero con diferentes atributos con una calidad similar, mientras
que en el segundo caso, se ofertaran al mercado mercancias de diferentes variedades

con distintas cualidad y en consecuencia calidades distintas.
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De la misma manera, se establecieron algunos de los determinantes del comercio
intraindustrial culminando este capitulo con la metodologia que fue necesaria para
aplicar el indice Grubel-Lloyd, al caso entre México y Estados Unidos, el cual permite un

entendimiento mas preciso en cuanto al estudio de este tipo de comercio.

La importancia de establecer una relacion entre los elementos tedricos del capitulo uno
con la teoria del comercio intraindustrial, mas alla de cumplir con uno de los objetivos
de la tesis, deja en claro que los planteamiento previos al comercio intraindustrial son
fundamentales, puesto que sin ellos, no quedaria en claro la comprension de la teoria

del comercio Intraindustrial.

Por otra parte, dentro de la literatura que trata el comercio Intraindustrial, si bien existen
planteamientos que afirman que este tipo de comercio es Uunicamente posible entre
paises con un similar desarrollo econémico, algunos especialista afirman que este tipo
de comercio puede surgir como parte de una politica de industrializacion y/o

liberalizacion comercial, tal como lo es en el caso de México y Estados Unidos.

Por tanto, en el segundo capitulo se analizé la relacion comercial entre México y su
principal socio comercial, para comprender como es que el Tratado de Libre Comercio
de América del Norte, y atreves de la Inversion Extranjera Directa de Estados Unidos en
México, permite influir sobre los sectores productivos de México, con lo que se pudo
percibir una mayor integracion comercial con Estados Unidos tanto en las exportaciones
y las importaciones, asi como por concepto de las inversiones generadas por este

ultimo en nuestro pais.

Asi, en el capitulo tercero, se realizé un analisis del comercio intraindustrial mexicano
con Estados Unidos para el periodo 2000-2015 en torno a los principales 10 capitulos
del Sistema Armonizado de mayor exportacion e importacion en la relacién comercial de
ambos paises. Estos calculos permitieron comprobar la hipétesis de que el comercio
Intraindustrial entre México y Estados Unidos es posible para nueve de los diez

capitulos seleccionados.
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Finalmente, el mayor aporte de la investigacion presentada, gira en torno a poner un
mayor énfasis en el estudio del comercio intraindustrial como un fenémeno del comercio
intraindustrial que poco ha sido tratado por la teoria econdmica, y que mas aun, no se

pensaba factible entre dos paises disimiles como lo son México y Estados Unidos.

El caso de estudio es importante en primer lugar porque Estados Unidos es el principal
socio comercial de México, en segundo lugar porque es importante saber qué tipo de
comercio se sostiene con él, asi como en qué tipo de bienes México puede representar
una ventaja, con el fin de elaborar una politica comercial adecuada que beneficie a la
economia del pais, o al momento de decidir programas de impulso a las exportaciones.
En general saber sobre que bienes se tienen comercio Intraindustrial e posible tener
una vision mas clara de cuales son los productos en los que se debe enfocar el

comercio internacional.

Quedan pendientes algunas cuestiones para un analisis futuro. En primer lugar, un
analisis econométrico de los determinantes del comercio Intraindustrial de México,
cuestion que ha sido muy poco explorada para nuestro pais, aunque se hizo una
primera identificacion de los mismos, dada la complejidad del tema y la profundidad con
la que requiere ser tratado, merece un analisis especifico. En segundo lugar, seria
interesante explorar metodologias para poder aproximar de una manera mas exacta el
comercio Intrafirma a nivel sectorial. Por ultimo, la presente investigacion mas que
concluir, es un punto de partida de analisis futuros en los que surge la inquietud de la
relacion entre el aspecto tecnoldgico y los flujos de comercio Intraindustriales, un
aspecto sefialado por la literatura pero que igualmente poco se ha explorado

empiricamente.

135



Bibliografia.

>

Antonio Villegas Emma Delia, (2004), “El Comercio Intraindustrial de México con
Estados Unidos con base en los capitulos 84, 85 y 87 del Sistema Armonizado
(1990-2002)”, Tesis de Licenciatura, Universidad Nacional Auténoma de México,
Facultad de Economia, Ciudad de México, México.

Appleyard Dennis R., Field Alfred J. Jr., (1989), “Economia Internacional”, Cuarta
Ed., Editorial McGraw-Hill Interamericana, Bogota Colombia.

Bairoch Paul, Kozul-Wright Richard (2006), “Globalization Myths: Some Historical
Reflection on Integration Industrialization and Growth in the World Economy’,
UNCTAD Review, No.113, Switzerland, UNCTAD, Julio de 2000, consultado en
linea el dia 27 de Febrero de 2015 en: http://unctad.org/en/docs/dp 113.en.pdf

Banco Mundial, (2016), Seccién de Datos Internacionales, conultado en linea el
dia 21 de Agosto de 2016 en:
http://datos.bancomundial.org/indicador/NY.GDP.MKTP.CD?locations=MX

Bajo Rubio Oscar, (1991), “Teorias del Comercio Internacional”, 1@ Ed., Editorial
Antoni Bosch editor S.A., Barcelona Espafia.

Brue Stanley L, Grant Randy R. (2009), “Historia del Pensamiento Econémico”,
Séptima Ed., Editorial CENGAGE Learning, México.

Caicedo Marulanda Carolina, Mora Rodriguez Jhon James, (2011), “Medicién del
Comercio Intraindustrial Colombia-Estados Unidos: EI Caso de los Bienes
Altamente Tecnolbégicos 1995-2005", Edicién No. 54, 2011, pp.83-114 Reuvista
Universitaria Cuadernos de Economia, Universidad Nacional de Colombia,
Colombia. consultado en linea el dia 10 de Agosto de 2016 en:
http://www.redalyc.org/articulo.0a?id=282121965004

Chamberlin, Edward H. (1956) “Teoria de la Competencia Monopdlica”, Segunda
Ed, Editorial Fondo de Cultura Econémica, México.

Caicedo Marulanda Carolina, (2010), “Medicion del Comercio Intraindustrial
Colombia-Estados Unidos 1995-2005”, Edicion No. 23, Junio 2010, Revista
Universitaria Borradores de Economia y Finanzas, Universidad ICESI,
Departamento de Economia, Facultad de Ciencias Administrativas vy
Econdmicas, Colombia.

Carbaugh Robert J. (2004), “Economia Internacional”, Novena Ed., Editorial
Thompson, México.

136


http://unctad.org/en/docs/dp_113.en.pdf

Cardenas Castro Hilda Lorena, (2009), “El Comercio Intraindustrial mexicano:
Un comparativo con China y Estados Unidos”, Tesis de Maestria, Universidad
Nacional Auténoma de México, Facultad de Economia, Ciudad de México,
México.

Casillas Gabriel (2016) “La medicion de la pobreza, el INEGI y el CONEVAL”,
Articulo de Opinion publicado en el Periodico el Financiero el 26 de Julio de
2016, consultado el dia 2 de Agosto de 2016 en linea en:
http://www.elfinanciero.com.mx/opinion/la-medicion-de-la-pobreza-el-inegi-y-el-
coneval.html

Dussel Peter Enrique, Gonzalez Pacheco Alejandra Leon, (2015), “El comercio
Intraindustrial en México 1990-1999” Articulo de la revista electrénica del Banco
Nacional de Comercio Exterior, consultado el dia 2 de Agosto de 2016 en linea
en http://revistas.bancomext.gob.mx/rce/magazines/34/7/RCE.pdf

Greenaway, D., R. Hine y C. Milner (1994). “Country-specific factors and the
pattern of horizontal and vertical intra-industry trade in the UK.”, Articulo extraido
de la revista Review Of World Economics, Reino Unido.

Gonzaélez Blanco Raquel (2011), “Diferentes teorias del Comercio Internacional”,
Articulo extraido de la revista TENDENCIAS Y NUEVOS DESARROLLOS DE LA
TEORIA ECONOMICA, Enero-Febrero 2011. No. 858 ICE, Universidad de
Extremadura, Extremadura Espana.

Krugman Paul R., Obstfeld Murice, Melitz, Marc J. (2012) “Economia
Internacional Teoria y Politica”, Novena Ed. Editorial Pearson, Madrid, Espana.

Gonzalez Pacheco Alejandra Ledn, (2000), “ElI Comercio Intraindustrial en
México 1990-1998”, Tesis de Licenciatura, Universidad Nacional Autonoma de
México, Facultad de Economia, Ciudad de México, México.

Lindert Peter H., (1994), “Economia Internacional”, Primera Ed. Editorial Ariel
Economia, Espania.

Lucangeli Jorge (2007), “La especializacion Intraindustrial en Mercosur, Articulo
extraido de la revista Macroeconomia del Desarrollo, de la Division de Desarrollo
Econémico de Naciones Unidas de la CEPAL, Diciembre 2007, Serie No.64,
ISSN version electronica 1680-8851, Editorial Naciones Unidas, Santiago de
Chile, consultado en linea el dia 31 de Agosto de 2016 en:
http://repositorio.cepal.org/bitstream/handle/11362/5431/1/S0701103_es.pdf

Lugones Gustavo (2008), “Teorias del Comercio Internacional: Carpeta de
Trabajo con colaboracion de Carlos Bianco y Fernando Peirano”, Segunda Ed.,
Editorial Universidad Virtual de Quilmes, Argentina.

Moreno Villanueva Lissette Wendy, Palerm Viqueira Angel (2001), “Comercio
Inraindustrial en el Sector Manufacturero Mexicano”, Revista Comercio Exterior,

137



Vol. No. 51, Numero 9, Septiembre de 2001. Publicacion mensual editada por la
Direccion de la Revista Comercio Exterior del Banco Nacional de Comercio
Exterior, México, D.F. consultado en linea el dia 4 de Julio de 2016 en:
http://revistas.bancomext.gob.mx/rce/magazines/32/12/RCE1.pdf

Mankiew N. Gregory, (2012), “Principios de Economia”, Sexta Ed., Editorial
Cengage Learning, México.

Méndez Morales José Silvestre (2012), “Problemas Econdmicos de México Y
Sustentabilidad”, Séptima Ed., Editorial McGrawHill, México.

Oliver Costilla Lucio Fernando (2002), “Estado, Democracia y Gobernabilidad en
América Latina”, Articulo extraido del libro “La Economia Global: Margenes de
maniobra para México y América Latina” Coordinacion editorial, Pindn Antillén
Rosa Maria, Libro editado por la Facultad de Ciencias Politicas y Sociales de la
Universidad Nacional Auténoma de México.

Ortiz Wadgymar Arturo (1995), “El Neoproteccionismo Norteamericano ante el
Tratado de Libre Comercio Mexico-Estados Unidos”, Articulo extraido del libro
“La Integracion Comercial de México a Estados Unidos y Canada ; alternativa o
destino?”, Coordinaciéon Editorial, Romay Benito, Ed. Siglo XXI Editores, S.A.de
C.V, UNAM, México D.F

Pugel Thomas A. (2004), “Economia Internacional’, Decimosegunda Ed.,
Editorial McGrawHill, México.

Parkin Michael, Esquivel Gerardo (2001) “Macroeconomia: Version para América
Latina”, Quinta Edicién, Editorial Pearson Educacion, México.

Puyana Alicia (2002), “Evaluacién del Comercio Intraindustrial de México a partir
del TLCAN’, Articulo extraido del libro “La Economia Global: margenes de
maniobra para México y América Latina”, Rosa Maria Pifion Antillén Coordinara,
Facultad de Ciencias Politicas y Sociales, Universidad Nacional Auténoma de
México UNAM, Delegacion de la Comision Europea en México.

Quiroz Cuenca Sara, Munguia Vazquez Gabriela, (2013) “Balanza Comercial
México-Estados Unidos 2010-2013.2”, Articulo extraido de la revista “Economia
Actual Revista de Analisis de Coyuntura Econémica”, Aho 6 No.2, Abril-Junio de
2013, Toluca Edo. de México, México, Revista editada, publicada y distribuida
por la Universidad Auténoma del Estado de México, a través de del Centro de
Investigacion en Ciencia Econdmica (CICE) de la Facultad de Economia.

Ramales Osorio Martin Carlos (2008), “Teorias del Comercio Internacional:

Carpeta de Trabajo con colaboracion de Carlos Bianco y Fernando Peirano’,
Segunda Ed., Editorial Universidad Virtual de Quilmes, Argentina.

138



Rey Romay Benito (1995), “La Integracion Comercial de México a Estados
Unidos y Canada ¢ alternativa o destino?”, Cuarta Edicion, Ed. Siglo XXI Editores,
S.A.de C.V, UNAM, México D.F

Salvatore Dominick (1999), “Economia Internacional’, Sexta Ed., Editorial
Prentice Hall, México D.F.

Salvatore Dominick (2005), “Economia Internacional”, Octava Edicién, Ed. Grupo
Editorial Limusa Wiley, México D.F.

Schettino Macario (1996), “Economia Internacional”’, Primera Edicion, Ed. Grupo
Editorial Iberoamericano, México D.F.

Slim Carlos (1996), “Historia Empresatrial del Grupo Carso” e Inbursa, consultado
en linea el dia 22 de Agosto de 2016, en linea en:
http://www.carlosslim.com/act_empresarial.html

Tamames Ramén, Huerta Begofia G. (2010), “Estructura Econdmica
Internacional”, Decimoprimera Edicién, Ed Alianza Editorial S.A., Madrid Espana.

Varian, Hal R. (1996). “Microeconomia Intermedia.: Un enfoque actual” Cuarta
Ed, Editorial Antoni Bosch Editor, Espafia.

Villarreal René, (1989), “Economia Internacional: Teoria clasica, neoclasicas y su
evidencia histérica”, Primera Ed., Editorial Fondo de Cultura Econdmica, México.

World Trade Organization (2016), “The situation of world trade 2009-2010",
Diapositivas explicativas de la Organizacion Mundial del Comercio consultado en
linea el dia 23 de Agosto de 2016, en linea en:
https://www.wto.org/English/res_s/booksp_s/anrep_s/wtr10-1_s.pdf.

Zorrilla Arena Santiago, Silvestre Méndez José (2004), “Diccionario de
Economia”, Segunda Edicion, Editorial Limusa Noriega Editores, México.

139



Anexos.

ANEXO |

Producto Interno Bruto (US$ a precios constantes de 2010).

% de participaciéon

Pais Déla_res % de participacion . respecto del PIB total
(en miles) | respecto del PIB Mundial de las 15 mayores
economias del mundo
Estados Unidos 3.37247E+14 6.88% 23.20%
Japon 1.35212E+14 2.76% 9.30%
China 9.44245E+13 1.93% 6.49%
Alemania 8.21395E+13 1.68% 5.65%
Francia 6.18475E+13 1.26% 4.25%
Reino Unido 5.55331E+13 1.13% 3.82%
Italia 5.23941E+13 1.07% 3.60%
Brasil 4.51043E+13 0.92% 3.10%
Canada 3.61497E+13 0.74% 2.49%
Federacion de Rusia | 3.2393E+13 0.66% 2.23%
Espana 3.12209E+13 0.64% 2.15%
India 2.96753E+13 0.61% 2.04%
Australia 2.39859E+13 0.49% 1.65%
México 2.35192E+13 0.48% 1.62%
Republica de Corea |[2.11011E+13 0.43% 1.45%
Unién Europea 3.91873E+14 8.00% 26.95%
TOTAL 15 PAISES |1.45382E+15 29.67%
Mundo 4.89937E+15 100%

FUENTE: Elaboracién propia en base a Banco Mundial, 2016.
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Producto Interno Bruto Per Capita de México y Estados Unidos.

ANEXO I

Ano México Estados Unidos
1990 |7236.60647 36312.4142
1991 7392.10028 35803.8684
1992 |7508.79247 36566.1738
1993 |7660.9794 37078.0497
1994 |7869.31976 38104.9725
1995 |7277.6651 38677.7151
1996 |7564.63509 39681.5199
1997 | 7947.2406 40965.8466
1998 |8178.38917 42292.8912
1999 |8261.00246 43768.885
2000 |8568.07534 45055.8179
2001 8399.28822 45047.4872
2002 |8303.72476 45428.6457
2003 |8318.63354 46304.0361
2004 |8566.23175 47614.2799
2005 |8706.17536 48755.6161
2006 |9002.53963 49575.401
2007 |9146.74711 49979.5338
2008 [9126.92442 49364.6446
2009 |8560.71639 47575.6086
2010 |8861.49372 48374.0868
2011 9086.03194 48774.7831
2012 |9319.06437 49481.1587
2013 [9317.04232 49849.243
2014 |9401.6646 50662.4131
2015 |9517.2837 51486.0122
TOTAL 8,426.86 44,714.66

FUENTE: Elaboracién propia en base a Banco Mundial, 2016.
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ANEXO Il

Principales 10 socios comerciales de México por concepto de las Exportaciones
2000-2015.

% de participacion
respecto a las

% de participaciéon
respecto al total de

Pais Valor Total exportaciones de exportaciones de los 10
México hacia todo el principales socios de
mundo. México.
Estados Unidos 3,503,445,157.00 82.01 89.31
Canada 111,024,886.00 2.60 2.83
Espana 56,279,333.00 1.32 1.43
Alemania 48,469,114.00 1.13 1.24
China 45,245,151.00 1.06 1.15
Colombia 43,343,179.00 1.01 1.10
Brasil 41,352,058.00 0.97 1.05
Japon 28,390,396.00 0.66 0.72
Holanda (Paises Bajos) 22,803,039.00 0.53 0.58
Venezuela 22,536,181.00 0.53 0.57

Total de Exportaciones a
todo el mundo

4,272,017,111.00

Total de Exportacion de
los principales 10 socios
comerciales de México

3,922,888,494.00

FUENTE: Elaboracion propia en base a INEGI, 2016.
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ANEXO IV

Principales 10 socios comerciales de México por concepto de las Importaciones
2000-2015.

% de participacion
respecto a las

% de participaciéon
respecto al total de

Pais Valor Total importaciones de importaciones de los 10
México hacia todo el principales socios de
mundo. México.
Estados Unidos 2,289,960,388.00 52.27 70.00
Japon 215,626,068.00 4.92 6.59
Alemania 161,039,125.00 3.68 4.92
Corea 156,992,828.00 3.58 4.80
Canada 118,411,403.00 2.70 3.62
Taiwan 78,696,200.00 1.80 2.41
Malasia 68,110,549.00 1.55 2.08
Brasil 66,002,505.00 1.51 2.02
Italia 63,268,624.00 1.44 1.93
Espafa 53,250,216.00 1.22 1.63

Total de Importaciones
a todo el mundo

4,381,199,791.00

Total de Importacién de
los principales 10
socios comerciales de
México

3,271,357,906.00

FUENTE: Elaboracion propia en base a Banco de México, 2016.
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ANEXO V

Porcentaje promedio de participacion de las Exportaciones de México hacia

Estados Unidos 2000-2015.

Ano % de participacion
2000 88.71
2001 88.54
2002 88.09
2003 87.56
2004 87.50
2005 85.74
2006 84.75
2007 82.12
2008 80.18
2009 80.61
2010 79.97
2011 78.54
2012 77.62
2013 78.77
2014 80.20
2015 81.13
Total Promedio para 2000-2015 83.13

FUENTE: Elaboracion propia en base a Banco a INEGI, 2016.
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Exportaciones totales de México hacia Estados Unidos 2000-2015.

ANEXO VI

Total por aino

Ano (miles de délares)
2000 147,399,928.00
2001 140,564,398.00
2002 141,897,658.00
2003 144,293,358.00
2004 164,521,988.00
2005 183,562,840.00
2006 211,799,379.00
2007 223,133,256.00
2008 233,522,733.00
2009 185,101,150.00
2010 238,684,424.00
2011 274,426,523.00
2012 287,842,156.00
2013 299,439,152.00
2014 318,365,510.00
2015 308,890,704.00
TOTAL | 3,503,445,157.00

FUENTE: Elaboracion propia en base INEGI, 2016.
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ANEXO VII

Porcentaje promedio de participacion de las Importaciones de México hacia

Estados Unidos 2000-2015.

Ano % de participacion
2000 73.13
2001 67.55
2002 63.21
2003 61.84
2004 56.54
2005 53.54
2006 51.01
2007 49.52
2008 49.02
2009 47.96
2010 48.15
2011 49.76
2012 49.93
2013 49.15
2014 48.88
2015 47.31
Total Promedio para 2000-2015 54.16

FUENTE: Elaboracion propia en base a Banco a INEGI, 2016.
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Importaciones totales de México a Estados Unidos 2000-2015.

ANEXO VIl

Total por aino

ANO (miles de délares)
2000 127,534,429.00
2001 113,766,817.00
2002 106,556,698.00
2003 105,360,685.00
2004 110,826,713.00
2005 118,547,334.00
2006 130,311,021.00
2007 139,472,836.00
2008 151,334,594.00
2009 112,433,826.00
2010 145,007,354.00
2011 174,356,033.00
2012 185,109,812.00
2013 187,261,914.00
2014 195,278,364.00
2015 186,802,037.00
TOTAL | 2,289,960,467.00

FUENTE: Elaboracion propia en base INEGI, 2016.
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ANEXO IX

Porcentaje promedio de la Inversion Extranjera Directa de Estados Unidos en

México, 2000-2015.

é:::;i?ﬂ;?;ilsd:n Inversion total en % de participacion de

Ano México México Estado§ U_nidos en
(millones de délares) (millones de délares) México.
2000 13,235.40 18,380.60 72.01%
2001 21,574.70 30,058.60 71.78%
2002 13,216.80 24,051.80 54.95%
2003 9,325.80 18,222.80 51.18%
2004 8,801.40 24,915.30 35.33%
2005 11,840.90 25,971.90 45.59%
2006 13,475.20 21,132.10 63.77%
2007 13,153.80 32,419.00 40.57%
2008 11,908.30 29,352.00 40.57%
2009 7,626.30 18,053.80 42.24%
2010 7,005.00 26,454.70 26.48%
2011 12,640.20 24,552.10 51.48%
2012 9,752.50 20,548.00 47.46%
2013 14,596.40 46,902.70 31.12%
2014 8,772.10 26,948.00 32.55%
2015 16,587.60 32,056.50 51.74%
TOTAL 193,512.40 420,019.90 47.43%%°

FUENTE: Elaboracion propia en base a INEGI, 2016.

% Esta cifra es el total promedio del periodo 2000-2015
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ANEXO X

Inversion Extranjera Directa (IED) de Estados Unidos en México por Sectores
Productivos, 2000-2015.

Participacion en valores porcentuales respecto al 100% de la IED total de Estados Unidos.

ANO SECTOR AGROPECUARIO® | SECTOR INDUSTRIAL®” | SECTOR SERVICIOS®®
2000 0.74 83.84 54.29
2001 0.35 35.65 103.32
2002 0.13 78.60 103.25
2003 0.01 106.49 88.89
2004 0.28 165.05 117.75
2005 0.10 122.37 96.88
2006 0.04 89.95 66.83
2007 0.76 140.65 105.05
2008 0.58 128.10 117.80
2009 0.24 122.91 113.58
2010 1.66 230.50 145.49
2011 1.33 107.15 85.76
2012 1.42 152.36 56.92
2013 1.45 259.24 60.64
2014 1.80 230.68 74.72
2015 0.93 119.80 72.52
PROMEDIO 0.33 58.54 41.14

FUENTE: Elaboracion propia en base a datos de INEGI, 2016.

% En este sector se incluye la Agricultura, ganaderia, aprovechamiento forestal, pesca y caza

7 En este sector se incluyen Mineria, Electricidad y agua, Construccion, Manufacturas

% En este sector se incluye el comercio, transporte, medios de comunicacion, financieros, inmobiliarios, educativos, de salud, de
alojamiento temporal (hoteleria, hostales, pensiones, casa de huéspedes) esparcimiento, otros servicios.

149



ANEXO XI

Total de Importaciones por concepto del TLCAN.

Valores en millones de dolares

Importacién total

Importacion total

% de importaciones

Afo de México Total sexenal desde Estados Unidos. Total sexenal des;l;lel :F‘Jisot:dos
1995 | 72.453.067.00 53.902,498.00 7437
1996 | 89.468,766.00 67,536,107.00 75.51
1997 | 109.808,200.00 82,002.214.00 529,500,935.00 74.66
1998 | 125.373.058.00 | 13:33-678.00 93,258.372.00 74.36
1999 | 141,974.764.00 105.267.315.00 7416
2000 | 174.457.823.00 127.534,429.00 7313
2001 | 168.396.434.00 113,766,817.00 67.55
2002 | 168,678,889.00 106,556,698.00 6321
2003 | 170.545.844.00 | 1182:308,697.00 —65360 685.00 685.369.268.00 61.84
2004 | 196.809.652.00 110.826.713.00 56.54
2005 | 221.819.526.00 118.547.334.00 53.54
2006 | 256,058,352.00 130.311.021.00 51.01
2007 | 281.949,049.00 139,472.836.00 49.52
2008 | 308,603,251.00 151,334.594.00 49.02
2000 | 234384.972.00 | 1.848.013.526.00 |  112.433,826.00 907,714.455.00 47.96
2010 | 301.481.819.00 145.007.354.00 48.15
2011 | 350.842.876.00 174,356,033.00 49.76
2012 | 370.751,559.00 185,109,812.00 49.93
2013 | 381,210,168.00 187,261,914.00 49.15
2014 | 399,977.208.00 | 1,176.419,745.00 | 195.278,364.00 569,342,315.00 48.88
2015 | 395.232,369.00 186,802,037.00 4731
TOTAL 4,920,277,646.00 2,691,926,973.00 59.92

FUENTE: Elaboracion propia en base a datos de INEGI, 2016.
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ANEXO XiII

Total de Exportaciones por concepto del TLCAN

Valores en millones de dolares.

Afo

Exportacion total

Total sexenal

Exportacion total

Total sexenal

% de exportaciones
desde Estados

de México hacia Estados Unidos .
Unidos.
1995 | 79.541,554.00 66,273,648.00 83.33
1996 | 95,999,740.00 80,570,025.00 83.01
1997 | 110.431,498.00 94.376,869.00 85.44
1998 | 117.539.204.00 | 03:994,639.00 103.001,771.00 611,884,254.00 87.58
1999 | 136.361,816.00 120.262,013.00 88.14
2000 | 166.120.737.00 147.399.928.00 88.71
2001 | 158,779.733.00 140.564.398.00 88.54
2002 | 161,045,980.00 141,897.658.00 83.00
2003 | 164.766.436.00 | 1»136:748:804.00 503 358.00 986,639,621.00 87.56
2004 | 187.998.555.00 164.521,988.00 87.50
2005 | 214.232.956.00 183.562.840.00 85.74
2006 | 249.925.144.00 211,799.379.00 84.75
2007 | 271.875.312.00 223.133.256.00 82.12
2008 | 291,342.595.00 233.522.733.00 80.18
2000 | 229,703,550.00 | 1,811,597,880.00 | 185,101,150.00 | 1,442,710,242.00 80.61
2010 | 298.473.146.00 238.684,424.00 79.97
2011 | 349,433,387.00 274.426,523.00 78.54
2012 | 370,769,890.00 287,842,156.00 77.62
2013 | 380,015,051.00 299.439,152.00 78.77
2014 | 396,911,688.00 | 1,157,549,690.00 | 318,365,510.00 926,695,366.00 80.20
2015 | 380,622,951.00 308,890,704.00 81.13
TOTAL 4,811,891,013.00 3,967,929,483.00 83.73

FUENTE: Elaboracién propia en base a datos de INEGI, 2016.
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ANEXO Xiil

10 principales productos de Importacion de acuerdo al

Sistema Armonizado de Designacion y Codificacion de Mercancias,

desde Estados Unidos 2000-2015.

Capitulo Producto (miles\(gzl?:l:'alares)
85 Maquinas y material eléctrico 511,761,911.48
84 Aparatos mecanicos, calderas, partes 366,407,118.77
87 Vehiculos terrestres y sus partes 209,986,846.66
27 Combustibles minerales y sus productos 153,975,275.07
39 Plastico y sus manufacturas 132,253,149.57
90 Instrumentos y aparatos de 6ptica y médicos 77,169,341.96
29 Productos quimicos organicos 56,912,519.86
72 Fundicidn, hierro y acero 54,364,636.28
73 Manufacturas de fundicién de hierro o acero 54,294,198.33
48 Papel, carton y sus manufacturas 37,341,566.40

TOTAL | 1,654,466,564.36

FUENTE: Elaboracién propia en base a Banco de México, 2016.

ANEXO XIV

10 principales productos de Exportacion de acuerdo al

Sistema Armonizado de Designacién y Codificacion de Mercancias,

desde Estados Unidos 2000-2015.

Valor

Capitulo Producto (miles de

dolares)
85 Maquinas y material eléctrico 819,816,222.85
87 Vehiculos terrestres y sus partes 628,340,077.43
84 Aparatos mecanicos, calderas, partes 491,982,214 .42
27 Combustibles minerales y sus productos 441,768,973.89
90 Instrumentos y aparatos de optica y médicos 118,432,853.53
94 Muebles; médico quirurgico; no expresados en otra parte 78,881,291.50
39 Plastico y sus manufacturas 70,332,5653.47
71 Perlas, piedras y metales preciosos 68,907,250.06
73 Manufacturas de fundicidon de hierro o acero 50,853,530.67
07 Hortalizas, plantas, raices y tubérculos 49,955,405.46

TOTAL

2,819,270,373.25

FUENTE: Elaboracién propia en base a Banco de México, 2016.
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