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Unidad de Competencia 1:
El freelance del diseno grafico: empresario con vision de negocio

el diseno grafico
es negocio




Objetivo

Esta presentacion tiene por objetivo orientar al
alumno de diseno grafico hacia una vision
emprendedora para observar y ubicar al diseno
COmMo un negocio estratégicamente rentable,
que a traves de una organizacion pertinente,
actitud para los negocios y visualizacion a
corto, mediano y largo plazo, puede
representar una manera viable de ocupacion
profesional independiente.



Primeramente,

?

;Qqué es negocio*

1 Ocupacion, actividad o trabajo que se realiza para obtener un
beneficio, consiste en realizar operaciones comerciales, comprando y
vendiendo mercancias o servicios. 2 Ganancia o beneficio
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El término negocio proviene del latin:

negotium

necy otium

v
“lo que no es ocio”

Se trata de la ocupacion, el trabajo o el
guehacer que se realiza con fines lucrativos.
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El mundo de los negocios implica, en su sentido mas amplio una ocupacion lucrativa



Se dividen en tipos o clases segun su
tipo de actividad:

conocido

como diseno de

Negocio,esia
planificacion que
realiza una empresa
respecto alos ingresos y

beneficios que Intenta

obtener

prestacion de servicios

transformacién de materias primas en
productos finales.

extraccion de recursos naturales.

compra de productos en cantidad, para
vender al menudeo al publico.

intermediarios entre los negocios de
produccion, y los negocios de ventas al
por menor.

Tipos de negocios



El diseno grafico se
avocara al tipo de
Nnegocios de
productos y
Servicios



conceptos baSl
que todo emp
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Primero: Sélo hay un tipo
de negocio, el exitoso

Segundo: cuanto vale
un cliente

Tercero: cuanto cuestaun
cliente
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Es una a C t l Vl d a d que estudias para vivirlay vivir de ella



El desarrollo de sus procesos te deja

una ganancia,

tanto monetaria como de experiencia
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puertas

a la realizacion de tus suenos y metas
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Tepaganporhacerlo ql—je te gu5ta
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el diseno es negocio
cuando

le conviene

a ambas partes




tips para que el
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Nunca digas

al flujo de efectivo (es lo que verdaderamente paga las
cuentas)



Piensa

- en el diseno y + en la venta




Crea
soluciones

mas rapidas y practicas,
100% funcionales y
rentables

jpero para tucliente!



AN UPDATE 'S AVAILABLE
FOR Your (CompuUuTER

CooL , MoRE NOT AGAIN! QO OH, ONLY
FREE STUFF! $494)
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LA ACTUALIZACION

es claveimportante para mantenerte al dia de lo que los clientes necesitan
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Los disenadores nqg trabajamos con



el pago en especie se vale



"Saber de lo

que estas
hablando”

siempre genera
confianza



Exalta la oferta de valor



Aprende a dentificar a futuros
clientes en cualquier escenario
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El cliente

‘siempre es

ri\yersién:

WWE T




El seguimiento y el diagndstico son lo de hoy



De todas las caidas se aprende















’/’ -

NUNCA OLVIDARE ESE-BIA




No dejes la ventaa

nadie mas, recuerda que
hay 1000 maneras de vender
algo. Pero solo 1es la correcta
para cada solucion:

averiguarla, depende al 100
del DIAGNOSTICO.
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Lo mas importante dela
negociacion: es hacerle
sentir al cliente que gané
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Grabate esto: no existe l
fidelidad total de los clientes



Hazle la vida
facil

al cliente



No olv1-=d‘e“s vender 0s
VICIO, donde;




La ventaes
facil:

solo hay que tener planeacion, sigue su proceso
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Esto es negocio

si eres congruente contigomismoy
haces realmente un seguimiento.



Invierte en tu negocio que
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